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内容概要

本教材有如下特点：    第一，适合应用型人才培养。
坚持理论为实践服务的原则，理论以够用为限，体现精炼、务实的特色，适合本科国际贸易专业应用
型人才的培养。
    第二，更加注重实际工作能力的培养。
本着以提高学生的“基本知识、基本技能、基本能力”为重点，提高学生解决实际问题和动手能力为
主线的思路，在本教材中，增加大量案例分析和技能实训的内容，使学生更易接受。
    第三，突破传统国际贸易教材的编写体例，充分体现国际贸易的前沿性。
本教材对传统国际贸易教材的章节重新调整，增加模拟操作的内容，使其符合应用型人才培养的特点
。
    第四，内容难度适中，体现理论为实践服务。
当前国际贸易的教材大部分都是专家、学者编著，内容较深，适合研究型人才培养，不太适合应用型
人才培养。
本教材围绕国际贸易学科的内容进行编排，不属于本学科的内容一概不列入本教材的编写范围。
每一章后面都增加实践实训练习，有利于提高学生的动手能力。
    第五，突出国际贸易实务的实践性和操作性。
传统的国际贸易教材很少引用国际贸易案例进行分析，对国际贸易业务过程的操作几乎没有涉及。
本教材增加了最新的国际贸易手段和国际贸易交易模式等内容，以适应国际贸易发展的需要。
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章节摘录

　　第一章 国际贸易业务的基本流程　　第一节 国际贸易业务的特点及流程　　一、国际贸易的特
点　　国际贸易包括国际货物贸易、国际服务贸易和生产要素的跨国流动三方面内容，其中国际货物
贸易是国际贸易中最主要的组成部分。
在国际贸易中不仅要考虑经济利益，还要配合国家的经济贸易政策和外交活动，同时还要遵守国际贸
易惯例，按国际贸易规范进行贸易活动，做到“重合同，守信用”，树立良好的国际形象。
与国内贸易相比，国际贸易具有以下特点：　　（一）国际贸易难度比较大　　由于国际贸易中各国
之间使用的语言不同，各国的货币与度量衡不同，各国的贸易政策、贸易法规、贸易措施不同，并且
其法律、风俗习惯、宗教信仰等也不完全相同，商人的信用度有差别，因此给国际贸易、国际市场调
查与拓展带来一定难度，一旦发生贸易纠纷，由于涉及跨国之间的协调，解决起来也比较困难。
　　（二）国际贸易风险比较大　　在国际贸易中，自买卖双方接触开始，要经过报价、讨价还价、
签订合同、履行合同等多个环节，每个环节都存在各种各样的风险，稍不注意就会“钱货”两空。
归纳起来，国际贸易包括以下风险：　　第一，商业风险。
因货样不符，国际市场行情变化、单证不符、进口方拒收货物或拒付货款、出口方不按时交货等给买
卖双方带来的损失。
　　第二，信用风险。
买卖双方财务发生变化，造成履约出现问题，给买卖双方带来的损失。
　　第三，汇率风险。
由于交易双方一般都采用外币计价，如果汇率发生变化就会带来风险。
　　第四，价格风险。
国际市场瞬息万变，对于大宗货物，签订合同后，如果价格上涨或下跌都可能造成损失。
　　第五，政治风险。
一些国家由于政局不稳定，政治动荡，贸易政策法令也会发生变化，对贸易双方也带来风险。
　　第六，外来风险。
由于国际贸易环节很多，在履行合同过程中，每个环节都可能出现意想不到的事情即外来风险，如货
物运输过程中碰到海啸等。
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编辑推荐

　　《国际贸易：业务流程·案例分析·模拟实训》注重实际工作能力的培养。
本着以提高学生的“基本知识、基本技能、基本能力”为重点，提高学生解决实际问题和动手能力为
主线的思路，在本教材中，增加大量案例分析和技能实训的内容，使学生更易接受。
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