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前言

　　进入大众化教育以来，中国高等学校英语专业的培养目标和培养模式日趋多样化。
其标志性变化就是传统的英语语言文学专业裂变成商务英语专业和翻译专业，从而形成了英语、商务
英语和翻译三足鼎立的局面。
虽然国内学者仍就这三个专业的共同性和差异性争论不休，但是教育部批准设立上述专业，既是顺应
社会经济发展对各种英语人才需要的体现，也反映出单纯的英语语言文学专业人才的需求在减少。
截止目前，已有上海对外贸易学院、对外经贸大学、广东外语外贸大学等7所高校被正式批准招收商
务英语专业的学生，众多高校还在积极申请开办这一新专业。
此外，据不完全统计，全国有500多所高校开设了商务英语课程。
这些事实说明商务英语专业发展趋势良好，前景广阔。
　　众所周知，不管英语专业如何裂变，必须要让学生打好语言基本功，掌握听说读写译的技能，只
有这样才能进行语言交际。
交际法认为，人们对语言的掌握是在交际过程中“习得”的。
语言交际的环境越真实，就越能够掌握有效的交际能力。
有鉴于此，学习真实的语言交际材料，尤其是商务语境下的语言材料，就能够缩短课堂教学与实际生
活、工作的差距，学以致用，进行有效的商务沟通。
基于这种认识，我们试图打破传统教材先学“阳春白雪”的语言，然后再进行商务“嫁接”的模式，
而是从一开始就让学生置身于商务语境，学习商务基础理论和知识，直接进行商务实践的训练，从而
为将来的职场竞争打好基础。
实践证明，直接学习商务英语教材而不是基础英语，也能打好语言的基本功。
据调查，许多普通高校英语（商务英语方向）专业的学生直接学习商务英语教材，四八级通过率依然
分别保持在98％和85％以上，商务英语专业学生的就业率一直在99％以上，比其他相关专业学生更具
竞争力。
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内容概要

《商务英语综合教程》共分四册，每册12个单元，内容包括经济、管理、国际法和跨文化四大模块，
每单元均由TextA、TextB、TextC及相关练习组成。
Text A侧重商务词汇、语法知识及篇章理解。
Text B着力培养学生的商务英语口语和写作能力等交际能力。
Text C主要是提高学生的听力技能和人文底蕴。
本套教材主要适用于全日制商务英语专业或者英语（商务英语方向）专业的一二年级大学生，也可作
为全日制非英语专业学生的选修课教材或行业培训教材。
教材分学生用书和教师用书。
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章节摘录

　　1. Common sense　　Studies show that most successful businessmenconsider common sense as the
foundation of theirsuccess. Common sense is defined as an ability to makesound judgments on the issues， which
you encounter ineveryday　situations.　Good　judgment　depends　onacquired　knowledge　and　past
　experience. Thecombination of these two creates necessary prerequisitesin developing common sense in a
person. Commonsense allows you to understand complex issues in simplerterms and get into the core of a
problem.　　2. Specialized knowledge of your field　　It is easier to start a successful business， if you havedeep
knowledge of the business field that you decide topursue. About half of all home-based start-ups6 arelaunched by
people who decide to use the knowledge，which they gained from their previous work experience ofa particular
niche area. Philip Green7， a billionaire， whomade his fortune in garments retailing， claims that cornerstone8
of his success is his knowledge of rag trade9. He，presumably， can price a fabric simply by rubbing itbetween his
fingers. Just by looking at a rack of coats heCan predict which ones wont sell next season. Thats thekind of
knowledge required in order to become successfulin entrepreneurship. Around 45 percent of all start-ups failto
survive more than two years.
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编辑推荐

　　新基点全国高等院校商务英语专业本科系列规划教材·语言技能子系列

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<商务英语综合教程学生用书（第三册）>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 7


