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内容概要

　　《新编经纪人理论与实务》的作者是长期从事经纪人教学培训和研究工作的专家、学者，他们以
科学、严谨的治学态度，全面、准确地介绍了经纪人的基本概念、基本原理和基本知识；以可操作性
、实用性为编写原则，体例安排上充分考虑到经纪人的实际需要，既有理论知识，又有运用方法和技
巧，还有相关的法律知识，真正把理论、实务、政策法规融为一体。
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用和法律地位第四节　经纪收入--佣金第二章　经纪人的活动方式和组织形式第一节　经纪人的活动
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