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内容概要

在涉外商务谈判中，一定的谈判知识和技巧加上较强的英语表达能力将为你增加稳操胜券的机会。
准确、地道、流利的英语表达将为你带来“三效”，即效果（增可你的信心，给对方以能者的印象）
、效率（谈判顺利进行，节省时间、精力和开支）和效益（达成协议，签订合同）。
    本书的突出特点是通过谈判的内容来学习英语，而且强调英语语言的运用和对外国文化的了解。
全书内容涉及对外商务谈判和各种场合，每个单元包括以下几个方面：商务谈判对话、常用英语表达
、以及各国商业习俗等。
    谈判对话共有23课，内容广泛、实用，语言地道，大多是根据一些英文原作改编的。
谈判断英语包括汇编的数百条谈判用的句子。
谈判对话中还有200多条谈判用语，其中大部分是从网上下载的。
名国商业习俗涉及数十个国家的商业习俗、礼仪和经济概况，内容详尽，既是学习英语的语言材料，
又具有很大的实用参考价值。
    本书的读者对象为对外经贸专业的学生、从事对外经贸工作的人员以及就职于涉外企业的员工等。
从本书中他们可以学到如何用英语主持会谈、创造气氛、磋商讨论、发表意见、说服对方、反驳对手
、达成协议以及不同商业谈判场合的各种习惯表达和专用术语等等。
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