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内容概要

　　本书简明而系统地介绍了社会心理学的基本概念和原理，如社会化、社会认知、社会动机、社会
态度、人际吸引、社会影响、群体心理等等，以及一些重要的社会心理现象，如从众、依从、责任分
散、去个性化、刻板印象等等，并注重探讨这些基本原理在人们社会心理发展和日常生活实践中的运
用。
作者注意吸收国内外社会心理学教材的优点，既包含丰富的理论知识，又通俗易懂。
　　本书可作为高等学校社会、社会工作等专业教科书，也可供其他专业、大专院校使用和社会读者
阅读。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<社会心理学原理和应用>>

书籍目录

第一章　导论：社会心理学的领域　第一节　社会心理学的定义和学科性质　第二节　社会心理学的
形成与发展　第三节　社会心理学的研究方法　第四节　社会心理学理论第二章　社会化：行为的模
塑　第一节　社会化一般概述　第二节　影响社会化的因素　第三节　社会化的理论　第四节　社会
化的意义和启示第二章　社会化：行为的模塑　第一节　社会化一般概述　第二节　影响社会化的因
素　第三节　社会化的理论　第四节　社会化的意义和启示第三章　社会动机　第一节　动机概述　
第二节　社会动机　第三节　动机理论第四章　社会认知：理解他人　第一节　社会认知概述　第二
节　印象形成　第三节　归因理论第五章　社会态度　第一节　社会态度概述　第二节　态度与行为
　第三节　社会态度的形成与转变　第四节　态度转变的方法　第五节　偏见第六章　人际交往和吸
引　第一节　人际交往概述　第二节　人际关系　第三节　人际吸收第七章　人类的攻击性　第一节
　攻击性行为一般概述　第二节　攻击性行为产生的原因　第三节　减少攻击性行为的方法第八章　
利他行为　第一节　什么是利他行为　第二节　利他行为的理论解释　第三节　影响利他行为的因素
第九章　社会影响　第一节　社会促进和社会致弱　第二节　从众与众从　第三节　依从与服从　第
四节　模仿、暗示与感染　第五节　社会影响第十章　群体心理　第一节　群体概述　第二节　群体
规范和群体压力　第三节　群体凝聚力　第四节　领导心理参考文献

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<社会心理学原理和应用>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 4


