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内容概要

历史上最伟大的推销员说：我仅仅是比别人多拜访了几个客户！
诚然，勤奋是推销成功的关键，但仅有勤奋还是不够的，本书从推销员的心理准备出发，指出推销员
的态度、谈话方式、交际方式，紧接着又介绍了商谈及最新的推销方法、处理身边琐事的方法、自我
推销的方法，最后又捎带把推销员必备的法律知识告知读者，全面、简明而可行的推销实战技法尽在
此书中。
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作者简介

作者：(日)清水龙雄 译者：肖坤华清水龙雄，1934年生于日本群马县安中市，曾在新泻大学理学部进
修医学课程，毕业于庆应义熟大学法学部。
     在版印刷部门干过人事、调查、营业、促销、企划业务，后历任中坚企业的开发科长、人事部长、
咨询部长等职。
    现任经营管理决部顾问，清水经营研究所所长、产能大学综合研究所、群马女子短期大学讲师，咨
询机构、经营研究中心理事，日本教育情报学会会员。
    主要著作：《推销员常识》、《推销员ABC》、《小公司的经营战略》、《小公司的经营计划》、
《小公司的市场营运》、《战略计划与预算战术》、《印刷营业指南》等。
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方法6  推销员自我启发的方法7  推销员必备的法律知识
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媒体关注与评论

书评“干推销这一行并不轻松”，有过推销经历的谁都有这种体会。
      但也有不少人觉得“推销是非常愉快的事情”。
那么，他们为什么会有如此感觉呢？
      答案非常简单！
      这就是，他们始终都忠实地执行作为推销员的最基本的职责，仅此而已。
他们的成功绝不是靠高超的推销术，只有少部分人属于例外。
��  

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<图话推销技法>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


