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内容概要

现代经纪学在党的十六届三中全会《决议》和全国人才工作全会精神的指导下，紧紧围绕社会主义市
场经济条件下经纪业、经纪人、经纪业务展开探讨和研究，力求从中找出规律性的东西，以指导经纪
实务。
全书共18章。
第一编总论，包括1-3章（经纪学的研究对象、任务、经纪业与经纪人）；第二编经纪程序，包括4-6
章（经纪动作程序、经纪业务基础、经纪人的业务技能）；第三编经纪人管理，含第7章（经纪人管
理、经纪法律制度）；第四编不同专业经纪人，包括8-18章。

    现代经纪学是在多年经纪学教学讲稿基础上编写成的，强调读者的经纪理论修养，应该掌握的法律
、法规，操作能力和技巧，每章的后面附有复习思考题。
本书可作高等学校经纪学专业及经济类相关专业的教材；可作为经纪从业人员、各类经纪组织、经纪
机构提高业务修养和经纪业务操作技术的工具书，亦可作为经纪人培训教材和相关专业培训的参考教
材。
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