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前言

　　25岁的时候能做什么？
对多数人来说，有的是社会新鲜人，有的是“在家靠父母”；有的还在“赴京赶考”；更多的则还在
美梦中，没醒过来呢！
　　对李经康而言，25岁的年纪，已经走过人生的第一个循环，先从涨停到跌停，再从跌停到涨停！
　　16岁前的他，家道富裕，父亲经营餐馆，每月盈利至少50万以上。
一家六口住在仁爱路一栋独门独户、面积300平方米以上的大房子里；身为老幺，在父母亲特别呵护疼
爱之下，小小年纪就几乎拥有了全世界。
　　在连报考驾照都没有资格的情况下，父亲就帮他买了3辆750CC以上的进口名牌重型摩托车。
就这样，衣来伸手，饭来张口，每天上学，玩乐，口袋里从不缺少零用钱；无忧无虑，也懵懵懂懂地
度过了他的少年时期。
　　有一天，突然传来噩耗，父亲投资朋友的房地产生意失败，家当全赔了进去。
一朝之间，整个世界全都变了，大房子没有了！
大玩具消失了！
口袋里空了，平常“称兄道弟”的亲友也变脸了。
像中了巫婆的魔咒似的，李经康也被迫从“白马”上的“王子”变成“田野”里的“青蛙”了！
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内容概要

这本“儿子兵法”，就是李经康独创的行销哲学。
整体而言，这本书有4个特点：
    1、文字的流畅，是市场上少见的，不义正也不辞严的说教，尤其表达方式非常口语化，让你不觉得
是在看一本书，倒像是作者在与你聊天似的。

    2、中国人的民族性与消费形态，在其独特的风格，和西方国家乃至于邻近的日本，截然不同。

    3、“纸上谈兵”与“临场实战”是截然不同的。
能在课堂上进行销理论的人，未必能“粉墨登场”。
但作者虽然在实际经验中建立了自己的理论基础，表达方式却独独一格，不用大理论、大架构来吓人
，而是从实际案例中传承经验，让读者们了解买卖成交与否的背景核心，包括心理因素、外在环境与
市场条件等，让读者们读后后确有所得。

    4、每一招式都经得起第一线“肉搏”的考验，不但可望，而且可及。
虽然不能让你立刻晋身领导阶层，却可以让你成为一流的业务尖兵。
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作者简介

李经康，湖南人，1967年生。

学历：东方工商/“社会大学”推销系，“中国式行销研究的”研究生。

经历：巨东建设副总/《就业情报》杂志社副总/力霸房屋大安加盟店总经理/春池开发业务经营顾问。

荣获：1988年城奥运拳击精选严训选手/1994年《商业财刊》封面/杰出企业管理
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章节摘录

　　我于1990年退伍后，立刻面临就业问题。
因为学历、专长、经验等条件限制，我所能选择的范围其实很窄；加上当时又背负着家中庞大的债务
，除了温饱之外，还得负责帮家里筹钱；最重要的一点是，因为父亲在几年前投资友人的房地产被拖
累，家道中落，我饱尝了人情冷暖，世态炎凉。
这些年来，贫穷成了我的“原罪”，我立志重建家园，不愿再看别人的脸色。
所以，我不但得立刻找到工作，还必须是高薪；这对一个社会新人来说，谈何容易啊！
　　我心里很苦恼，跑去找一位最疼我的高中老师；结果，他告诉我一个有关秦始皇统一中国的大功
臣：李斯的故事：早年，李斯曾拜在大儒荀子门下。
他是一个很有进取心的人。
他拜师求学的目的，是希望有朝一日能学以致用，干一番轰轰烈烈的大事。
所以，他一直在等待时机。
　　有一天，他上厕所小便，发现厕所中的老鼠，看到人来就惊慌失措地逃窜，这使他忽然想到，米
仓中的老鼠看到他时，不但不逃，还大摇大摆地享用粟米！
这件事使他有所顿悟：一个人的命运是由自己决定的。
厕所中的老鼠和米仓里的老鼠，基本上是一样的，只是由于环境的差别，造成命运的不同。
换句话说，要做“厕中鼠”或“仓中鼠”，完全看自己怎么选择！
于是，他决定做自己命运的主宰，为自己选择一个最适合自己、最能发挥自己的环境。
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