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内容概要

　　“全力以赴、不辱使命、办好世博、为国争光！
”誓师大会上那庄严的誓词依然在脑海激荡，那洪亮而充满激情的声音久久在耳旁回响，那油然而生
的骄傲时刻在心底沸腾⋯⋯世博会运行的184天里，作为中国上海世博会全球唯一商业银行合作伙伴，
交行人牢记使命，攻坚克难，圆满完成了世博金融服务的各项任务，以自身行动诠释了“全力以赴、
不辱使命、办好世博、为国争光”的誓言，赢得了社会各界的公认和好评，在交行历史上书写了辉煌
世博的新篇章。
　　在成绩和赞誉的背后，是交行人无私的奉献和无悔的付出。
来自祖国各地的世博先锋队员，克服了种种困难，坚守了184天；来自交通银行上海分行的世博网点工
作人员，放弃了对家人的照料，坚守了184天；来自各条线的世博服务保障团队，放弃了自己正常的休
息时间，坚守了184天⋯⋯他们用满腔热血，践行并享受着“与世博共奋进”的责任与荣耀，向世界呈
现了交行人的风采，为世博盛会增添了又一曲华美的乐章。
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书籍目录

序言交通银行工会委员会《关于“参与世博、服务世博、奉献世博”主题征文活动获奖名单的通报》
一等奖一笔敢为人先的单子——记首创承诺同业受让世博金融业务“世博”让他们的人生再次绽放精
彩——记为世博奉献的上海市分行储运中心的劳务工们世博会，让人们读懂交行二等奖今天，我是世
博文化的传播者接待服务展交行风采奉献精神从世博延伸未来之光从心开始，我与世博同脉搏世博情
缘三等奖“世博志愿者”的幸福一天世博服务，我们痛并快乐着！
与交行一起亲历上海世博会借世博之势，创卓越交行借助世博契机提升交行综合竞争力
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章节摘录

　　上海世博会即将画上完满句号之际，来自媒体的赞誉、各级领导的好评　　以及涂满网点日记本
的异国符号，给了交行一个意味深长的拥抱。
对于交行人而言，这意味深长在哪里呢？
如同其他领域的合作伙伴一样，他们认为，用精密、严苛的世界级服务标准举办世博会是必须的。
也许让人们更容易感慨的往往就是那些亲身经历过的，纠结痛苦恍惚过但又坚持过来的事情。
对于交通银行上海市市南支行的孙伟来说，这份坚持的意义更不同寻常。
　　孙伟接的不是别的活，正是为世博会土控集团筹集到的第一桶低成本基础建设运营资金！
　　当孙伟站在1000多米长的世博会轴下环顾四周时，柔和的光芒镀在那群灵动鲜活的建筑上，晃得
他双眼有些迷离，这是海市蜃楼吗？
不，这不是梦境！
在3.28平方公里的广大园区内，所有的主建筑群、中心广场、道路设施真的在一张原本什么都没有的
地图上横空出世了。
此刻，孙伟感到快乐、自豪和欣慰，因为他看见了，负责基础设施建设的世博土控公司履行了承诺！
他也感受到了，交行为其低成本筹措资金的苦心，都已经实实在在地融入到园区的土壤里。
　　接单的胆略　　在世博园基础建设动工前，世博士控公司需要筹集一笔低于市场利率、且数目不
小的资金。
资金不到位，后头的事情全是空中造楼。
　　上海世博会乃一国之事，是政治任务！
筹集资金难不难？
不算难。
工农中建都愿意效力，交行更义不容辞。
筹集成本低廉、程序复杂的资金难不难？
难！
风险大，困难多，上海滩没有一家银行做过这种单子。
　　知道难，也要找人做！
找谁？
自然是找金融合作伙伴。
抱着试一试的心态，世博土控公司的财务总监廖军祥，找到了交行上海市市南支行专管资金项目的团
队长孙伟。
廖总和小孙由于前期业务往来，结成了朋友。
既是朋友，廖军祥便开门见山地向孙伟提出请交行能否提供低于市场利率贷款的要求，金额20亿元起
算，当然是多多益善。
　　孙伟想了好一会儿，说：“有难度，未必做得了啊。
”　　廖军祥知道孙伟说难，就一定困难了。
为什么做不了？
大家心里都有数，一时半会地去哪里筹集这些有悖常理的、金额巨大的廉价资金呢？
况且还有银监局和人民银行这两道严实的铁门把守着，政策上如何突破？
　　廖军祥把时间有点紧、金额有点大、政策有点难的话简单地讲了几句，说：“小孙，我知道有难
度，所以看你们有没有办法。
”廖军祥这3个“有一点”只讲了一分钟，但孙伟估摸一下，即使能做，做下来也要一年半载的时间
。
　　怎么办？
到底接还是不接？
交行要为世博服务，但也要把控风险，对股东负责啊！
当然，孙伟并没有把这话直接说出来，只说了第一句：“交行要为世博服务，我们尽量做！
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”　　一句尽量做，就让廖军祥胸口的大石头瞬间落地了。
　　“好！
等你消息。
”　　做单的艰辛　　廖军祥没有想到，后来的几天时间里，就在一片“做不了”的嘘声中，孙伟已
经把那天说的“尽量做”转化成了“要做好”。
接着是总分行的高层决策，协同部门纷纷坚定地表示支持，做这单业务已是有的放矢，众志成城了。
　　廖军祥更没想到，不多久后，他就拿到了交行上海市分行为他们量身定制的低成本资金筹措方案
。
方案大体是：“由中信信托借款给世博土控，债权卖给招行，一旦世博遇到还款困难，交行许诺承担
贷款责任。
”　　⋯⋯
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