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前言

　　2004年9月18日，加利福尼亚州文图拉的十三位女士共同购买了一条钻石项链。
不出几个月，媒体得知了她们的故事。
《人物》杂志刊登了一篇专题特写。
凯蒂·库里克在《今日》节目中进行了报道。
紧接着，《深度解析》、《早间播报》，以及洛杉矶KCBS电视台的《第二演播室》都相继进行了报道
。
福克斯探照灯公司购买了电影版权。
由于当时社团刚成立不久，所以这些新闻报道基本都围绕着项链的购买。
没有人知道这条项链将把大家引向何方。
特别是对于这十三位购买它的女性来说，她们更不知道今后会发生些什么。
　　下面讲述的就是这个故事，这个真实的故事，从那第一道光芒开始。
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内容概要

　　这是一个真实的故事。
十三个女人冒险共同购买了一条昂贵的钻石项链。
和这条项链一起，她们改变了自己，也改变了他人。
四年前，在加利福尼亚州的文图拉，乔奈尔·麦克莱恩在当地一家珠宝店的橱窗中看见了一条无比心
仪的钻石项链。
昂贵的价格让人却步，也让乔奈尔萌生了大胆的没想——和另外十二个女人一起购买了这条项链，大
家共享。
　　带着魅力的吸引、深刻的隐喻，还有明镜般的映射，这条项链走进了每个文人的生活，反映着她
的过去，定义着她的现在，更许诺着她的未来。
它以意想不到的方式为生活点燃活力、平添光彩，惊菩连连，对每个女人都产生了极为不同的深意和
影响。
　　随着她们将钻石这样一个排他独享的标志转变成一种包容共享的象征，这场古怪离奇的社会实验
变得越来越具深意，也越来越有价值。
这些女人们慢慢发觉，她们之间的项链共享仅仅是一个开始⋯⋯
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章节摘录

　　多来珠宝店的女士们都不太高兴。
她们目光焦虑，神情紧张，有些人还含着泪。
她们孤独寂寞，想找个人说说话。
生活失掉了某种东西，她们要填补这些空缺。
而这些女人却笑着涌进来，刚开门不久，她们就急切地进店，似乎要打败任何竞争出价的人。
乔奈尔向同她一起来的四个人展示了那条项链，其中，有两个已经同意了她的提议，另两个不愿参与
，可又不想错过这场趣事。
玛丽·卡润比乔奈尔高一头，她觉得会计工作让自己大大脱离了日常生活。
看到那条项链时，她大为惊叹。
如果说此前她还对自己答应出钱有什么顾虑的话，在亲眼目睹了这条钻石项链之后，这些顾虑立刻消
失得无影无踪了。
“哇，它看上去简直就价值百万啊。
”她感叹着。
　　“戴上，玛丽。
”乔奈尔催促着。
其他的女士们都挤在玛丽周围，她觉得自己更高了。
“我都能看见自己戴着它的样子”，这句话说出来，她自己都感到惊讶。
　　玛吉·胡德是典型的加利福尼亚女孩，金色的头发，结实的身体。
她来回走动着，一会儿过去欣赏一下项链，一会儿跟一位相貌英俊的男店员打情骂俏。
　　“我们得照相！
”乔奈尔说。
其中一位女士立刻响应，跑进购物广场去买一次性相机。
　　每位女士乔奈尔、玛丽、玛吉，还有另外两个朋友都戴着项链摆好姿势照了张相。
她们表情妩媚，咯咯地傻笑，令人惊讶的是，其中三位竟然想以“共享”的方式买这样一件东西。
显然，这些嘻嘻哈哈、欣喜若狂的女人们不常买钻石。
拍照从始至终都充满着敬畏。
“太美了”，她们一遍又一遍地说着。
看见别人戴上时这样说，自己戴上时对着镜子也这样说。
玛丽穿着无袖衬衫和卡其色短裤，戴上项链后，她们惊叹它的美；玛吉身穿吊带衫和牛仔裤，戴上它
，她们又惊叹它的美；当钻石衬着乔奈尔象征和平的金链子时，她们更是赞叹不已。
“这项链太漂亮了！
”这是一种旁若无人的兴奋，她们咧嘴笑着，滔滔不绝地说着也期盼着。
　　乔奈尔该把信封递给汤姆·范·甘迪了。
那里面是一页规格用纸，上面有她手写的出价，和十二个女人的名字，其中四个后面还打着问号。
她提供出价时，神态自若，轻松地笑着。
但实际上，她很紧张。
她在让他减掉近乎一半儿的价格。
她感激房地产工作带给她的议价经验，但也正是因为太精通，她明白如此砍价很可能不会成功。
　　这场景让三位范·甘迪先生好像身处舞台剧一般。
他们店里从没发生过这样的事。
不仅仅是店里乱哄哄的喧哗，在这个行业中工作了二十多年，汤姆·范·甘迪从没见过一个女人自己
给自己买奢侈珠宝首饰。
女人燃起这种欲望，但总是等待生活中出现的男人来买单。
　　汤姆都不愿将视线离开这些精力旺盛的女士，去看她们的出价12000美金。
他心颤了一下。
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珠宝店通常有较大的价格空间所以很多连锁珠宝店提供70%的折扣。
做珠宝生意就意味着要成为一个谈判者，在这家店里，汤姆通常自己处理价格的谈判。
然而，对于高价商品这无疑是件高价商品他需要得到批准。
这个价格恐怕很难成交。
不过他仍然表情平静、声音温和地跟乔奈尔说：“我需要计算一下。
”　　他向里屋走去。
普里西拉·范·甘迪，他的太太兼财务总监，正全神贯注地埋身于一堆书后，试图避开噪音的干扰。
她一般在街对面的行政办公室工作，但由于促销活动，她搬到商店的小库房里，挤在货架和折叠饭桌
之间办公。
　　普里西拉已经听见了外面的喧闹，估计就是店员们谈论的那群女人，不过她并没离开办公桌去外
面看。
她有意避免看见顾客，不喜欢讨价还价中夹带着个人攻击。
　　“有群女人想以特价购买那条钻石项链，”汤姆对太太说，赤褐色的头发遮住了她的脸颊，“我
们多少钱能卖？
”　　普里西拉的手指敲着计算器：一个是项链的实际成本，另一个是它在店里的时间，还有他们需
要的利润。
　　“18000块。
”她说。
　　汤姆知道这个数字无法成交，不过他已经习惯了来回讨价还价。
他回到柜台前跟乔奈尔还价。
　　“价格不够低，”她说，“我们每个人只想出1000块。
”　　汤姆已经料到这个回答。
他点了点头，又回到里屋。
　　“还能再低点儿吗？
”他问普里西拉。
　　她感觉到他的忧虑。
三十三年的婚姻让她能像电子仪器一样读懂他的情感。
她按着计算器。
　　“17000块。
”她答道。
　　汤姆划掉乔奈尔写的12000美金的数字，潦草地写上15000，递给普里西拉。
　　“这样行吗？
”他问。
　　“荒谬。
”　　“这对生意有好处。
”　　“我们这样卖，就没生意可做了。
”　　汤姆沉默了。
普里西拉更坚定地说：“不可能。
”　　汤姆看着他的太太。
他想起，自从六年前她开始跟他一起工作后，他变得多么轻松。
她对每一块钱都了如指掌，擅长打理账务。
生意经营得成功很大程度上都归功于她。
更重要的是，他信任她，胜过任何人。
　　但是，今天，这些都无关紧要。
今天，他希望她能灵活些。
　　“直觉告诉我要这么做。
”他对她说。
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　　“你15000块卖掉它，我们就不赚钱了。
”　　这时，汤姆·范·甘迪才意识到，不管有没有利润，有多少利润，他都愿意做成这笔买卖。
一个是因为他不想让这么多女人失望，就像在高中打橄榄球的四分卫时，不想让球迷失望的那种感觉
。
他也明白让十二个女人转身离去并不是什么好生意。
此外，更深层的原因是，他想看到普里西拉能像这些女人们一样开心地笑，自从六个月前她的妹妹多
琳去世后，他再也没见她那样笑过。
　　此时此刻正在发生的是比赚钱更重要的事情，重要到让他萌生了一个想法。
　　汤姆·范·甘迪很少做妻子反对的事，他知道如果继续跟她争执，他一定会输。
既然已经有了声明，此情之下，最好是事后请求原谅，而不要事前征求许可，于是他决定晚点儿再应
付后果。
他走出里屋，来到前台，把自己写的数字递给乔奈尔。
“我可以这个价格卖给你，”他说道，“但有一个条件。
我希望你让我太太成为你们当中的一员。
”他不知道普里西拉会有什么感觉，甚至不知道她会不会参与。
他只知道自己希望这些女人能够出现在她的生活里。
　　乔奈尔看着面前这位言语温和、魅力无穷的男士。
她猜不透为什么他要让自己的太太参与其中，也不知道他太太是个什么样的人，自己或其他的女士们
会不会喜欢她。
但整个想法不过就是包含与共享，于是她一点儿也没犹豫。
　　“成交。
”她说道。
　　乔奈尔担心的并不是汤姆的太太，她担心的是自己费了那么大力气才找到的那些女人会因为多花
两百美金而犹豫不前。
那她该怎么办呢？
她将这份顾虑藏在心底，这一天，她露出了最灿烂的笑容。
　　汤姆回到里屋。
　　“我15000块卖给她们了，”他说，还是对着她低着的脑袋，“但你会成为她们中的一员。
”　　普里西拉抬起头，看着他。
　　“你说什么？
”　　“那群女人。
你将成为她们的一分子。
”　　她明白他对最终的卖价感到抱歉，于是一大堆牢骚抱怨的回击出现在脑海中。
他疯了吗？
他忘了购物广场拿7%、店员拿3%的佣金？
他们甚至都收不回成本。
她总是扮演斗牛犬，执拗地唱着红脸儿，而他却是黄金猎犬，温和的老好人。
一直都是这样，从来没有改变过。
还争什么呢？
既成事实，说什么也没用了。
　　“爱怎么着怎么着吧。
”她说道，再无他话。
　　普里西拉留在里屋。
她对那些女人没兴趣，对成为她们中的一员也没兴趣，对拥有一条自己随时都能借戴的项链更没兴趣
。
她只想着，如果她的丈夫一直这样做生意，他们就该关门大吉了。
她又埋下头，试着计算，看怎么能弥补今天的损失。
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　　汤姆·范·甘迪看到了他太太没有看到的东西。
他看到了一群与众不同的女人。
做珠宝生意二十七年来，他在销售过程中不断地跟女人打交道，对女人有很深的了解，但还从没见过
这样一群女人。
他看到了一种集体的生命力，一个出乎意料的良机。
他看到了可能可能性，正是乔奈尔的梦想所在。
现在，项链并不是一件首饰或艺术品，钻石也不意味着身份地位或投资。
此时，这条项链成为一场文化实验，一个将十三位大胆的女人聚在一起的方法，看看接下来将会发生
些什么。
这条串起的项链会比单颗钻石的简单加和更有价值吗？
十三个声音会比一个声音更强大吗？
　　乔奈尔的自信没用错地方。
三个星期后，收到信用卡账单时，她已经成功地让最后四个人上了钩。
除了珠宝商那位爱搭不理的太太，这里面有旧友、新朋，还有朋友的朋友。
她们的年龄从五十岁到六十二岁。
除了一个人，其他都是婴儿潮时期出生的人，属于兼收并蓄的一代。
作为一个社团，她们当中有人已经结了婚，三十多年来都忠于一个婚姻；有人前前后后有过三位丈夫
，还有大把的情人。
她们有人没儿没女，有人养育了四个孩子，有些人的孩子们已经各奔前程，只剩空巢，也有人的孩子
还在少年棒球联盟打球。
她们有的正跟单身汉约会，有的已经成了慈祥的外婆，有人是保守党成员，有人一辈子信奉自由主义
。
有些人获得了高等学位，有些人高中毕业。
她们的职业领域也各不相同，有人身跨三行，有人转过行，有人专攻一行财经、农林、医药、教师、
商业、房地产、传媒，还有法律。
她们有的来自富裕的家庭，有的完全靠自己养活自己。
有的信仰天主教，有的是犹太人；有女权主义者，也有保守派；有人一头金发，也有人发丝灰白。
　　没有一个女人是因为对珠宝或钻石感兴趣才答应了乔奈尔的建议，没有一个女人是因为渴望佩戴
它才同意和他人一起买项链。
有些人甚至连看都没去看，就签了支票。
每个女人花钱共享其中的一份都是因为就像汤姆的直觉它象征着可能性。
　　这些女人不知道的是，在接下来的三年中，这条项链将以她们意想不到的方式为生活注入活力。
更重要的是，它将开启一场交谈，关于实利主义与炫耀性消费，所有权与无附属；关于在当今时代，
作为一个五十多岁，看上去能再活个三四十年的女人，生活意味着什么；关于我们建立起来的联系和
留下的传承；关于如何充分利用一段很长的时间。
　　这是一条项链的故事，但讲的并不是那串石头。
它讲述了十三个女人从排他独享到包容共享的转变，在这个过程中，她们重新规划了后半辈子的人生
之旅。
　　这是一个超越现实的故事。
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媒体关注与评论

　　女性朋友是健康生活的基本要素。
　　鼓舞人心的故事⋯⋯对书中真谛的最好诠释就是和朋友一起分享这本书。
　　——《纽约时报》　　这是一本必读书。
　　——《纽约每日新闻报》　　《钻石项链》是十三位女性的人生之旅，故事引人人胜、令人神往
。
亲切而感人的情节叙述，让你不禁思考，生活中到底什么才是重要的。
　　——凯西·李·吉福德　　做好心理准备——这本书会给你带来一份惊喜。
故事报讲述的不仅仅是-群性格迥异自女人得到了一件昂贵的装扮珍品，更以鲜活的实例向我们展示了
，女人是如何团结在一起，用深刻的方式改变着她们的生活。
　　——《罗萨区的秘密》作者罗丝玛丽·丹尼尔　　跟所有的佳作一样，本书可以从多个层面阅读
：首先是趣味十足的钻石戏：其次，十三位参与者迎面袭来：另外——对我来说，最好的是一每个女
人都渴望参与共享这件珍宝，而这种渴望让她不要避免地去探寻心中捉摸不定的疑问，整个过程细致
微妙令人惊叹，探寻的收获是真正的无价之宝。
　　——《美国太太的情欲沉寂》作者达尔玛·海恩　　从没有过一件珠宝改变了这么多女人的生活
，——并在她们的社团中创立起一个持续性的慈善团体。
我捧腹大笑，我泪流满面⋯⋯现在，我下在狂蒂芙尼。
　　——《太太向前进》作者莱斯利·里尔
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编辑推荐

　　梦想女、独行女、败家女、冒险女、政治女、传统女、摇滚女、教书女、好胜女、实际女、活力
女、领导女、设计女的完美奇想！
　　《钻石项链》献给女人——一个关于珠宝和女人的真实故事　　《钻石项链》献给现代都市的知
识女性——一本关于分享、费任、包容和可能性的书　　《钻石项链》献给浸染过西方文化的风尚女
性——一本全面展示西方女性生活方式的书　　每个女人都应该拥有钻石，每个女人都可能拥有钻石
　　十三个女人和一条项链的故事
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