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内容概要

直销的魅力在于它能为缺乏资本、学识、经验的一般老百姓提供难得的经营机会。
很多人都想创富，但由于条件限制，空有浑身的气力也无从发挥。
    直销的到来，为很多中国普通百姓提供了难得的机会。
《直销管理条例》的颁布，为直销正了名，使直销完全与传销划分界线，摆脱了消极、负面的形象，
为有志者提供了一个更健康、理理性的经营环境，让他们更有信心地把直销当作一门事业来长久经营
。
《直销管理条件》的颁布实施，将在中国掀起新一轮的直销发展热潮。
    如果你没有资本、没有技术、没有特长，直销也许就是上天给你的一个绝好的机会！
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作者简介

日京，工学硕士，营销研究学者，直销金牌讲师。
曾从事过直销及保险推销的工作，致力于营销的研究及推广、企业咨询顾问等工作。
著有《保险推销圣经》、《保险推销三十六计》、《100个令你拍案叫绝的营销案例》等营销专著。
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