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内容概要

人是第一宝贵的，没有了人，一切都是空谈，人的价值，就体现在做人，不懂做人，不会做人者，到
头来仿佛竹篮打水，一场空。
人活在世上，都追求人财两旺，懂做人，会做人者，人财两旺就是水到渠成！
     “会做人”对于任何一个人都是最重要的。
“人”是通过“会做”而成，“做”的行为、实践使得一个人成为“人”。
谋事在人，成事在天。
商场上，人间百味尽在其中。
每一位有志于在商业上有所建树的青年人都将从此书中获益，细细品味并加以运用，则可在激烈的商
场竞争中立于不败之地。
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章节摘录

书摘(1)诚信是做人的根本    孔子说过：民不信不立。
人靠两条腿支撑着走路，同样，商家则依靠“诚信”起家和发展。
诚信是事业转动的车轮，是人情练达的“灵魂”，也是做人的基本原则。
    孙子日：“计利以听，乃为之势，以佐其外。
势者，因利而制权也，故善战者，必求之于势，不责于人，故能择人而势”。
中国古代的哲学名著《中庸》的格调更高：“诚者，天之道也；诚之者，人之道也。
”就是说，诚是社会的基石，是做人的根本，是最高的道德。
    春秋战国时期。
当时的商人一般都不愿雇用头脑灵活的人做事，惟独有一位叫刀闲的齐国商人专门使用这种人，并给
以丰厚的报酬和充分的信任，放手大胆地让他们去干。
事实证明，这些雇工干得十分卖力，也非常出色。
    明代苏州有家叫孙春阳的杂货店，分为南北货房、海货房、腌腊房、酱货房和蜡烛房。
“售者由柜上取下一票，自往各房发货，而管总者掌其纲。
一日一小结，一年一大结。
自明代至清朝乾隆年间二百多年间，子孙尚食其利，无他姓顶代者。
”像苏州这种店铺林立之地，孙春阳的杂货房生意竟然能兴盛二百多年，其成功得益于用人以诚，店
规之严。
    清朝道光年间，黔商胡荣命在江西经商50余年，由于他待人以戚、童叟无欺，因而名声大著。
晚年罢业回乡，有人要求“以重金赁其肆名”，他一口回绝，并说：“如果你果真诚实的话，为何要
借我的名呢?”由此可见，“诚信为本”是中国人经商的传统美德。
     诚信、谦让、公正、勤奋是立身处世之本。
诚信以待人，谦让以接物，公正以处事，勤奋以责己，这是立身处世之本。
诚信能得到他人的信任，谦让能赢得社会尊敬，公正能受到大众的拥护，勤奋会，创造出工作业绩。
    古人说，“人无信不立”，强调的就是信用。
做事有信用，做人有原则，别人自然会相信你，敢与你来往、合作。
若拥有了信用，这种评价自然会在人们之间传播，这必将会给你带来无限益处。
        诸葛亮以信义为其做人行事的准则，因此深得军心，使司马懿畏蜀如虎。
信用如此重要，因而得到了人们的普遍重视。
     古代也曾有“一诺千金”的典故。
季布一生重诺言，只要答应别人的事就会尽力去做，时人称他“一诺值千金”。
    纵观古代先哲：明太祖之所以能取得国治，都因其重言诺，因而得到了人民的信任。
唐初之所以会出现“贞观之治”，是因其君臣以信为治国之纲。
唐太宗主张待人以信、反对行诈，他曾说：“流水清浊。
在其源也。
君者政源人庶犹水。
君自为诈，欲臣下行直，是犹浊源而望水清，理不可得。
”魏征主张“上下相信”，因“上不信则无以便下，下不信则无以事上，信之为道大矣。
”       “逢人只说三分话，未可全抛一片心”、“见什么人说什么话”等“信条”，都是社会诚信意
识缺失的内在表现。
背信弃义、弄虚作假、不守诚信的人是可耻的。
    古时候，有位国王膝下无子，于是想挑选一个人来继承王位。
于是，他给每个小孩发了一颗种子，并告诉他们：谁能培育出最美的花，谁就能获得王位。
评选日期到了，所有孩子都捧着最美的花来了，只有一个小孩捧来的是只空盆。
结果，国王却选择了这个“捧着空花盆的孩子”。
原来，种子已经预先被蒸过，根本开不出花朵。
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    由此可见，只有坚持诚信才能获得最后的成功。
对于任何企业或个人而言，都是如此。
许多成功的企业家都遵循“诚信为上”的商业准则。
    P3-4
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