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内容概要

“博弈”一词听起来玄而又玄，说白了就是“游戏”的意思。
如果需要更准确点的说法，就是有输有赢的游戏。
可以说，博弈论是通过“玩游戏”而获得的人生竞争知识的理论。
    博弈就是游戏，那么游戏又是什么呢？
    从某种意义上来说，游戏是对生活的抽象与概括，是一种简化的人生模型。
    比如象棋，有这样几种角色：老将、相、士、车、马、炮和小卒子，俨然一支军队。
当然，比起真实的人生，这个模型过于简单了，但是一样可以映射出现实的生活。
而且，惟其简略，那些被纷繁表象所掩盖的道理才更加明了。
    争强好胜是人的天性，这是人们痴迷于各种对抗性游戏或赌局最根本的原因。
    博弈论原意为游戏理论，这一理论涉及的“游戏”范围甚广：人际关系的互动、球赛或麻将的出招
、股市的投资等等，都可以用博弈论巧妙地解释，可以说，红尘俗世，莫不博弈。
    博弈论探讨的就是聪明又自利的“局中人”如何采取行动及与对手互动。
人生是由一局又一局的博弈所组成，你我皆在其中竞相争取高分。
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　荷兰式拍卖　　　第一价位密封投标拍卖　　　保留价格拍卖　　　赢家的诅咒　结语 走出纯粹理
性的局限
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章节摘录

　　价格战与纳什均衡　　在我们熟悉的国内家电价格大战中，虽然不是两个对手之间的博弈，但由
于在众多对手当中，每一方的市场份额都很大，每一个主体人的行为后果，受对手行为的影响都很大
，因此，其情景大致也是如此。
　　如果清楚这种前景，双方勾结或合作起来，都实行比较高的价格，那么双方都可以因为避免价格
大战而获得比较高的利润。
有人把这样一种合作的做法，叫做“双赢博弈”。
现在我们经常会看到各种各样的家电价格大战：彩电大战、冰箱大战、空调大战、微波炉大战等等，
其最终的受益者当然是消费者。
　　在这里，我们可以解释厂家价格大战的结局也是一个“纳什均衡”，而且价格战的结果是谁都没
钱赚。
　　从这个案例中我们可以引申出两个问题，一是竞争削价的结果或“纳什均衡”可能导致一个有效
率的零利润结局；二是如果不采取价格战，作为一种非合作博弈其结果会如何呢?　　每一个企业，都
会考虑是采取正常价格策略，还是采取高价格策略形成垄断价格，并尽力获取垄断利润。
如果垄断可以形成，则博弈双方的共同利润最大。
这种情况就是垄断经营所做的，通常会抬高价格。
另一个极端的情况是厂商采用正常的价格，双方都可以获得利润。
从这一点，我们又引出一条基本准则：“把你自己的战略建立在假定对手会按其最佳利益行动的基础
上。
”　　事实上，完全竞争的均衡就是“纳什均衡”或“非合作博弈均衡”。
在这种状态下，每一个厂商或消费者都是按照所有的别人已定的价格来进行决策。
在这种均衡中，每一企业要使利润最大化，消费者要使效用最大化，结果导致了零利润，也就是说价
格等于边际成本。
在完全竞争的情况下，非合作行为导致了社会所期望的经济效率状态。
如果厂商采取合作行动并决定转向垄断价格，那么社会的经济效率就会遭到破坏。
这就是为什么WTO和各国政府要加强反垄断的意义所在。
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媒体关注与评论

　　善博弈者为赢而玩，就算把他丢到海里，他也能衔条鱼爬上来；就算天塌下来，他也能捞只天鹅
。
为赢而玩决非“不择手段地求赢”。
从博弈论的观点看，有时候输赢不过是同一硬币的两面。
　　只要有MBA或是大学主修经济的人，几乎都会在课程上正式接触到博弈理论，不懂博弈理论的人
在和这些人过招时，难免会屈居下风。
笔者的宗旨就是要帮助大家在策略上胜过生活中的竞争对手，或者起码能并驾齐驱。
　　玩的就是心跳！
博弈，更大程序上是一种心态，拿起来放得下的游戏心态。
　　生活由一局又一局的博弈所组成，你我皆在其中不遗余力地争取高分。
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