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内容概要

　　把大量的时间都浪费在给那些对你一无所知的人打电话上，而他们既没想到你会打电话，又不想
自已的工作被你打扰，这样的营销方式早该结束了！
　　乔安娜.S.布莱克在书中向我们揭示7她成功的秘密一种全新的营销理念 ——“推荐式销售”，她
不仅通过100％的推荐式客户建立了自己的高利润企业，还帮助数以千计的职业销售人员获得了同样的
业绩，将营销成功率提高至80—90%。
　　按照乔安娜的五步推荐式销售法，你会了解到如何将当前客户和众多的关系发展成丰富的推荐源
。
她会指导你学会以下几点：　　1.开发推荐式销售策略——精心斟酌自己的语言，完美地将其表达出
来，将难题一一解决。
　　2.选择一个关系密切的商业伙伴帮助你作出计划，自然地过渡到推荐式销售。
　　3.建立切实可行的奖励机制，从你的同事那里获得支持。
　　4.缩短销售周期，快速签署订单。
　　5.体会推荐式销售所带来的优秀业绩。
　　6.获得更多的客户、更大的利润和更长期的合作关系。
　　无论你独自经营一间小商店，还是在一家大型企业就职；无论你销售的是高科技产品，还是低科
技含量的服务、房地产、甚至铅笔，《告别陌生拜访》都会给你的事业——乃至你的人生——带来一
种全新的提升。
你会前所未有地享受自己的工作，一步步走向成功的顶峰——将陌生拜访的沉重包袱彻底丢在脑后。
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作者简介

　　乔安娜.S.布莱克，美国“推荐式销售”领袖级权威人士，“告别陌生拜访”公司的创始人，业已
向众多知名企业成功地推行了她的营销理念和方法，在美国加州汽车协会、查尔斯·施瓦伯公司、马
林公司、机械银行、威尔斯·法戈银行等世界知名企业都进行了成功的实践。
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