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内容概要

口才的表达是一种训练，也是一种艺术。
    只有口才正确的行使，方能事半功倍，完关无缺。
对一个具有说服技巧的人而言，婉言陈述胜过雄才大论，诚恳交谈赛过伶牙俐齿。
所以如何培养让人心悦诚服的口才，比令人不知如何应答的口才重要多了。
    口才说服并非狡辩其辞，而是以一种令有接受的语气，营造一种愉悦的气氛，再加上一性的说服，
致使双方完全融入一种思想一致的轨道而产生目标所要的方向。
但这一切就必须仰赖令人信服的口才了。
    通过本书的指导，你不但可以成为一个“可以接受”的说服者，也可以成为一位“令人满意的”的
说服者。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<成为高效率人士的85个说话技巧>>

书籍目录
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