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内容概要

畅销书作者、营销大师杰伊·康拉德·莱文森在本书深入讲述了50条已被普遍接受的、关系公司成败
的法则，具体指导你在营销中什么时候及如何使用幽默、区分利润和销售的关键差别、在经济萧条时
期采取营销新理念、懂得如何进行观念共享、使用游击策略和营销组合等等，总之，本书旨在让你明
白如何才能做到卓越地进行营销。
     本书每一页都有许多激起整个营销活动的营销点子。
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作者简介

杰伊·康拉德·莱文森，游击营销国际总裁，曾在世界各地的著名公司、培训机构和一流院校举办过
无数次营销讲座。
他曾写过或与人合写过游击营销系列中的12本畅销书，其中包括《游击营销攻略》、《游击营销武器
》、《游击销售》和《游击财务》，这些书在全世界已销售100多万册。
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