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内容概要

国际贸易的成熟发展，对一国家或地区经济及促进国际间经济往来的贡献已不言而明。
但是，对国际贸易实务动作的理解，绝大部分人权停留在对外贸相关机构或公司的经营形态的认识上
。
这不能不说是入得宝山空手而还。
    本书基本根据实务操作外贸的实战经验编写而成，从外贸大架构的宏观理解、进出口实际流程与把
握到从无至有开发买卖方的方法与技巧，获利来源的掌握与收取的技巧等分析演练外贸实务操作，剔
除了学院派高头讲章的论述。
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九章  与海外买方的谈判技巧第十章  与国内卖方的谈判技巧第十一章  与海外买方常见的纠纷和解决方
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