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内容概要

　　《营销运作与岗位流程》的主要内容已经进入大学的课堂，成为MBA们的教材。
这些看似简单的内容，绝不是仅仅凭借某种理论就可以编撰出来的。
它是从现场实战的每一个场景中一点一滴地总结而来，小到营销员的一丝微笑、一句问候，流程中的
一个表格，广告中的一个词，大到大型公司营销系统的整个架构的设置，可谓无论巨细，包罗万象，
所有这些，没有经验的累积是不可能的。
　　所以，把全部的经验奉献给所有的营销人员，正是作者对营销人员的关爱和期待所在：让中国的
品牌在中国的市场和世界的市场上站立起来。
　　让所有的营销人员把握营销模式的全程，让他们了解从源头到终端，了解提升自己的攀登之路，
所以，这又是一本营销员必备的书。
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