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内容概要

本书的重点是介绍贸易单证的种类及用途而非有关国际贸易的理论和法律。
本书的的目的是为读者提供一份指南性的读物，帮助读者了解中国进出口贸易使用的典型单证。
为使本书内容更完整，我们还在书中加进了关于贸易程序的背景知识，并对装运条件和付款条件作了
概括。
 
    舆论普遍认为，加入世界贸易组织（WTO），是中国与世界接轨的关键一步。
尽管“入世”的效益尚未完全展现，但是“入世”的影响之一是降低关税、废除配额和许可证等非关
税贸易壁垒，等等。
进出口贸易额缴增，会带动贸易方式和贸易单证的改变。
这只是中国“入世”其中一个方面的影响。
鉴于篇幅所限，本书只能结合中国现状对现行的一般贸易单证作大体的介绍，不能详细预测未来的发
展变化。
尽管如此，因为本书讲述的原则一般适用于世界贸易组织的成员国，所以可以预见，书中讲到的贸易
单证惯例，中国“入世”后只会与之靠拢，不会去之甚远。
 
    近年来，贸易领域中电子商务活动异军突起。
事实上，当今要取得贸易上的成功，关键要具备运用现代信息技术取得贸易资讯的能力。
为向读者说明信息技术如何能够扩大企业的贸易机遇，我们特别在本书最后一章，讲述如何利用互联
网上的贸易资讯以获得贸易最大的收益。
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