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内容概要

　　《国际流浪汉：著名电影表演艺术家达奇域外散记》内容主要包括：扮演吉鸿昌札记、国际流浪
汉、海边遐想、答心理学家问、从饮品中看人、中秋之夜、他山之石、浅谈撒谎等。
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作者简介

　　达奇，著名电影演员，走遍了五大洲，自称“国际流浪汉”。
　　十八岁从艺，主演和导演过很多话剧、电视剧、电影，如《吉鸿昌》等。
在国内和国际艺术节、电影节上获过不少殊荣；在《中国艺术家词典》《中国电影家列传》《世界名
人大辞典》中，被冠以“中国电影艺术家”的称号。
九十年代初移民澳大利亚，现任澳大利亚大洋洲文联副主席。
　　鲜花，掌声并不重要，重要的是今天能做什么？
能做成什么？
能做好什么？
就是这三个问号，激励着达奇继续浪迹天涯⋯⋯
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书籍目录

关于达奇与达奇散文集（自序）达奇达人、奇人（代序）——著名电影表演艺术家达奇凌鼎年扮演吉
鸿昌札记国际流浪汉海边遐想答心理学家问从饮品中看人中秋之夜他山之石浅谈撒谎昔日上海外滩的
热恋街头较量浅谈影视演员飘渺的网恋磨练你自己的翅膀吧毛遂自荐的妓女体验回忆激情、爱情、亲
情杂思文字“漫画”想来的，听来的，抄来的征服与塑造银幕后面的故事感叹人到中年笑流派和竞争
特殊的考试化折磨为历练写给那些有婚姻创伤的男男女女黄河源头散记《鼻钻的故事》关于婚姻会议
俑一个避孕套的故事给自己制定规矩伪幸福关于主人和主流社会的思考别为爱情结婚代沟一张照片引
起的思考艺术与金钱（一）钱追钱的游戏--金融（二）股票与赌博（三）什么人适合投资股票（四）
抢劫不如去炒股（五）：散户如何在大牛市中挣钱（六）股票投资是艺术也是哲学（七）与90后的对
话情绪的钥匙在自己手中在生活的海洋中拾贝老语录逝去的轨迹呼唤男子汉从性饥渴到性饥饿老友重
逢话当年好心情是最好的补药渴望爱享受暧昧夜如果曾经沧海难为水没有你陪伴的日子我爱你相濡以
沫爱情的迷失激情与夜思跋：路上：流浪者的家园——为达奇散文集而作冯团彬
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章节摘录

　　中国改革开放时，一个人曾这样给我说过，在中国有两种人能赚钱：一种是骗子，一种是能够识
别骗子的人。
来到印度尼西亚后，一个朋友又和我说，在印度尼西亚有两种人能赚钱，一种是腐败分子，一种是会
和能够制造腐败分子的人。
　　有了这些信息，我开始了在印度尼西亚的创业。
看，三年来我已经购置了两套豪宅。
有一套是出租的，我住的那一套您看过了，折合澳币也要五十多万元吧。
　　从经济角度看，杨光先生确实算个暴发户，仅三年多就成了千万富翁（按人民币计算），而且有
了自己的公司和工厂，职员和工人加在一起，有百十多人。
　　杨光刚开始时，是给一个印度尼西亚做热水器生意的老板当送货司机，每天开着大卡车送货，三
个多月就把这个老板的客户都摸清楚了，而且还对热水器市场做了一番调查。
这个老板的进货渠道主要是日本和南韩，因为老板的老婆是日本人。
　　杨光熟悉了市场后，利用回国探亲的机会，走访了热水器的制造商，询问了最低的出口价格，而
且也做了售后服务的调查。
最后他锁定了两个制造商，带着详细的生意资料，而且让中国的制造商发了些不同种类的样品到印度
尼西亚的万隆来。
　　杨光的老板特别高兴，举行了一次大规模的宴会，并宣布他出任副总经理、中国部的主任。
杨光在饭后，把已经写好的分成协议书给了他的老板，当场就签了。
　　第一批货很快就到位了，而且来了三个技术人员专门做安装和售后服务，由于产品质量好，价位
低，服务跟得上，市场马上就扩大了。
杨光的第一桶金就是这样来的。
由一个卡车送货司机到老板的合作伙伴。
由手里只有不到一万元人民币的资金，到有了宝马轿车和两套豪宅，用时一年多。
　　杨光并没有满足，他利用每次回国定货的机会，又瞄准了太阳能热水器，一方面和他的老板继续
合作电热水器，一方面自己悄悄地成立了一个新的公司，把太阳能热水器引进到印度尼西亚。
因为不需要电能，得到印度尼西亚国家的税务和进口诸多好处。
杨光也开了一次大宴会，请他的老板全家和公司的要员，很友好地宣布了自己另立山头的决定，并深
深感谢他的老板，老板全家都惊呆了，只能用欣赏和羡慕的眼光看着他并举杯祝他成功。
杨光也很体面，做了很多个红包，分别奖给他的家庭成员，还有老板公司的骨干。
　　他们友好地分手了。
杨光的太阳能热水器生意如日中天，很快就做开了。
以万隆为基础逐渐向外地扩展，账号上的数字也是与日俱增。
　　而他老板的电能热水器，越来越不景气。
他主动找到杨光，非常服气地说：“年青人，你有眼光，你是个能够开展局面的小伙子，我拉过你一
把，今天，你也能拉我一把吗？
我愿意做你的副总经理，我会开展更多的客户。
”杨光很爽气：“有钱大家赚。
”于是他们签定了合作协议，这个老板把他在其他城市的资源都动用起来，真是星星之火，很快形成
燎原之势。
由于公司在各地要建立分公司，还要建立组装厂（进口零部件来组装，比进口整机成本低得多），急
需要招聘能干的人员。
他约请我去看他的考试，广告发出去之后，有很多应征者。
　　⋯⋯
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