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内容概要

本书破解这样一个广为人们误读的神话，只有那些身处高技术行业，拥有高深莫则的IT技术的行家里
手，才能从互联网的发展中分得一杯羹。
作者发现，互联网上真正成功的故事往往都来自于传统行业。
    本书将教会你建立成功和可持续赢利的电子商务所需经历的所有步骤，哪怕你以前对互联网甚至电
脑一无所知。
    《小企业电子商务》为你打造全新的平民IT神话，为小企业在信息时代与跨行业，跨国家的大公司
并翅齐飞，展示无限的商机与无垠的天地。
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