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内容概要

　　首次在书中明确阅读对象，节省读者时间。
大量为售楼人员特制的实用制度版本，可以拿来就用。
所有案例全部采用模拟实战演习模式，别出心裁、别开生面。
售楼理论采用实况演播形式，形象生动、简洁明了。
售楼丽人故事，均为新鲜出炉，带您走进售楼丽人的生活。
注重实战操作，为售楼人员的必备书籍。
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　　周帆，原名周启宽，企业家、房地产专家、策划师、营销专家、作家。
系广东省企业家协会理事、广东营销学会理事、广东工业大学房地产学会高级专家顾问、江西省作家
协会会员。
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