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内容概要

推销员，这是中国80年代改革开放以后最热门的职业。
在中国、尤其在广东珠江三角洲就业机会最多、薪水最高，然而风险最大的也就是推销员，他们面对
是两个上帝：一个是老板，一个是客户，既要为老板负责又要为客户负责，在双重的压力下寻求自己
的生存空间。
本书作者向您讲述了广东顺德一个曾在数家大企业都有过辉煌业绩的推销员的真实而动人的故事，您
也许能够从中获益。

   这个推销是，来自遥远的东北山区，1982年在一所名牌大学毕业后，被分配到最偏远的北大荒，历
尽人生坎坷，从中国的最北走到中国的最南，最终选择了推销这个职业，在苍茫辽阔的大地上常年漂
泊，四海为家。
他推销过起重机、柴油机、胶粘带、合成革、消毒碗柜、微波炉、文具盒、电饭锅、电热水器，可做
环球旅行的海上别墅——游艇......他有过辉煌的成功：一个夏天三个月的奔波，使得一家国企亏损大
户从困境中挣脱了出来；为顺德一家乡镇企业推销小家电，在最薄弱的内蒙古市场苦战三年，销售额
从全厂倒数第一直线上升到名列前茅，最大的一笔订单800万元，一次性推销了8000台微波炉、8000台
消毒碗柜——整整装了16个火车皮，创造了顺德小家电销售史上一次性成交额之最！
但每次推销成功之后，接踵而至的又是痛苦的失败，这似乎成了他铁定的命运。
就在他背着登山包，提着一可乐瓶白开水，为一家国企亏损大户打开市场，八月十五回家团圆，想把
自己辉煌的战绩告诉他所钟爱的妻了时，妻子却忍受不了孤独，带着他可爱的女儿离弃了他。
在顺德一家港商办的大企业，他终于用自己辉煌的业绩赢得了老板的信任，任命为市场推广部经理，
年薪68万！
当他第一次了出差归来，满怀热望，准备着实施他的推广方案，他所服务的大企业却像海市蜃楼一样
地消失了，原来的老板走了，女朋友也走了。
他渴望成功，成功却对他板起面孔；他渴望爱情，爱情却与他无缘。
妻儿的离散，家庭的破碎，求爱屡屡受挫，老板的不义，客户的欺诈，车匪路霸的大棒都没有把他击
垮，他一次次从痛苦和绝望中挺立起来，他抱定这样一个信念：你是将军、你是省长，可以运筹帷幄
，决胜于千里，那么我一个小小推销员，同样有一个广阔的天地，任我扬鞭驰聘，创造人间伟业！

   生活没有辜负他，终于在10年的推销生涯中，成功地塑造了自己的商业形象，为企业创造了奇迹。
在他10年的人生苦旅中，终于出现了绚丽的奇观：一个美丽、清纯的女孩揣着结婚登记介绍信从遥远
的成都风尘仆仆地来到他的身边。
最后一次远征的他做起了自由推销人，肓负几家厂的产品走向场......
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作者简介

邰勇夫
职业推销人
1963年生于辽宁
1982年大学毕业
1986年做推销员至今
在十多年的推销生涯中
从起重机到文具盒
从胶粘带到微波炉
从柴油机到海上别墅
所推销的产品不计其数
走南闯北
四海为家
从国营企业到乡镇企业
从个体作坊到跨国集团
历尽人生坎坷而愈挫愈奋
终于从绝境中屹立起来
曾在广东顺德小家电的销售史上
以一次性成交额之最的记录
写下了令人震撼的篇章
著名杂志《商界》、《家庭》
曾刊登他的传奇故事
在广大读者中激起热烈反响
他的信念是
我是推销员
我可以驰骋天下！
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