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内容概要

本书是一本专为一般读者写的实用性强。
可读性强的入门书，它描述了人们所处的现实世界和其中的机会，指出了那些可能限制人们的思想观
念和行为以及人们可以做出的选择。
为了学会更有效的谈判，为了独自决定自己的命运，跟着本书旅行一趟吧，你将发现自己的生活有了
一个新的起点。
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作者简介

谈判是一场没有硝烟的战争，它永远是个迷人
的议题、艰巨的挑战。

1974年，世界知名的资深谈判大师卡洛斯，将
他无与伦比的实战经验，以195则内容包罗万象未
加分类的短文，编集成书，二十年来，这些看似细
微的小节小事，却一再被验证是谈判中最有意义、
有效的观念启示、要领或要害。
如今，大师经验更
丰富、成就更傲人，以更准确、更贴切的提示和描
述、重新修订了旧作；而这本历久弥新的《谈判大
师手册》，也立刻成为最受瞩目的谈判攻防经典。

手持这样一本谈判手册，谈判前真觉可以高枕无
忧，因为，大部分你将面临的情境和可使用的对
策，它都已经为你设想周到了。
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四、权力
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十二、表现个性
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