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前言

　　前言　　何谓点石成金？
化铁石为黄金，化腐朽为神奇也。
　　中国滚滚商道中，晋商、徽商等代代巨贾、宗宗商帮创造了一个又一个商业神话，但是都随着历
史沉浮销声匿迹了。
而温州人在改革开放的新时期却能够抓住改革与开放的机遇，凭借自己的才识胆略和智勇之道迅速占
据了中国福布斯富豪榜大量席位，成为中国最大的创富团体之一。
　　温州人何以创造了令世人咋舌的传奇？
　　温州并非坐拥全国最地饶物丰之地，也并未得到国家政策大力相助，是何力量让温州人化腐朽为
神奇，用极少的资源、极小的成本赚到了最大价值的利润呢？
　　温州人被称为&ldquo;东方的犹太人&rdquo;，有人戏称：&ldquo;哪里有市场，哪里就有温州人。
&rdquo;目前，160多万温州人遍布全国各地，创办了3万多家企业、37万户个体工商户，年销售总额
达3000多亿元。
&ldquo;温州村&rdquo;&ldquo;温州街&rdquo;&ldquo;温州商贸城&rdquo;等多如牛毛，在温州之外再造
了无数个温州。
在海外，40多万温州籍华侨华人、港澳台同胞分布在欧美等世界100多个国家和地区。
世界各地的&ldquo;唐人街&rdquo;有许多实际上就是以温州商人为主体的&ldquo;温州城&rdquo;。
如今，&ldquo;温州人经济&rdquo;已在世界许多地方树起响亮的品牌。
　　温州人用一句很自豪的话称道自己：&ldquo;有市场的地方就有温州人，有温州人的地方就能开拓
市场。
&rdquo;温州人口有近800万，流往国内外各地区的有将近300万，其中近80万人在海外，也就是说超
过1／4的温州人在全国各地甚至海外经商，远到美国、巴西、意大利、日本、菲律宾，仅法国巴黎就
有超过8万的温州人。
可见温州人被评为&ldquo;东方犹太人&rdquo;是因他们对市场的无孔不入。
在全国乃至世界各地找寻最大利润，寻求资源整合，抢占最赚钱的商机，使得地方不大的温州闻名全
国乃至全球。
　　温州人并非像晋商、徽商那样有着悠远的经商传统。
温州人的崛起是在改革开放之初，最早确立个体经济意识的温州人在市场经济发展的契机下率先打破
旧有经济格局，抓住时代的契机，开始创业。
温州人创造了以家庭工业为主、以专业市场为纽带、以农村集镇为依托、以面向全国的小商品为主体
的经济格局，取得了经济快速发展的骄人成绩。
　　温州也并非物产丰饶的天府之地，它地处浙江南部沿海，山多田少，区位条件较差，自然资源也
无明显的优势，这就决定了温州人必须通过人力资本的外移来获取比在当地打工更高的回报，这便成
为温州人&ldquo;走遍天下&rdquo;的原始动力，也成为温州人不断开发新的市场、不断进行经济扩张
的根本原因。
　　温州人敢想、敢干、能干；温州人赚别人不屑赚的钱、赚别人想不到的钱、赚别人不敢赚的钱、
赚别人赚不到的钱；温州人走得远、看得多、想法多；温州人永远把赚钱看作人生的使命，富而愈思
进取，永不停下追逐利润的步伐，不断颠覆自我，不断革新自我。
所以在温州这个自然环境并不优越、资源匮乏的弹丸之地，温州人点石成金，创造了中国经济的神话
。
　　本书带你走进温州人的世界，一起全面而深度地剖析温州人赚钱之道，学习温州人点石成金之法
。
　　编者
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内容概要

　　温州人敢想、敢干、能干；温州人赚别人不屑赚的钱、赚别人想不到的钱、赚别人不敢赚的钱、
赚别人赚不到的钱；温州人走得远、看得多、想法多；温州人永远把赚钱看作人生的使命，富而愈思
进取，永不停下追逐利润的步伐，不断颠覆自我，不断革新自我。
所以在温州这个自然环境并不优越、资源匮乏的弹丸之地，温州人点石成金，创造了中国经济的神话
。
　　《为什么温州人能赚钱》由孟庆玲编著，带你走进温州人的世界，一起全面而深度地剖析温州人
赚钱之道，学习温州人点石成金之法。
　　有太多的词语可以解释温州人能赚钱的原因。
然而，其真正的原因是温州人已经将赚钱融入了他们的灵魂、融入了他们的思想、融入了他们的生命
。
《为什么温州人能赚钱》由孟庆玲编著，为你揭开的不仅仅是温州人能赚钱的技法，更为你展开了一
段追逐财富的人生。
掩卷之时，你将拥有赚钱的有效方法，你的生命也将充满财富的光芒！
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手执点金棒走向未来
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章节摘录

　　第一章  草根精神，白手起家　　第三节 宁为鸡首，不为牛后&mdash;&mdash;做自己的老板　
　&ldquo;宁为鸡首，不为牛后&rdquo;，是温州老板的最好写照。
&ldquo;鸡首虽小，乃进食，牛后虽大，乃出粪。
&rdquo;温州人几乎个个都想做老板．，他们认为&ldquo;找工作&rdquo;&ldquo;就业&rdquo;等想法都
是替人打工，赚不了钱、没有前途。
因此只有&ldquo;找生意做&rdquo;的念头才是有大志向、大抱负的。
　　温州人认为，为自己干，哪怕&ldquo;事业&rdquo;再小，但它是自己的，干起来才有劲，才能铆
足了劲去干。
一位温州人说：&ldquo;在温州，即使你做了微软的CEO、IBM的总裁，都还不如一个小卖部的老
板&lsquo;值钱&rsquo;。
&rdquo;这种说法虽然有些偏颇，但的确是实实在在地反映了温州人的老板情结。
温州人宁愿做只挣1万元的老板，也不愿做年薪10万元的总经理。
因为当老板将生意做大的过程本来就是一个不断实现自我价值、满足自身成功欲望的过程，只有当老
板才会感受到将生意做大做强时的喜悦激动，就像看着自己的孩子得到大奖般令人欢欣鼓舞。
何况当老板在精神上有一种优越感，人格上更自由，能自己给自己做主，愿意怎么干就怎么干，赚了
有成就感，赔了有刺激感，在这赚赚赔赔当中，虽然惊心动魄，但能感受到波澜壮阔的人生。
　　温州人有想当老板的天性，当然温州老板中也不乏因为现实生活的压力，而被迫创业当上老板甚
至大老板的。
外在的刺激经常让承受者感到屈辱、痛苦，激起他们强烈的自尊与反抗精神，从而激起他们远大的志
向，使得他们爆发出非凡的力量。
但是无论是通过外在压力还是内心动力而走上经商之路，温州人的老板梦代代相承，从未改变过。
　　曾经听过这样一个故事：早在八十年代初的西北大学校门口，一名大学生到修鞋摊上补鞋，补鞋
的是个温州姑娘。
有人知道这个补鞋的姑娘还在念大学之后，问她道：&ldquo;一个大姑娘给人修鞋不怕人看不起吗？
&rdquo;姑娘反唇相讥：&ldquo;一个大学生穿着破鞋不怕人看不起吗？
&rdquo;那人继续问道：&ldquo;你以后打算干什么？
&rdquo;姑娘毫不犹豫地答：&ldquo;当老板。
&rdquo;&ldquo;想当老板？
你有钱开公司吗？
&rdquo;&ldquo;我这不正在挣钱吗？
&rdquo;原来温州姑娘每天不辞辛劳不怕别人讥讽嘲笑修鞋，就是为了实现当老板的愿望。
这正是温州人心态的最好的写照。
　　其实很多温州年轻人都有与这位温州姑娘相同的想法。
他们不想几十年如一日在国有企业上班或机关&ldquo;坐班&rdquo;，而是想自己走出去打拼打拼，自
己创业、办厂或开店。
有的年轻人怕自己经验不足，都先到一些民企去打工见习，等学得差不多了，再出来自己干。
连一些偏僻农村的青年也是如此，他们外出都是立志于自己干，不满足于做打工仔、打工妹。
　　&hellip;&hellip;
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