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内容概要

本书通过一些典型的事例告诉你创富的精神、创富的方式和方法，旨在培养你创富的胆量、敏锐的眼
光、灵活的经营思路、过人的财技和对经营方式的巧妙运作能力。
所以，在我们羡慕那些成功创富的人的同时，更要注意吸取他们创业的精神、闪光的智慧、娴熟的手
段和独特的创新创意。
    另外，本书不只是面对渴望创富的人，不同行业、不同职业者都可以从中受益。
特别是对于企业来说，不只企业的创始人是创业者，在企业面临生死考验和跨越式发展的今天，每个
人都是创业者。
因为创业精神是共同的财富，是永远都可以激励人心的力量。
每一个渴望改变自己命运的人每时每刻都需要这种创业精神。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<白手创富大全集>>

书籍目录

上篇  向白手起家的富翁们学习经验　第1章  胆识创富　  胆识非凡，事业才能非凡　  财富面前无出身
　  赤手也要打天下　  只有独立创业，财富梦才会实现　  想十年不如干一年　  行动开启财富门　  无
所畏惧定成大事　  风险里面淘黄金　  闯出一片新天地　  不惜生命创大业　  置之死地而后生　  干事
业从来都不晚　  再试一次，就能东山再起　  财富舞台，舍我其谁　  抓住机遇，财富新星在闪耀　  
大胆作为，草根也能成富豪　第2章  思考创富　  改变命运从改变思维开始　  准确定位是创富的前提
　  做你所爱，爱你所做　  行家好赚钱，专家易致富　  拒绝陌生行业的诱惑　  警惕多元化这把双刃
剑　  不做产品，只做技术　  只有未开发的市场，没有做不成的生意　  见缝插针，抢占先机挣大钱　
 找到营销的北斗星——直销　  一样的商品两家卖　  独具慧眼，当机立断　  关注增值空间，挖掘财
源管道　  省下的就是赚的，寻找积极的财务安全策略　  创业需要大舞台，积极寻找合作伙伴　  站在
他人的角度去考虑　  别让小利之争葬送长期合作　  舍得之间定乾坤　第3章  “借力”创富　  没有什
么事物不可以利用　  自己动手并不划算　  是否善借是天才与蠢才的区别　  不怕钱少，就怕手段少　
 用别人的钱创自己的业　  学会从银行贷款　  巧借身边资源　  为借找个充足理由　  激之以义，轻松
借到100万　  量力而借——三千弱水也只饮一瓢　  能者无敌，轻松借，轻松还　  借钱不如借艺　  借
来的鸡要快下蛋　  借金鸡才能下金蛋　  借成功的人一起干事业　第4章  特色创富　  商不在难，巧妙
就行　  卖开水一月赚五千　  稀饭开成连锁店　  一分一厘打天下　  小餐馆，本小利大年人百万　  只
卖一样东西也赚钱　  无本生利，点叶成金　  冷门也能发大财　  有心遍地财　  开“宝宝澡堂”也生
财　  一元钱也可以大翻身　  一招鲜，吃遍天　  特色经营赚钱丰　第5章  点子创富　  财富涌向“金
点子”　  点子妙，一分不花购公司　  点子新，亏本生意不亏本　  无中生有，起死回生　  不用借钱
也能还钱　  连环相套，财源滚滚　  破旧的感觉才时尚　  变废为宝，致富好财道　  白话一刻值千金
　  手绘画出财富万千　  产品创新，服务也要创新　  概念是金　  找准你的客户源　第6章  整合创富
　  整合他人资本，打造财富生态圈　  整合资源，提高企业竞争力　  产品多功能化，满足不同需求　
 生产互补，降低生产成本　  复制成功模式，降低营销成本　  联合营销，寻找更广阔的发展空间　  
品牌嫁接，扩大连锁效应　  利益共享，风险共担　  让第三方为你买单　  低成本公关，顺势而为造焦
点　  混合融资模式，驶上财富高速路　  创百年品牌，成千秋事业　第7章  魅力创富　  信誉比金钱重
要　  打造好信誉这个金字招牌　  信誉结人脉，钱心跟着人心走　  精心经营人脉圈　  财聚人散，财
散人聚　  事业留人是根本　  信任是合作的前提　  所有权力给他人　  团队提前，个人退后　  赞美激
发凝聚力　    中篇  白手创富的经商之道　第8章  老板素质训练　  你适合创业吗　  创业当老板应具备
的品质　  创业者应具备的能力　第9章  产品“拳头化”，品牌晌天下　  产品要新颖独特　  好产品要
有好质量　  产品“拳头”化　  品牌威震天下　第10章  瞄准市场做文章　  树立正确市场观念　  做好
市场调查与产品定位　  扩大市场占有率　  市场上寻找“永久牌”　第11章  思路决定出路，创新决定
创富　  有创新才能有突破　  吸纳别人的智慧　  跳出模仿的怪圈　  创新要勇于冒险　  挖出创意的金
点子　第12章  小富靠勤，大富靠人　  识人才能用人　  不拘一格降人才　  避短用长　  为员工喝彩　  
学会授权　  不要用命令“镇压”下属　  该宽就宽，该严就严　  让员工“亢奋”起来的妙招　  批评
下属要有技巧　第13章  强化管理，效率先行　  明确公司目标　  认真对待每一个项目　  要让指挥棒
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有一项是出色　  用错方法做错事　第22章  管理误区：一些老板常犯的管理错误　  崇尚权力　  自我
迷恋　  只说不做　  只做不想　  忘记速战速决　  做好好先生　  视野狭窄　  太过追求完美　  等到坏
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，一视同仁　  戒没有原则，做烂好人
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章节摘录

　　无所畏惧定成大事　　对于初次创业的人来说，心存恐惧和疑虑是在所难免的。
但是，如果处处谨小慎微。
不敢去做前人未做过的事，不敢去攀登前人未曾攀登过的高峰，未免显得懦弱无能。
因为在目前这个复杂多变的现代社会，心存疑虑就延缓了前进的脚步，当然更难以体验到成功的喜悦
，只有勇敢地抛弃那些制约自己的胆怯，无所畏惧，迈出行动的第一步。
才能敲开财富的大门。
　　斯通年纪很小的时候，他的父亲就过世了，所以由母亲抚养长大。
童年时，斯通曾去一家餐馆卖报纸，结果他被连续赶出来好几次，而且屁股还被踢得很疼。
但他还是一再地溜进去。
因为他实在需要钱。
那些客人见他这样勇气非凡，便劝阻餐馆的人不要再踢他出去。
由此，斯通的报纸很快便卖光了。
　　斯通刚满16岁的那年暑假，在征得母亲的同意后，他试着出去推销保险。
曾经推销过保险的母亲指导他去一栋大楼，并从头到尾向他交代了一遍，但是他犯怵了。
此时，当年卖报纸被人踢出去的情景又重现在他眼前，于是他站在那栋大楼外的人行道上，不断地发
抖。
这时，母亲鼓励他说：&ldquo;不用担心，那里的人都很有礼貌，如果你做了，没有损失，还可能有大
收获。
但是，如果你不做，那你永远也别想过上幸福的生活。
&rdquo;　　在母亲正反两方面的激励下，斯通硬着头皮像当年卖报纸那样壮着胆子走进了大楼。
很幸运，第一间办公室的人虽然拒绝他但没有把他踢出来。
斯通于是壮大了胆子，每一间办公室都去了。
那天，果然有了收获，有两个人向他买了保险。
虽然斯通只赚了几元佣金，但是锻炼了他的胆量。
什么事情，只要去做，没有什么大不了的。
他知道自己已经具备了克服恐惧的那种勇气，于是，接下来的几天，不用母亲催促，也不再需要母亲
的鼓励，他每天都会提前走出家门，自告奋勇地去卖保险。
尽管也遇到过一些难缠和野蛮的客户，但是斯通首先使自己保持镇静，毫不退缩，然后再想办法将保
险推销出去。
从此，他开始了自己的事业。
　　自那个假期开始，斯通继续替母亲推销健康保险和意外保险。
他居然创造了一天10份的好成绩。
后来发展到一天15份、20份。
连母亲都感到意外，也替他高兴，因为母亲一辈子也没有卖出过这么多的保险。
斯通也在想：为什么我能行？
为什么我成功了？
他终于想明白了，因为自己有了&ldquo;胆量&rdquo;这个法宝，胆量使他无所畏惧。
想办法去克服一切困难，从而变得强大起来。
　　正是依靠着这种积极进取、无所畏惧的胆量，克里曼&middot;斯通最后走到了美国联合保险公司
董事长的位置，成为在全美乃至整个欧美商业界都享有盛名的大商家。
之后，他根据自己的经历，向世人传播了成功的秘密及由此所带来的幸福生活的意义。
　　无所畏惧的勇气是可以锻炼出来的。
创业也是如此，因为畏惧失败和风险而不敢行动，只能永远没有作为，甚至被时代所抛弃。
这难道不是最大的失败吗？
迈出行动的第一步后，你就会发现：成功其实并不难。
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　　风险里面淘黄金　　就像美丽的玫瑰花总带刺一样，开创性的事情总是充满着风险。
在当今商场中，冒险和成功常常是相伴在一起的，没有胆量就不敢冒险，不敢冒险就没有机会。
只有敢于冒险的人。
才能在风险面前毫不畏惧，进而抓住成功的机会。
　　小刘在做了5年的建筑工后终于决定自己开公司了。
刚开始他想开个砖瓦厂，因为他看到建筑行业砖的用量很大，而自己老家的砖窑还闲置着，正好用上
。
砖瓦厂开工后利润很可观。
很多人羡慕他选对了项目。
　　可是，去年由于金融危机的影响，许多建筑工地拖欠他的砖款，后来，就连一些大的建筑商也想
先拉货，后付款。
这样，小刘前期赚到的钱反而赔进去不少。
看到形势的严峻，于是他想到了二次创业，想重新寻找合适的项目。
　　夏季，他来到大城市考察了一个新的高科技产品&mdash;&mdash;畜禽绿色养殖仪，可以利用红外
线的作用减少动物感染病菌。
小刘想到了家乡是个大的肉鸡养殖基地，觉得市场前景比较好，就想做家乡地级市的总代理。
但是，当他把自己的想法说出后，全家人一致反对，大家都觉得不合适，因为这种新产品价格比较贵
，而且全国都没有开始销售，第一只螃蟹还没有人吃。
最关键的是，做总代理，至少需有上百万元钱买产品，还要租办公楼，支付员工工资，还有广告费用
，这些钱一时到哪里借？
如果代理没做起来，投入的钱就打水漂了。
所以他们都劝小刘不要轻易再创业，等形势好转了再说。
　　小刘调查市场后，养殖户的意见是从来未听说鸡不吃药靠仪器可以控制感染病。
但是小刘觉得全市区的肉鸡养殖场很多，鸡的传染病影响养殖户的收入，他们苦于无计可施，这种新
产品正好可以解决他们担心的问题，市场空间应该还是很好的，于是就大胆提出要做这个代理商。
而且他理直气壮地说：我做好了，就好；做不好，不就是房子没有了，车子没有了，年轻呢，还可以
再来！
　　全家人看看实在无法说服他，就积极想办法帮助他筹款。
经过一段时间的运作，公司开张了。
　　公司开张初期，小刘整天忙着投放电视广告、报纸广告，在最繁华的地段、汽车站投放广告。
但是，对于看重实惠和收效的农民来说，单靠广告宣传并不能说服他们掏钱买一种新产品。
为了打消用户的疑虑，他免费让用户使用3个月。
在这3个月里，有等着看他失败的，也有同情他的，但是小刘不理会这些，专心辅导用户们怎样使用
。
经过3个月的推广，市场逐渐打开。
当第一个用户反馈说他的肉鸡没有传染到病菌，毛色发亮而且产蛋率高时，小刘兴奋得跳了起来。
自己没有看错产品，付出终于得到了回报。
之后，一传十，十传百，公司的订货电话也接二连三打来。
于是，小刘白天忙着开车送货，晚上有时候下半夜才能睡觉。
现在，每天的销售业绩都非常不错。
不到半年，小刘在许多养殖户集中的地方又开了几个代理连锁店。
　　之后，小刘又在养兔、养牛等其他养殖场推广畜禽养殖仪。
在使用的过程中再将用户的意见反馈给厂家，使其得以改进，厂家看到小刘的经营业绩后很满意。
又把临近地级市的代理权也给了他。
　　不到一年，小刘的经营收入已经达到了他开砖瓦厂一半的收入。
他深深体会到了高科技项目利润的可观。
现在，他不仅买了新车，而且还建立了大商场销售渠道。
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看到小刘二次创业成功的人们也佩服起他的胆量来。
　　如果当初小刘畏首畏尾，听从大家的劝说，就不会有今天如此成功的事业：如果他没有创业的勇
气和胆量，不坚持自己的主见并且毅然下决心去做，现在就少了一个出色的商人！
虽然，他的成功不能仅仅归于胆量。
　　时代飞速变化，旧的模式不能适应新的环境。
经营上的逆境，随时都会出现，要经营致胜，就必须敢于冒险，有冒险才能创新，否则就会寸步难行
。
当然，冒险不等于一意孤行，在冒险中需要有谨慎的态度。
有了谨慎的态度，摔的跤就会少一些。
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编辑推荐

　　白手创富就是通过独特的创意、精心的策划、完美的操作、具体的实施，在法律和道德规范的范
围之内，巧借别人的人力、物力、财力，来赚钱的商业运作模式。
如白手打天下、零资本创业、以小博大、四两拨千斤等。
总之，在没有什么资金或者很小投入的情况下巧用别人的钱赚钱，让其他地区的钱流到自己的地区，
把国外的钱赚到中国来，这就是创富英雄。
《白手创富大全集（超值金版）》通过一些典型的事例告诉你创富的精神、创富的方式和方法，旨在
培养你创富的胆量、敏锐的眼光、灵活的经营思路、过人的财技和对经营方式的巧妙运作能力。
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