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内容概要

当大街上来来往往的车流中出现的QQ小车越来越多的时候，当越来越多的人在买车的时候将奇瑞品
牌和众多进口品牌放到同一个层面上进行对比的时候，当包括通用公司在内的欧美汽车巨头们开始将
奇瑞和丰田视为同一个级别的竞争对手的时候⋯⋯    你或许会疑惑，身为“世界工厂”中国真的能自
己生产自主产权的汽车了吗？
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作者简介

　　童媛媛，80后，中文本科学历，长期从事与文字相关之工作。
尤喜研读人物传记类书籍，混迹传媒数年。
出版有作品数本，稿件无数。
　　周瞾，80后，长安女子，喜擅文字，典型车迷，好发呆、天马行空；对于文字与音乐有天生的痴
迷。
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章节摘录

　　1999年5月18日，奇瑞正式宣布发动机点火成功。
在场的所有人都激动得抱头痛哭。
为了这一刻，他们艰苦奋斗了整整3年。
有了发动机还远远不够。
接着尹同耀又开始四处招揽可以一起来实现梦想的人。
他任奇瑞副总多年，总经理职位一直空着，他常对“海龟”说：“你回来，领导我。
”尹同耀招兵买马更善于“杀熟”，杀同学、同乡、老同事：“来帮帮我吧。
”在海外的，他就用激将法骂，“民族汽车这样危急，你不回来你对得起国家对得起爹娘吗！
”就这样，随着国内大汽车集团合资后纷纷停止自主研发项目，大量爱国家又深感“无用武之地”的
英雄们被尹同耀招至帐下。
　　路在一步一步走，但前面有更大的困难：缺钱、缺人、缺经验、缺技术、缺配套商，更缺用户，
还需要整个协作制造系统同时配合。
为了让车下线，尹同耀带着自己的人才四处寻找配套商，那时候尹同耀清楚地记得，“完全是在求爷
爷告奶奶，就差真的磕头了。
他们苦中作乐把那叫做‘磕头买’、‘磕头卖’，但是没人愿意提供零部件，因为没有人愿意为初出
茅庐弱小无比的奇瑞投资开模具。
他们认为奇瑞不能成功，哪怕投入一分钱，也是打水漂。
”流过汗，流过泪，努力过，坚持过，不放弃，向前走。
总会有人看好奇瑞的理想和精神，总会有人愿意给奇瑞配套和奇瑞一起成长，总有人会慧眼识得英才
，终于有了第一家，然后有了第二家，第三家⋯⋯　　简陋的小草房里，尹同耀带领奇瑞人追寻着“
造中国人自己的轿车”的梦想：从1997年3月18日第一间厂房破土动工，到1999年5月18日第一台发动
机成功点火，同年12月18日第一辆“风云”轿车下线，他和他的同事们硬是以33个月的惊人速度建成
了一个现代化的轿车工厂。
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媒体关注与评论

　　“最初用小规模，而后逐渐扩大，以供四万万人之需要。
所造之车当合于各种用途，为农用车、商用车、旅行用车、运输用车等。
一切车以大规模制造，实可较今更廉，欲用者皆可得之。
”　　——《建国方略》孙中山　　“第一就是它的‘奇’，‘奇’就是有创新；第二是它的‘瑞’
，‘瑞’就是质量好。
⋯⋯人一之，我十之，创新，就是要争第一!”　　——国务院总理 温家宝　　“奇瑞人有骨气，他
们艰苦创业，自主创新，创出了奇瑞模式。
他们是民族的脊梁骨啊!”　　——科技部副部长 程津培　　“喜马拉雅山有一个南坡，一个北坡，
现在国内很多企业走的是南坡，搞合资：这个南坡我走过一段觉得没有意思，因为就是爬到山顶插上
的也是别人的国旗。
我们愿意从北坡爬，虽然难度更强，风险更大，但是，爬上去插的是中国的国旗。
”　　——奇瑞汽车有限公司董事长兼总经理 尹同耀
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编辑推荐

　　“中国创造”的标志性样板，弱势品牌成功突同的典范，释疑民族品牌的风向标。
　　他在中国的土地上实现民族产业的梦想，他让中国自己的轿车第一次走出国门，他所领导的企业
代表着中国民族汽车业的希望。
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