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前言

随着社会的发展与创新，越来越多的人对自己目前的生活不满意，特别是一些打工仔，所以想做老板
的人越来越多了，想打工的人越来越少了。
但是新手们都未曾想过，创业是一件并不容易的事情，守业也是非常有讲究的。
创业开店，设定目标很重要，没有目标，就缺少了奋斗的方向，就容易走弯路，甚至会开店失败。
生活中处处充满商机，若没有发现，是因为你缺少一双善于发现商机的眼睛。
在市场琳琅满目的商品中，你需要找到适合你自己做的产品。
创业开店，需要的不是资金，也不是人才，而是一个好的思路。
没有资金，可以筹集；没有人才，可以召集，但如果没有一个好的思路，就很难找来资金和人才。
创业思路决定店铺的出路。
创业，机会很重要，但机会往往青睐有准备的人。
如果没有准备，即使机会突然降临也很难把握住，因为把机会转变成财富需要一定的能力，而能力不
是短时间能得到的，所以要不断地学习，不断地从生活中观察，再具体地说，就是不断地到社会中去
学习。
创业，有许多潜规则，这是书本上看不到的，因为潜规则本身就是说不清道不明的东西，是需要悟的
，只有你经历过了，才可能悟到。
创业就如同品茶，有的人只品出了茶的苦，有人却在苦后尝到了甜。
成功在于选择投资小，赚钱快的项目，如果你抓住时代的脉搏，带着长远眼光进行选择，成功在即。
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内容概要

你是否有一个潜伏在心底的开店梦想，蠢蠢欲动却苦于没有好的创业项目而迟迟没有行动？
你是否一时冲动，没有把握好市场动向而导致投资失败？
    你还在为不知道在哪里开店犹豫吗？
你还不知道要怎样开一个有特色的门店吗？
认清你内心的开店蓝图，开拓你的思维，就能拥有富裕而自由的人生。
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章节摘录

对于开业的场所是否必须具备一个固定的目标，很多人的看法也都不一样，一些人心里想着要开服装
店、开餐厅。
他们偶尔看见“任何生产皆宜”、“店面廉价出租”、“从速联络，以免错失良机”诸如此类的报纸
广告，就会不禁心动，做出并不明智的决定。
如果当时他们冷静思考，分析利弊，就会发现并不是任何一个地段都适宜开设零售店。
所以，经营者在考虑如何选择店址时，务必要多加思量，以免造成不必要的损失。
一个优秀的店址应当具备以下六个特征，若是六个特征不能全都具备，至少也要拥有两个，若是全部
拥有就可谓黄金宝地了。
1.商业活动频繁的地区。
比如闹市区，商业活动极为频繁，把店铺设在这样的地区，营业额必然会很高，这样的店址就是“寸
土寸金”之地。
相反，如果在客流量较小的地方设店，营业额一般很难提高。
2.人口密集的地区。
例如居民聚居、人口集中的地方。
在人口集中的地方，人们有着各种各样对商品的需要。
如果店铺设在这样的地方，致力于满足人们的需要，那必定会生意兴隆，这种店铺的收入通常比较稳
定。
3.交通便利的地区。
比如在旅客上车、下车较多的车站，或者在车站的附近，或在顾客多的街道设店。
4.客流量多的街道。
店铺处在客流量多的街道上，可使多数人购物方便。
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编辑推荐

《街头门店生意经》：20条开店经验，说透开店真谛：26个人生感悟，指明财富方向。
生意要兴隆，就要有本生意经；要想赚大钱，就要多积累经验。
开店，赚钱，自己当老板，成功人士的宝贵经验，教你如何开店赚大钱！
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