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内容概要

很多人都聪明，却难有大智慧，结果聪明反被聪明误。
本书从多个角度，论述小聪明和大智慧的区别，引导读者正确地预见，正确地做事，做正确的事。
小聪明的人说：人，非敌即友；财富，不得便失；做事，非成即败。
所以，做人要讲黑厚，做事要有心计。
结果，赢一步输一局，赢一时输一世。
　　大智慧的人说：人，亦敌亦友；财富，得中有失；做事，物极必反。
所以，做人、做事要有原则。
结果，谈笑之间得天下，危机之下也从容。
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章节摘录

所以，无论在生活还是工作中，想做对一件事情，并且让结果获得他人的认可，就一定要及时沟通，
清楚地了解他人的需要，这样做起事情来，自然事半功倍了。
否则，即使是再聪明的人，只知道闭门造车，结果只能是适得其反。
元老级设计师自作聪明地认为自己非常优秀，工作多年，既有资历又有经验，才华也毫不逊色于他人
，想当然地认为自己理应强于首席设计师。
他的想法没错，但是他却不知道，工作中的实际问题，不是靠资历和经验就能解决的。
工作中，他只关注自己，根据自己的理解，按照自己的想法去为客户做设计，怎么可能了解客户的真
正需要？
尽管他拥有过人的天赋，但缺少为客户服务的大智慧，自然造成他的业务成果并不丰厚。
相反，首席设计师的资历与经验虽没有元老级设计师那么深厚，但他却拥有时刻让自己掌握客户真正
需要的大智慧。
他清楚客户的需要比自己的需要更为重要，他关注的是客户而不是自己。
他在与客户积极沟通的过程中，了解到客户的真正需要，自然会设计出令客户满意的作品。
一个成功的卖场，只有做好客户调查，掌握客户对各种商品的需要，才能及时调整货源，避免滞销；
一个生意兴隆的饭店，只有经常与食客沟通，才能满足多数客人的口味，自然会做出令食客满意的菜
肴；一个有智慧的员工，只有及时满足老板和客户的需要，才能成为优秀的员工，自然会在日后得到
重用。
一个人聪明不难，耍小聪明更不难。
可是能够及时沟通，让别人认识到自己的聪明，并引起重视，才是大智慧。
在生活和工作中，多注意别人的需要，多为他人着想，才是真正有大智慧的人。
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编辑推荐

《小聪明与大智慧的距离0.05mm》：小聪明造就的人生，支离破碎；大智慧造就的人生，至诚至善。
菩提深悟需时间，何必劳心苦经营
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