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内容概要

不管你口才再好、再有亲和力、再有人缘，只要单子不成交，你的业绩就是一颗大鸭蛋。
最初，博恩·崔西也只是个默默无名、业绩惨绿的菜鸟销售员。
那时的他，完全不知该如何应对客户常说的“我再考虑考虑”这句话，当然更不可能让单子顺利成交
。
直到有一天，他发现了一个销售技巧，业绩马上水涨船高，不但打破了全公司的销售纪录，更让自己
的收入增加了20倍。
    从那时起，他就不断地研究各种最实用、最有效的销售技巧。
《秒杀:博恩·崔西的快速成交法》浓缩了他30多年来的销售心得，所收录的“秒杀”客户成交术，至
今已帮助超过100万人实现了超高业绩。
    《秒杀:博恩·崔西的快速成交法》介绍的是人人都学得会的实用销售技巧，不管你是保险销售员、
银行理财师，还是直销专员，只要你的工作是“卖东西”，你就绝对不能错过这本销售宝典。
不要再等了！
赶快运用书中的技巧，迎接成功的未来吧！
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作者简介

博恩·崔西（Brian Tracy），当今全球最负盛名、最具传奇色彩的成功销售策略大师
是谁有魅力让比尔·盖茨、杰克·韦尔奇、沃伦·巴菲特、迈克尔·戴尔都坐在台下专注倾听？
是谁曾在全球四分之一的国家举行演讲，拥有超过400万名学生？
他就是博恩·崔西！

    博恩·崔西出版图书近50本，影响远播80多个国家，《销售中的心理学》《吃掉那只青蛙》《博恩
·崔西完美飞行》《卖掉博恩·崔西》等书一经引进国内均迅速登上畅销书榜。

    本书是他的最畅销作品，他将自己历经30多年实践考验的成功销售经验毫无保留地呈现在了你的面
前。
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书籍目录

销售高手的自我修炼  从锻炼心智开始  做自己的老板  为自己卖命  我。
就是老板  求知若渴  成者、败者大不同  比别人更认真、更努力  跟时间赛跑  要怎么收获，先那么栽  
胸怀大志  要同理心，不要同情心  用心问，注意听  一路向前行  收入最高峰  脚踏实地  对自己有信心
，也要对产品有信心  秒杀行动纲领潜意识的力量  择你所爱  绝对诚实  综合特质  卖对产品  制胜关键  
多赞美，少批评  潜意识的力量  期望带来成功  保持正面期望  从内在开始  “喂”饱你的脑袋  善用有
声书  暗示的威力  秒杀百人销售法  秒杀行动纲领成交心理学  秒杀，不要迟疑  “秒杀”不是要“急杀
”  不要给客户太大压力  沉默成交法  秒杀的迹象  为何成交如此艰难?  克服恐惧  为什么不买?  习惯成
自然  购买的压力  客户永远是对的  让有些话烂在肚子里  赞美对手  不乱承诺  克服负面预期  成交的细
节  保持活力  客户第一  积极应对不合拍的客户  不要单打独斗  秒杀行动纲领“秒杀”客户攻心术  成
交的6大疑虑  100万美元的保险  秒杀成交的9个疑虑  直接请对方下单  “还有什么疑问呢?”  假设成交
法  反向操作成交法  逆转成交法  立场互换成交法  欢迎疑虑  秒杀行动纲领秒杀成交术  反问秒杀成交
术  逐步秒杀术  邀请成交法  客户嫌贵怎么办?  三明治成交法  跟更贵的比  价格除以产品寿命  应对“最
近生意不好”的策略  创意思考，主动提议  我这样买到一辆奔驰  如何解决预算有限的问题  “一分钱
一分货”  业务员的承诺。
不是真的承诺  换算成客户经常消费的东西  不要拉倒成交法  解决价差  价格到底重不重要?  秒杀行动
纲领成交必杀技  次要条件成交法  二选一成交法  直接认定成交法  最后一件成交法  总结成交法  狗狗
成交法  富兰克林成交法  订单成交法  否定成交法  故事成交法  何必麻烦成交法  只限今天成交法  以退
为进成交法  转介成交法  秒杀行动纲领  高效成交的秘密
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章节摘录

　　销售高手的自我修炼 　　成为业务高手的关键，不在于外在的能力，而在于内在的性格。
如果你也想成为一名超级业务员，你就得从改造自己的内在开始，因为你的性格才是影响业绩成败的
关键。
你是“怎样的人”，不但比你“对产品了解多少”重要，比你的“销售技巧”重要，也比你到底“卖
什么产品”重要。
事实上，销售的成败得失，80％取决于你本身的性格。
　　如果你对此心怀疑虑，想想那些市场萎靡、竞争激烈、产品“高贵”，业绩却始终长红的超级业
务员；再想想那些市场正热、产品当红，业绩却一片惨绿的倒霉业务员。
你心中是不是有答案了？
　　从锻炼心智开始　　强健的心智跟强健的体魄相似，后者需要靠均衡饮食与适当运动来维持，前
者同样需要用适当的“精神食粮”，还有不断地思考和锻炼来保持它的活力。
成为一个“心”强“脑”壮的业务员后，你的快乐指数跟业绩就会自然而然地攀升。
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　博恩·崔西不仅教会了我们销售，更教了我们如何去思考主。
　　——比尔·盖茨　微软主席、世界首富　　在销售这个领域中，我还没有见过放博恩·崔西那么
丰富的思想。
　　——杰克·韦尔奇　　从博恩·崔西的身上，我了解到了什么叫追求卓越——他告诉我们如何去
做一个有智慧、有灵魂、有方法的商业领域领导者。
　　——迈克尔·戴尔　　博恩·崔西是一位成功学大师，他的销售思想太值得认真学习了！
我是推广博恩·崔西演讲培训课程的世界冠军。
　　——陈安之　华人成功学权威　　没有人能给出博恩·崔西更完美、更实用的建议。
　　——马歇尔·戈德史密斯　超级畅销书《魔鬼管理学》作者
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编辑推荐

　　足迹遍及80多个国家的管理与营销大师最新力作，只要你的工作是“卖东西”，你就绝对不能错
过这本销售宝典。
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