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前言

　　美容店是销售美丽和梦想的场所，女人爱美，“面子功夫”和“魔鬼身材”是一项都不能少，所
以各式各样的美容院如雨后春笋般出现，一家挨着一家，但这些美容院是否都能赚钱呢？
美容市场虽然大，但竞争也是异常的激烈，仅凭大而全或者降低价格来吸引顾客，也并不一定完全有
效。
　　爱美的薇薇是某美容院的常客，一年以前她开始做皮肤护理，那时候并不太喜欢打扮，有一次在
百货大楼逛街时有人送了她一张免费美容卡，就试着去做了一次脸部皮肤护理。
做完之后，感觉非常好。
在美容师的鼓动下，又购买了她们的一套护肤品，包括洗面奶、爽肤水、润肤露、润肤霜、卸妆水在
内的五件套。
后来还购买了一张美容月卡，每周做一次至两次脸部皮肤护理。
女人的钱就是这么好赚！
正如商业教父著称于世的犹太人说：“如果你想发财，就赚女人钱。
”这句话影响了整个世界，被商业人士常挂嘴边。
　　据相关权威机构调查，美容业即将成为继房地产、汽车、旅游、电子通信之后我国居民的“第五
大消费热点”，巨大的商机已经开始凸现，而中国即将成为世界上最大的美容国。
显而易见，美容业是一座潜力巨大的金矿，对投资经营者、创业人士而言，无不心动。
但谁能紧紧地抓住这个巨大商机呢？
在美容美发店盛行的狂潮中，不必和千军万马一起挤独木桥，另辟蹊径其实一样可以成功。
盲目的追随者是永远分享不到美容这块大“蛋糕”的，开店最怕一哄而上，只有独辟蹊径，才能把店
铺变成旺铺，才能把生意做得红红火火，才能赚大钱做大事。
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内容概要

　　美容店是销售美丽和梦想的场所。
女人爱美，“面子功夫”和“魔鬼身材”一项都不能少，所以各式各样的美容院如雨后春笋般地出现
，美容市场虽然大，但竞争也是异常激烈，仅凭大而全或者降低价格来吸引顾客并不一定完全有效。
　　《揭秘美容美发店赚钱的门道》全面分析美容美发这一行业的赚钱门道、诀窍，定能启发和唤醒
您在美容美发方面赚钱的潜能；多方面透视美容美发行业的成功“秘诀”——独具匠心的个性化美容
美发经营模式，使您学会步步为营、稳扎稳打成就财富。
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章节摘录

　　如今，几乎所有的美容院都在做减肥项目。
许多顾客花了大价钱参加过许许多多的减肥项目：如“针灸减肥，穴位减肥，埋线减肥，按摩减肥，
桑拿减肥”等；购买过多种多样的减肥仪，有国产的，有进口的，有几千元一台的，有几万元一台的
；使用各种纤体舱，太空舱，蒸气房之类的减肥设备⋯⋯但是，当试用过这一切的减肥手段之后发现
⋯⋯现在的顾客越来越精明，早就看穿了这套小把戏，这些套路早就不灵了。
　　揭示低价减肥的消费过程　　“三天嫩肤关白”、“七天瘦身”等夸张宣传。
懂行的人认为这种广告只不过是跟科学开了个玩笑，求关心切让女同胞甘愿往“坑”里“奔”。
某药科大学大四女学生青青从小就胖，马上快要毕业找工作了，终于在一家美容院“10天瘦10斤，不
瘦不要钱”的诱惑下心动。
花了将近两个月的生活费800元办了美容卡。
两个月过去了，青青依然“胖并苦恼着”。
　　1借以低价减肥吸引顾客。
　　美容院凭借广告上说的“300元保证掉5公斤，可签约减肥”等诱人的话语，吸引顾客来到美容院
，然后通过点穴和食谱减肥等手段，顾客一周基本都能瘦10斤左右，速度非常惊人，变瘦的顾客很满
意地走了。
可没过两周，顾客就会出现反弹。
这时，美容师就会说这是因为没排毒，排毒就好了，顾客减肥心切，于是同意排毒减肥。
美容师这时会向顾客介绍号称“国际名牌”的排毒产品，其实这都是一些不知名的牌子，但价格却是
当初300元减肥的两倍、三倍甚至更高，一周之后再次减掉10斤左右，顾客又很高兴地走了。
　　2不停反弹是因为治疗不够。
　　排毒减肥一段时间以后，顾客的体重还会反弹，再次来到美容院时，美容师就会说需要做调理，
产品更贵。
一顿吹嘘之后，又推荐各类价格不菲的调理产品，一周之后又瘦了。
顾客隔十天半个月，又反弹了，这时候美容师又说没做治疗，会推荐比之前的价格翻了几倍的产品，
做了一周又瘦了。
　　反反复复都是那5公斤左右的体重，其实这些过程的减肥方法都一样，而产品也没有那么贵。
但美容院却层层递进，美容师至少从每位顾客身上赚到5000元左右，有的能达到1万元，最多的甚至达
到七八万元。
其中一些减肥的女性，还会被美容师怂恿买美容产品和内衣等，其实也没有那么多神奇的功能，一套
好内衣进价也就百元左右，但却可以卖到5000～8000元不等。
　　3运用心理战术。
　　“那治疗减肥后又反弹怎么办？
顾客来找咋办？
”对此，最后一站，就是打心理战术。
美容师会有很多话等着，比如有的顾客结婚生小孩，就说生育后导致身体肥胖，或说暴饮暴食、吃药
有激素等等，总之有很多搪塞的理由。
顾客因多次减肥后周而复始出现反弹，导致没有自信心，心里往往也不会觉得被骗。
　　当然，不是所有的减肥对象都是这样的，也有真正能起到减肥作用的，但很少。
想给那些想要减肥的人士提个醒，减肥要通过科学的方法，不要相信那些所谓效果神奇的减肥产品，
要到正规的减肥机构去。
中医减肥为何如此火热　　某小区外边的一条街上有20多家店铺，其中美容院纤体馆有七八家。
而几乎每一家都提供了中医减肥。
其中一家小店，不仅出售各种化妆品、保健品，还把“300元保减5公斤”的横幅广告挂到了店外，而
服务员的服装也和医院的护士相仿。
　　“我们是绿色减肥，一次只减半斤。
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根据每人的体质不同，想减掉5公斤肉，需要二三十天。
”该店老板说。
她坚称不会有任何副作用，还介绍，如果减不掉5公斤，将退款，减肥者还可以和美容院签订合同。
　　1手法相同，价格自由足。
　　虽然都是“中医减肥”，但各医院、美容院报价却相差悬殊。
同是一个减肥方法，同一疗程的费用可能相差十几倍。
如针灸减肥，有的美容院140元/20针，有的600元/20针，有的则报价1000元／20针，装修豪华的美容院
则报价2000元／20针，相差10多倍。
同样，有的小店点穴减肥报价300元一个疗程，有的则报价上千元。
　　设在高档社区内的报价可高达2000元的针灸减肥，并不比其他店提供更多服务，唯一的不同在于
，店面装修豪华，社区居住人群消费能力较高。
而报价在100多元的美容院则店面装修简单。
　　2贵的不是银针，是技术。
　　之所以美容院纷纷开展中医减肥的项目，主要是有巨大的利润空间。
中医减肥的成本并不高，如针灸、针刺，掌握技术是核心，针本身的成本非常低。
“100根一次性针灸针的价钱还不到一把手术刀的价钱。
”据业内人士透露，一根针成本在几分钱，一般一位顾客一次使用10根针，20次一个疗程使用200根针
，成本十几元。
所以收取几百元甚至上千元的费用，可以说是一本万利。
而点穴、推拿、拔罐都是只需要人力成本，不需要物质成本投入的。
但由于技术的神秘性，顾客就欣然接受不合理的价格。
　　3减肥原理：抑制食欲为主，分解脂肪为辅。
　　无论是中药减肥，还是针灸按摩减肥等，几乎所有的中医减肥方法的原理都是相同的，就是“调
节经络、调节内分泌、调理脾胃、抑制食欲、分解脂肪”。
顾客选择“中医减肥”的原因，基本都是因为其为物理医学、对人体副作用小。
　　体重120公斤的罗女士通过针灸减肥有时候一次可以减三四斤，有时候减几两，体重整体是往下走
的，对于针灸减肥，她还是抱有信心。
最成功的一个顾客在一个疗程减了30公斤，不过她的“基数”大，体重超过100公斤。
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编辑推荐

　　诱人项目，美丽工程低门槛，高利润，嘲报快，“钱景”滚滚，层出不穷的推销手段，新颖独特
的经营模式，盈利滚滚的服务项目。
致力赢得顾客钟情，轻松赚得盆满钵满，深度挖掘赚钱玄机，倾力授予赚钱之道。
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