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内容概要

　　美国有句谚语：做不了总统，就去做销售。
销售是一项伟大的事业，是人生成功的起点，80％的世界富翁都源自销售这个行业。
　　一名成功的销售员不仅要具备优秀的个人品质与百折不挠的精神，而且还要具备高效的职业技能
与实用的理论知识。
本书以销售理论知识为纲，以生动的销售案例和实战方法为目，以现代销售活动的先后程序为步骤，
集知识性、实用性和可操作性于一体，简明扼要，既可以作为新入门销售员的培训教材，又可作为销
售员提升业务水平的参考读本。
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章节摘录

　　第一章　素质　　——想要爬多高，工夫就得下多深　　第一节　你凭什么做销售冠军　　◇如
何认识推销员　　你想做或者正在做推销员吗?那么，你首先得读懂“推销”和“推销员”。
　　所谓推销，是指商品所有者为实现商品价值，主动地、积极地采用各种办法，刺激、诱导、吸引
买方购买其商品的一系列信息传递活动，帮助买方认识商品的存在、性能、特征等情况，刺激、诱导
买方的购买欲望，并通过商品货币关系，积极向商品购买者让渡商品使用价值的一种赢利性的销售活
动。
　　自然理解，　“推销员”就是从事这种商品推销活动的人。
然而，这只是营销理论层面上的解释，深层次的理解还有很丰富的内涵，至少包含下面6大观念：　
　1．推销员是一门专业的、光荣的职业　　推销是商品生产者和消费者之间的纽带，是发展商品经
济必不可少的环节，有时甚至直接关系到企业的存亡。
随着商品经济的蓬勃发展，推销的地位日益重要，作用日益重大；销售队伍越来越成熟，社会影响力
更加巨大。
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编辑推荐

　　本书把世界顶级汽车销售大师——乔·吉拉德，世界顶级的保险推销之神——原一平，世界顶级
的房产销售训练大师——汤姆·瞿普金斯的成功销售经验加以整理与提炼，简化成最简单易行的销售
方法，助你成为真正的销售冠军，帮你在竞争中脱颖而出，成为不可替代的顶尖销售高手。
　　如果你是老板，本书是你提升业务员素质的最佳教材　　如果你是销售员，本书可以助你成为行
业的销售冠军，使你的业绩上升10倍、100倍、1000倍⋯⋯
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