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内容概要

由丁永卫和李沛强主编的《网上开店实例与操作》按照系统、实用、易学、易用的原则详细介绍了网
上开店的相关知识，全书共10章，内容涵盖网上开店基础知识，网上开店前期策划，开设淘宝网上店
铺，美化商品图片，装修网店、快速为网店铺货，做成网上店铺的第一笔生意，宣传网店，提高网店
的信誉度，网上交易的安全防护，以及其他电子商务网站的开店流程等。

《网上开店实例与操作》具有如下特点：（1）满足网上创业实际需要。
读者在学完本书后，便可独立地开设属于自己的网店；（2）用“理论+实例+操作”的方式讲述网上
开店的相关知识，避开枯燥的讲解，从而使读者能轻一松学习；（3）融入大量网上开店的相关技巧
，从而使本书获得增值。

本书可作为网上创业者的指导性工具书，亦可作为中、高等院校，以及各类计算机教育培训机构的专
用教材。
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2.4.6从网上进货
2.5进货时需要注意的事项
2.5.1进货要点
2.5.2网上进货时如何防范货源骗子
2.6到阿里巴巴网站进货
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实例4支付宝实名认证
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3.3.1整理商品信息
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实例5发布商品
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实例3控制宝贝上架时间
5.3导入和导出CSV文件
实例4导入CSV文件
实例5导出CSV文件
5.4批量编辑宝贝
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Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<网上开店实例与操作>>

章节摘录

版权页：插图：6.注意季节性服装的换季时间一般会提前两到三个月。
例如，当还是炎热的夏季时，批发市场的批发商们已经在忙着预备秋衫了。
假如你不明白这个道理，你拿回来的货就可能会因转季而卖不出去，所以看准季节时机慎重拿货也是
很重要的。
7.进货的数量进货数量包括多个方面，如进货金额、商品种类数量等。
确定进货金额有个比较简单的方法，即把整个店铺的单月经营成本加起来，然后除以利润率，得出的
数据就是每月要进货的金额。
进货商品种类第一次应该尽可能地多，因为需要给顾客多种选择的机会。
当对顾客有了一定了解时，就可以锁定一定种类的产品了，因为资金总是有限的，只有把资金集中投
入到有限的种类中，才可能增加单个产品的进货量，才能要求批发商给予更低的批发价格。
网上进货时如何防范货源骗子无论是在网下还是在网上寻找货源，如何防止被骗是所有卖家都关心的
问题，尤其是在网络上寻找货源时要更加小心。
以下总结了一些在网上进货时防范货源骗子的方法。
1.注意批发商提供的地址一般来说，批发商都会有一个固定的地址，可以通过各种搜索引擎搜一下相
关信息，仔细查看是否有漏洞。
2.注意批发商实体店的公司名称各地一般都有很多的网络黄页，找到供应商的公司名称进行核实，看
看该公司是否存在，以及公司的相关简介是否和进货的商品类型相符。
另外，可以去各地的工商部门官方网站查询或打电话咨询该公司的相关营业执照，看看这个公司是不
是确实注册存在，而不是一个空壳公司。
3.注意批发商的电话号码通过电话号码可以查出许多问题，但切忌直接打电话到公司，因为如果真是
行骗，都会有专门的人接电话，这样做没有任何效果。
首先可以直接打批发商所在城市的1。
14号码查询，核实这个号码的归属。
其次，通过网上搜索这个电话号码，也可以看出很多问题，比如这个电话对应的公司名称、地址等。
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编辑推荐

《网上开店实例与操作》新世纪计算机教育名师课堂，中德著名教育机构精品打造。
边学边练+精彩实例+众多技巧+多媒体教学光盘。
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