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内容概要

提高律师事务所的管理水平是现阶段我国律师业发展的重大问题，广大律师深切感受着这种制约和束
缚，也在他们的执业实践中认真思考着、大胆尝试着解决这一问题。
本书记录了他们的思考和探索，代表了律师界对这一问题的最高认识。
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作者简介

王隽，1962年1月生，毕业于中国政法大学研究生院，法学硕士。
北京市建元律师事务所创始人之一，北京市西城区第十四届人大代表。
现任北京市建元律师事务所主任律师，北京市律师协会理事，北京市律师协会律师事务所管理指导委
员会主任，北京市律师协会宣传联络委员会副主任，北京市人大常委会立法咨询专家库成员，中国政
法大学律师学研究中心兼职研究员。
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