
第一图书网, tushu007.com
<<走近私人银行>>

图书基本信息

书名：<<走近私人银行>>

13位ISBN编号：9787802302105

10位ISBN编号：7802302102

出版时间：2007-6

出版时间：社会科学文献出版社

作者：连建辉孙焕民

页数：298

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<走近私人银行>>

内容概要

　  本书资料翔实、内容丰富，尽量摈弃深奥晦涩的学术用语，以通俗易懂的语言深入浅出地介绍国
际私人银行的经营状况，以最新的资讯数据解剖私人银行的最新发展态势。
理论与实践融会贯通，是来自金融实务界的研究人员对中国发展私人银行服务的理性思考。
　　本书力求体现两大特色：　　一是力求全面、新颖、细致，特别是力求提供最新的、翔实而准确
的资讯，使读者能够深入把握国际私人银行服务的最新发展与竞争态势。
本书重点介绍了当前国际上最为优秀的10家代表性私人银行的经营实践，包括瑞士的瑞银集团、瑞士
信贷集团以及百达银行，英国的汇丰集团，德国的德意志银行，美国的花旗银行，以及亚洲的韩亚银
行、印度ICICI银行、香港恒生银行和渣打银行。
书中扼要介绍了上述银行的成长历史，清晰而又有针对性地描绘了各家银行开展私人银行服务的特色
，如瑞银集团的财富管理产品以及“一个企业”运作体系，瑞士信贷集团的咨询建议流程和服务网络
，百达银行的六步价值链以及家庭办公室，德意志银行对客户关系和财富的认识，花旗银行的私人银
行发展战略，韩亚银行的大零售银行体系，以及渣打银行的优先银行服务，等等。
同时，我们在有关章节中还以附录的形式，介绍了相关媒体和当事人对私人银行服务的理解和看法，
这不仅增强了可读性，也使得读者能够从另一角度加深对私人银行服务的认识。
　　二是力求体现务实性、操作性，尽量给金融从业人员提供有说服力的依据。
本书从商业银行经营管理的视角，有选择地介绍了国际优秀商业银行从事私人银行服务的业务流程以
及管理流程，特别是着力介绍了国际私人银行业的产品以及服务方式，以增加国内银行金融业人士对
私人银行业务运作体系的了解。
　　本书共有十三章。
　　第一章是私人银行服务的整体概况，阐述了私人银行的定义、服务对象、核心业务、服务体系，
以及私人银行与一般零售业务之间的区别。
我们认为，所谓私人银行，就是指以商业银行为主的金融机构面向社会富裕人士所提供的，以财富管
理为核心的专业化的一揽子高层次金融服务。
　　第二章以瑞士私人银行业和欧洲电子私人银行业为例，描述了私人银行服务的起源与发展。
　　第三章到第九章是对国际私人银行业实践的介绍，这是本书的主体内容。
着重介绍了当前国际上表现优秀的10家代表性商业银行的私人银行服务状况，考察了瑞银集团、瑞士
信贷集团、百达银行、汇丰集团、德意志银行、花旗银行、韩亚银行、印度ICICI银行、香港恒生银行
以及渣打银行等从事私人银行业务的产品、服务网络、操作流程、组织体系、服务方式，以及私人银
行服务的发展战略、经营策略等内容。
书中力求以最新的资讯解读国际私人银行业的运营情况及其最新发展态势。
　　第十章研究了私人银行服务的发展对传统银行理论的冲击与影响。
对传统银行理论如银行的基本职能（是融资中介还是资金流动的管道）、契约性质（是市场契约还是
关系契约）、治理逻辑（是股东逻辑还是利益相关者逻辑）等问题进行了重新审视，并阐述了作者的
观点。
　　最后三章剖析了国内银行业开展个人银行业务的三个发展层次，即零售银行业务、个人理财业务
和私人银行业务的演进脉络及现状，提出了构建中国私人银行服务体系的基本思路。
第十一章分析了中国近年来零售银行业务和个人理财业务的发展状况、社会经济背景及其存在的问题
。
第十二章分析了中国高收入阶层的理财行为与趋向，指出了当前中国私人银行服务的缺失，以及富裕
群体对私人银行服务的迫切需求。
第十三章是关于加快发展中国私人银行服务的思考。
我们认为，促进中国私人银行业的发展，需要银行机构、政府以及社会公众三者共同努力。
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章节摘录

　　资产管理分为自主资产组合管理、非自主资产组合管理以及其他投资服务三类。
　　自主资产组合管理是专为顾客设计的个别管理账户，顾客无需每日参与投资管理决策，而是由私
人银行全权管理客户的资产。
私人银行严格按照一定的准则管理资产，通常是经与顾客协商，达成委托协议，在此框架内进行资产
运作。
资产管理人要为每一位顾客专门定制资产组合，以迎合客户的个性化需求。
这种服务的量身定制特性是私人银行提供的资产管理与其他金融机构所提供的资产管理服务的最大区
别。
私人银行在管理客户资产时，要有一个总的投资理念，并构造一个完整的投资过程。
这个投资过程大致分为实施观察、资产分配、资产组合管理、运营评价和控制四个阶段。
私人银行在做全权经营资产组合管理时，一般投资于以下三种资产：股权、固定利息证券、现金或现
金等同物。
对一些顾客，还包括第四类一商品。
　　对于资产组合规模小一些的客户，私人银行则提供一种非自主资产管理。
它基本上是由各种投资基金构成的，如共同基金、管理基金、单位信托等。
私人银行通过使用投资基金，可以有效地管理客户的资产，优化小额资产组合，将多块资产整体运作
，达到规模经济效应。
投资基金的发展和普及，也反映了存款产品向投资产品转移的趋势。
在瑞士，私人银行管理的投资基金也称做内部基金，一般内部基金管理300&mdash;400个账户的资产库
，每个账户60万一200万瑞郎。
如瑞士股票的柜台价值较高，小投资者难以进入股权市场，通过投资基金，私人银行为客户提供了一
条投资渠道。
投资基金有许多种类，包括主动管理基金、限定资产基金、指数基金、承诺回报基金、雨伞基金、保
值基金等。
　　资产管理的其他投资服务是指特定目标投资和奢侈品投资等。
特定目标投资包括融资租赁、联属公司、私人权益投资、风险投资和杠杆兼并等。
奢侈品投资是投资于绘画、瓷器、雕刻、名画、乐器、珠宝、古式汽车和马车等。
在私人银行业做奢侈品投资的客户往往被分为两类，相应地，银行为之提供的服务也不尽相同。
一类是私人收藏家、专业人士等。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<走近私人银行>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


