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前言

“道可道，非常道。
”电影《无间道》便是对“道”的精辟阐释。
在这个“局”中，兵与贼达到了“相互交融”的境界。
身处对方阵营中的人，就如同身处“无间地狱”一般，必须时刻保持警惕，发现各种各样的突变，然
后将其巧妙地化解。
屏幕前的我们看得紧张至极，大气都不敢出，戏中人却仍是淡定自若，只因他们对戏中的“游戏规则
”已了然于胸。
《无间道》是兵与贼之间的一个局，他们像是一个棋局中的两个弈者，运用自己的智慧与应变能力，
将局道的精髓发挥到了极致。
生活中的弈者如同戏中人一般，明白棋局中的“游戏规则”，他们知道总是会有残局，总是会有解局
之人，总是会有新的局出现，因此，才会有“神仙更有神仙招，毕竟输赢下不完”一说。
同样，人生也像棋局，总是会有僵局，总是需要破局之人，总是一局方罢一局又登场，因此，才会有
“世上烟云过，千古无同局”一语。
在棋盘上对弈，是一种消遣，是一种享受；在人生中对弈，是一场搏斗，是一场智慧之战。
这些道理前人早已参透，并用于自己的人生实践之中，从而让我们看到了历史中那些精彩绝伦的“局
”，也体味到了那些发人深省的“道”。
弈者与棋子，是一个局中必不可少的两个要素。
弈者总是掌握着主动权，可以随意地选择和舍弃棋子，正如吕不韦选择了“奇货可居”的异人、汉景
帝牺牲了“智囊”晁错。
但棋子也可以展现自己的才能，选择和利用弈者，正如魏征多次易主选择弈者、徐阶借帝王之力巧除
严嵩。
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内容概要

　　《局道中的历史博弈》在浩如烟海的中国历史中，撷取57个最著名的历史片段，探其“规则”，
明其“局道”，让你体味“读史以明智，知古以鉴今”，看清处境，认识人性，将制胜的关键紧握手
中。
成事败事悟成败哲理观局说局识内外局道人生的对弈，是一场智慧之战。
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作者简介

王艳，毕业于复旦大学历史系，文史畅销书作者。
曾发表过数十篇颇受好评的作品，并参与《温暖震痛》、 《多难兴邦》、 《复兴之梦》等畅销图书
的创作。
本书中，作者试图以一种“大历史、小角度”的方式，解读每一个历史人物与事件；尽可能站在大写
的“人”的立场，还原历史本来的面目。
作者见解独到，以新颖、不落窠臼的角度，阐释历史与人生的智慧。
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书籍目录

第一章 双向选择，弈者与棋子的最佳组合经国巨贾的风险投资吕不韦的“奇货”之局愿做鼠辈的实用
主义者李斯的“成才”之局忍辱，开局前的引而不发韩信的“忍辱”之局棋子也有权选择弈者魏征的
“跳槽”之局细节成就了博学贪官和坤的“蜕变”之局伯乐之局，晚清的“师徒戏”穆彰阿的“荐才
”之局第二章 假作真时真亦假，迷局中的真实谎言施“迷雾”，“棋”死回生孙膑、庞涓的“虚实”
之局忍辱只为东山再起勾践的“偷生”之局煮酒论英雄。
急智补破绽刘备的“畏惧”之局和局假象下的攻守战略司马懿的“韬晦”之局布局、解局，一个人的
独角戏贾似道的“揽权”之局险象环生的“诈降局”铁铉的“绝处逢生”之局误中虚招。
兵败如山倒袁崇焕的“落败”之局第三章 占尽先机的“黑子”又一起同门相残案李斯的“先发”之局
取走“不倒翁”身上的“磁铁”班超的“断后”之局“楚汉相争”，一车未动已成胜局隋文帝的“灭
陈”之局“迫害狂”的请君入瓮之计来俊臣的“杀僚”之局权力和平移交的典范赵匡胤的“收权”之
局第四章 几招也能成炒手，死棋中的历史翻转剧浪子君王一鸣惊人楚庄王的“无为”之局权术推销员
的移花接木李园的“献子”之局三寸不烂之舌终成利器冯谖的“三窟”之局发誓来生绝不再踏入仕途
一步的丞相李斯的“失势”之局一方霸主到一朝天子的进化李渊的“称帝”之局清代国母巧化“百炼
钢”孝庄的“再嫁”之局少年弈者的“布袋”战略康熙的“亲政”之局居功自傲终成众矢之的年■尧
的“自灭”之局第五章 棋子的悲哀，局势背后的潜规则七擒七纵的反复较量诸葛亮的“攻心”之局“
禅让”的另一种表现形式赵匡胤的”身份变换”之局文字也成了政治的棋子朱元璋的“文化专制”之
局进攻是最好的防守朱棣的“靖难”之局玩转帝王逻辑的潜规则徐阶的“除奸”之局第六章 黑白博弈
，利与义的谋断取舍谋让中盘之经典案例周公的“取义”之局舍义也需选准时机郑庄公的“擒纵”之
局被诚信背叛的守信者郦食其的”重诺”之局兄弟对弈。
利益卫冕曹丕的“除弟”之局白热化阶段的“黑子”棋路李世民的“夺储”之局计舍边角，连环弃子
武则天的“权力”之局第七章 棋有弱招无宗局，拆解迷阵的短板最早的曲线救国方略孙膑的“围魏救
赵”之局投其所好，将对手逼入死角公子光的“献鱼”之局活跃于乱世中的“儒狗”叔孙通的“变通
”之局⋯⋯第八章 分分合合的成败制衡第九章 死局盘活启示录：胸有全局，当弃则弃
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章节摘录

开局：李园向春申君自荐尽管春申君可以帮助楚考烈王解决很多的问题，但有一件事情，让他感到无
能为力，那就是楚考烈王的子嗣问题。
楚考烈王因为没有子嗣，整日忧心忡忡。
春申君也为此心急如焚，他担心将来楚王过世之后，万一没有人继承王位，国家必定会陷入混乱。
即使有新君继位，自己的地位不一定可以保得住。
于是，他费尽心思，到处寻找宜于生育儿子的女子送人宫中。
谁知女子送去不少，但始终未能如愿。
当时，赵国有个人名叫李园，此人不学无术，城府极深，每日梦想着高官厚禄、锦衣玉食。
他给许多人做过门客，都因为无才无德而未被重用。
当他听说楚考烈王因没有子嗣而着急的消息时，便在他妹妹身上打起了主意。
他原本想把妹妹献给楚王，以改变自己的命运，但转念一想，后宫佳丽无数，却始终未能生下一个男
孩，根源应该是在楚王自己身上。
如果贸然将妹妹送入宫中，因为生不下子嗣而失宠，岂不是白费力气？
若是能让妹妹在进宫之前就怀上孩子，起码还有一半生男孩子的几率。
想到这里，一个妙计在他心中诞生了。
李园开局的第一步便是先成为春申君的门客，取得春申君的信任。
一天，他以善辩的理由向春申君自荐。
在见到春申君后，他高谈阔论，不仅道出了自己怀才不遇、郁郁不得志的心情，而且还对春申君大加
赞美，并宣称各国的有识之士都准备转投春申君门下。
春申君为他的“口才”所折服，立即决定将其收为门客。
当上门客以后，李园想尽办法在春申君面前表现自己，因为他善于溜须拍马，很快便得到了春申君的
赏识和信任。
布局：李嫣珠胎暗结不久，李园向春申君请假回家，还故意延误了返回的时间。
回来后，他去拜见春申君，当春申君问及延误的原因时，他回答说：”小人有个妹妹，还颇有几分姿
色。
齐王听闻后，派使臣来向我家提亲，说要让我妹妹进宫当王妃。
为了这件事，所以迟了几天，还请相国见谅。
”春申君听了，连忙问：”你的妹妹已经进宫了吗？
”李园看到春申君的表情，知道自己的计谋已经开始发挥作用了。
他早就知道春申君是个好色之徒，所以，特地安排了回家迟归这一步棋，好引春申君上钩，果然不出
自己所料。
李园暗暗窃喜，表面上不动声色地说：”还没有呢！
婚姻大事岂能儿戏？
我只说，要再和家人商量商量。
”春申君想到被齐王看上的女子一定长得貌美如花，便一心想占为己有，于是假装好心地说：”可否
让我见见令妹，也可帮忙想想到底该如何决定。
”李园听了自然开心，忙说：”小人求之不得，多谢相国关照之恩。
”很快，李园就把妹妹李嫣接来了。
春申君见李嫣凤眼隆鼻，樱桃小嘴，体态匀称，甚是高兴，立即就将李嫣娶进了家门。
李园也就从一个普通的门客上升为春申君的一等门客。
春申君哪里知道，李园的这个妹妹，虽然长得漂亮，也不是省油的灯。
她早就和她的哥哥制订了一个周密的计划，春申君只不过是他们的一枚棋子而已。
李嫣嫁给春申君后不久便有了身孕，她马上把这个消息告诉了李园。
李园得知此消息，知道时机已经成熟，应该进行下一步的计划了，那就是送李嫣人宫。
李嫣找了个机会，对春申君说：”楚王对待您就好像是亲兄弟一般。
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您出任楚国的宰相已经有20多年了，可是楚王至今还没有儿子可以继承王位。
一旦楚王驾崩，必定会立他的兄弟做楚国的国君。
到时候，新君就会起用自己的亲信，您就必定会失宠。
不仅如此，多年来，您执掌朝政，与楚王的兄弟或多或少有些矛盾，他们继承王位之后，您必将会大
祸临头。
这些您可曾想过？
”春申君无奈地说：”这一点我早就想过了，可是一直想不出什么好的办法。
如果真的到了那个地步，我只好带你们远走高飞了。
”李嫣说：”真的到了那个时候，您想还会有人愿意收留您吗？
为了一个罪臣而得罪一个国家，值得吗？
”春申君听罢，明知李嫣说得很有道理，但一时又想不出什么计谋来，只能无可奈何地长叹一声。
李嫣见春申君已到了毫无办法的地步了，便趁机说：“事情已经到了火烧眉毛的时候了，我倒有一个
办法，只是不知您是否愿意。
如今我怀有身孕之事，只有我们两个人知道。
如果您愿意的话，就把我献给楚王。
到时候，万一果真生出个男孩，到时他做了楚王，楚国不就是您的天下了吗？
这总比我们在此等死好！
”春申君正为此事而心烦，听到李嫣的“建议”，觉得十分高明，就把李嫣送到一个秘密的住所。
随后春申君向楚王进谏说，历经千辛万苦，终于找到了一个宜生儿子的美女。
楚王听后，即刻便召李嫣入宫，因李嫣美貌出众，便非控局：李园蓄势待发李嫣入宫八个月后，果真
生下了一个男婴。
楚王高兴万分，相信了李嫣所说的“这是个早产儿”的说法，当即宣布将此子立为太子，李嫣自然母
凭子贵，也被封为皇后。
李园因为裙带关系也得到了楚王的重用，开始参与朝政，培植自己的势力。
但是他在春申君面前还是表现得唯命是从，以麻痹春申君。
 春申君是整个阴谋的见证人，李园始终担心有一天秘密会泄露，令自己一无所有，而且他也担心，春
申君他日会难以控制，就暗中豢养刺客，等合适的时机除掉春申君。
这件事在楚国已经不是什么秘密了，很多人都知道李园的阴谋，唯独春申君还被蒙在鼓里。
春申君任宰相的第25年，楚考烈王病重。
门客朱英对春申君说：”世上有不期而至的福，有不期而至的祸，也有不期而至的人，您应该认真地
想想。
”春申君不明白朱英所讲的是什么，便问他：”什么是不期而至的福？
”朱英说：”您出任楚国宰相一职，已经有20多年的时间了，名义上您是大臣，实际上，您就是楚国
的国君。
现在楚王病重，您应该辅佐年幼的君王，如同伊尹和周公那样，等君王长大成人之后，将权力交还给
他。
这就是不期而至的福。
”春申君接着问：”什么是不期而至的祸？
”朱英说：”李园如今执掌国政，且身为国舅，他便是您的对手。
他并不是领兵的大将，但是豢养刺客已经有很长时间了。
楚王一旦驾崩，他必定会抢先入宫夺权，然后杀您灭口。
这就是不期而至的祸。
”春申君听罢，笑着摇了摇头，接着问：”那什么又是不期而至的人呢？
”朱英回答说：”我深受您的大恩大德，应该为您分忧。
您可以安排我进宫做侍郎，楚王去世之后，一旦李园入宫夺权，我可以替您杀掉他。
我就是不期而至的人。
”春申君听了，不紧不慢地说：”李园是个软弱的人，我对他很放心，他不会这么做的。
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”朱英看自己的建议不被采纳，担心李园剿灭春申君时会连累自己，就逃到其他国家去了。
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后记

一本著作的完成需要许多人的默默奉献，闪耀的是集体的智慧。
其中铭刻着许多艰辛的付出，凝结着许多辛勤的劳动和汗水。
本书在策划和写作过程中，得到了许多同行的关怀与帮助，及许多老师的大力支持，在此向他们致以
诚挚的谢意：王杰、周珊、杜莉萍、何瑞欣、齐红霞、李伟军、曾桃园、赵广娜、魏清素、赵一、赵
红瑾、王鹏、齐艳杰、李文静、李佳、罗语、张保文、陈赐贵、肖冬梅、李爱莲、张琦、雒逸云、许
长荣、李良婷、张艳芬、孙亚兰、史慧莉、闫晗、王艳、黄亚男、曹博、杨青、金望久、李颜垒、史
慧莉、朱辉、上官紫微、余学军、徐娜、聂小晴、李娜、刘红强、杨莉、贺兰、蒋先润、杜亚君、陈
润、蔡亚兰、欧俊、付欣欣、王光波、李雪韬、于海英、杨艳丽、姚晓维、潘静、王艳明、杨英、杜
慧、杨秉慧、武敬敏、阮崇晓、叶光森、王博、毛玲玲、吴洁、范小北、王玉芳、黄文平、李伟等。
阅读是一种享受，写作这样一本书的过程更是一种享受。
在享受之余，我们心中也充满了感恩。
因为在写作过程中，我们不仅得到同行的帮助，还借鉴了其他人智慧的精华。
相信你们劳动的价值不会磨灭，因为它给读者朋友们带来了宝贵的精神财富。
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编辑推荐

《局道中的历史博弈》是一部中国史，上下五千年，数不清的是是非非，辨不明的忠奸善恶。
每个人都与局紧密相联，或为布局者，或为解局方。
或为弈者，或为棋子，或占据主导，或身陷险境⋯⋯我们该如何在古人的对弈间，寻找破解人生的局
道，掌握决定成败的关键？
《局道中的历史博弈》由新世界出版社出版。
备局开局布局、历史中看势落子定成败、破局解局收局、今世上观人沉浮悟局道。
【看古人治事之局悟今世为人之糊】他，晏子，文武兼备，拆解同盟，二桃杀三士；他，孙膑，军事
奇才，围魏救赵，巧施曲线救国；他，魏征，一代谏臣，实践“良禽择木而栖”；他，赵匡胤，一世
明主，借“杯酒释兵权”和平收权；他，康熙，千古一帝，”布袋”战略智斗清朝第一勇士；他们是
历史上大名鼎鼎的人物，他们在自己的博弈中大获全胜。
时代变迁，人事不变，取古人局中的成功之道，便可助你的人生远离败局。
识破局道让你时时占尽先机，理性博弈助你随时反败为胜。
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