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前言

目前，市场上关于发财的、升官的、投机取巧的书籍满目皆是，什么怎样做个大老板啦，怎样做大生
意成功啦⋯⋯    要说起做生意成功的，不能不提到清末被称为“一代商圣”的大商人胡雪岩。
胡雪岩这个人在商业上的成功差不多是人尽皆知的，于是关于胡雪岩经商的书便充斥了市场。
    然而，翻开这些书，较为深入地一看，你便会皱眉生气，其中尽是一些为了卖书发财什么内容都往
里塞的书。
什么胡雪岩为了将来自己的发达而资助王有龄啦，什么胡雪岩为了单纯的升官发财而仇视太平天国啦
，什么向官吏行贿谋私啦⋯⋯这些教人学蚜的东西让人一看就头疼！
难道我们中国特色社会主义社会的商人都要成为这样的奸小之辈吗？
那我们的国家不完了？
我们的国家都完了，那商人能够经好他的商吗？
    我们的社会需要正当的商人，商界需要有序的竞争，只有这样才会对国家、对商业和商人有真正的
好处。
至于那些投机取巧为了单纯的私利而不择手段，甚至是损坏我们国家利益的不法商人，终究会被人们
所曝光所唾弃，甚至会被送进监牢！
    编书人就应该有编书人的责任和良知。
不能为了一点小利什么书都编。
你每次编书都要看看你送给读者的是琼花还是毒酒，对国家是有利还是有害。
    有鉴于此，编者搜集了大量的资料对胡雪岩的经商智慧与道路，站在更高的层面上重新进行了客观
的净化与编写。
他对于胡雪岩对王有龄的帮助阐释得非常准确与到位。
人们可以想想，一个小小少年，能有老谋深算的“不良”心机吗？
这只是其一，更多的是他对于一代商圣胡雪岩经商的智慧给予了多角度、多方面，更加深入的阐释，
让人们对这位大商人得以多些了解，也力图让人们能从中悟出到一些极有实用价值的经商智慧与谋略
。
    自然，我们都希望祖国的明天会更好！
商业会更繁荣！
世上的所有人都幸福！
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章节摘录

版权页：   “就是亏本也做，付出总会有收获的。
” 按照如此的判断，胡雪岩就把宝押在了政府与官兵这一边，他把太平军的两次劝说都给拒绝了。
 首先是太平军刚刚兴起之时，胡雪岩已经在和洋人交往，在采办物质上颇负盛名。
太平军找到他请他帮助采办军火，劝说他的理由是：你自己是汉人，应当对汉人进行帮助；你身为商
人，应当有钱就挣。
胡雪岩一口就回绝了来人。
假如说这一次太平无事的话，那么第二次的拒绝他便就显得很是硬气了。
那时候忠王李秀成将杭州城团团围住。
此时王有龄已经当上浙江巡抚了。
李秀成清楚胡雪岩和王有龄之间的关系，便让人来对胡雪岩进行劝降，道：“如今杭州城已经被团团
围住，无有救兵。
早晚会城破。
我仰慕胡先生已久，假如你能说服王有龄打开城门投降。
你们两人皆会封王，并且有赏银百万。
”在这个关键时刻，你说胡雪岩一点儿不动摇那是瞎话，但是他知道太平军成不了大事，然而，眼下
的情况真是太过危急了。
他把李秀成的话向王有龄做了转告。
王有龄回答他说：“你想如何，我不阻止你，我是坚决和这座城共存亡的。
”闻此言，胡雪岩震动很大，立刻坚定了信念，消除投降的想法。
后来事实证明，胡雪岩对于太平军的性质虽然说大有偏颇，但他做出的胜负判断是很正确的。
 胡雪岩是大清朝的忠实拥护者，也许他并不明白什么是民族产业，但是他却有着一个极为朴素的认识
，那就是，凡是我大清帝国的东西就决不允许外国人把它拿走。
他是一名商人，而商人只能用商人的办法保卫自己的国家。
当时的江南是丝绸之乡，在国外势力进入以前，江南已经形成了很多个小作坊。
为了对江南的丝业进行保护，清政府还是采取了一些措施，对垄断进行禁止，合理收购。
因此江南的丝业总是发展得非常好。
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编辑推荐

《一代商圣胡雪岩》编者李燕搜集了大量的资料对胡雪岩的经商智慧与道路，站在更高的层面上重新
进行了客观的净化与编写。
他对于胡雪岩对王有龄的帮助阐释得非常准确与到位。
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