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内容概要

世界上既没有离开现象而单独存在的本质，也没有脱离本质的纯粹的现象。
现象下的本质才是人们想要看到的，才是这个世界最为真实的一面。
　　拿处世来说，人不可能个个都是圣贤，也并非个个都愚笨。
人是世界上感情最复杂的动物，都有虚荣心，都想在事业上取得成功，在社会上占有一席之地。
很多人都在为自己的人生目标努力奋斗着。
可为什么有些人已经付出了很多，却回报甚少?为什么有些人既没学历，似乎又没能力，却能成为“人
上人”呢? 现代社会有着其固有的、复杂的规则，没有经验就要吃亏，没有智慧难以生存。
必须看得清楚，活得明白，懂得一些为人处世的艺术才能活得坦然。
不愿意随时代发展改变自己的思想观念，只会吃更大的苦头。
　　举例来说，如今电视上、广播上，甚至大街小巷到处可见广告。
一般人看来，广告起到的是一个广而告之的作用，让人们真真切切地了解到自家的产品是好的，能够
使产品有更好的销路。
殊不知，在广告的背后，还隐藏着许多其他的东西。
　　为了追求一时的利益，很多商家在广告中都喜欢用排序说明一切，认为排序的数字能够更具说服
力。
每每在岁末年初便打出市场销量总冠军的旗号，摆出这种阵势之后，往往都会吸引一大批不解实情的
人的眼球。
然而，商场上，在这些表象的背后，在那些数字的背后，到底有多少“水分 ”，谁又能说得清呢? 还
有人世间的种种行为，在其表象之后，隐藏着多少不为人知的另一面⋯⋯ 现实的竞争是残酷的，很多
事情并不像我们肉眼所看到的表象一样简单，《潜规则——为人处世与经商必须遵守的隐性规则》将
以独特的阐述方式向读者介绍一些可能有悖于传统经商、处世之道的观点。
　　本书的作者并非是戴着有色眼镜看世界。
任何事物都是现象和本质的统一，现象是表面的，本质是内在的。
现象和本质密切联系，不可分割。
对很多问题，只要认真分析、慢慢推理，就能找到隐藏在表象背后的真实的答案。
本书中讲的都是当今社会的现实，只不过有些是大多数人所看不到、想不到的。
　　我们生活在一个竞争时代，优胜劣汰适者生存。
如果你一心只读“圣贤书”，两耳不闻“窗外事”，那么，可能你将一事无成。
成大事，要懂经商、处世的潜规则。
详细阅读此书，借给你一双慧眼，学会从多角度品味世界，品味人生。
成就美好生活，提高生活质量和水平。
这才是我们的最终目的。
　　那么，这本书不能错过。
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书籍目录

处世篇　第一章　理念致胜：英雄狗熊，就在一念之间　　1．眼要看高，手要放低　　2．高智商不
如高情商　　3．先告诉自己“我能”，然后“我才能” 　　4．找到可以“磁化”你的神秘力量　
　5．思维的尺度决定人生的高度　　6．用什么样的心态对世界，就会感受什么样的世界　第二章　
修炼心法：不算厚黑的“新版厚经” 　　1．处处考虑面子，将一事无成　　2．小事精明，易误大事
　　3．别忘了留一个台阶给自己下 　　4．收获之前先把学费交够　　5．忍是一种永不败北的策略
　　6．不要成为“说话的巨人，行动的矮子”　　7．当“老二”也有不少好处　　8．把聪明和弱点
藏起来　　9．事成之前要不动声色　　10．假作真时真亦假　　11．耐心吃热豆腐　第三章　玄机重
重：曲径通往成功路　　1．成功仅仅是因为能力强吗？
　　2．成功真的是因为他付出的汗水多吗？
　　3．成功仅是他的人际处得好吗？
　　4．成功一定要靠不凡的外表吗？
　　5．成功一定要拥有好口才吗？
　　6．成功的人一定开名车、住豪宅吗？
　第四章　慧眼观照：洞悉现象背后的“内幕"　　1．吃亏一定是福吗？
　　2．游手好闲也能成为“人上人”？
　　3．贫穷也是一笔“财富”　　4．真诚不等于实话实说　　5．退一步真的会海阔天空吗？
　第五章　人孰无情：领悟情感背后的规则　　1．感情投资，一本万利　　2．淡化优势，淡化嫉妒
　　3．他们走到一起并非爱情的力量　　4．装糊涂的女人实际更聪明　　5．酒桌上有真正的朋友吗
？
 　　6．在“利”的天平上，友谊经得起称量吗？
　第六章　肃杀无声：透析处世中隐藏的“杀机" 　　1．警惕成为被拆的“桥” 　　2．每个人都更
爱自己的面子　　3．透析人情诡道的背后　　4．笑脸相迎的背后可能是一张丑陋的脸 　　5．示弱
未必真弱　　6．乞丐并非都值得同情　　7．三十六计，“走”并非为上策经商篇　第一章　商人之
诡，无奇不有，人性中有“诈”的一面　　1．商人本性——唯利是图　　2．商业合作，双方真的都
能得到利益吗？
 　　3．有精明头脑的商人就一定精明吗？
 　　4．嘴里说的赔本生意是真的吗？
 　　5．口里“飘花”，账上“落叶” 　　6．商家的广告真的是产品的象征吗？
 　第二章　商海茫茫，谁是金钱的主人？
 　　1．资金真的代表实力吗？
 　　2．“空手套白狼”真的能实现吗？
 　　3．小开销影响大集团　　4．洞察商业动态，敢于行动赚大钱　　5．人弃我取，垃圾堆里也有
黄金　　6．快人一步才有钱赚　第三章　商界繁华，这样的销售手段能赚钱吗？
 　　1．商家打折背后的猫腻　　2．产品的日期标签一定很准吗？
 　　3．外表精美的东西，真的优质吗？
 　　4．随赠的物品真的是免费送吗？
 　　5．“东方不亮西方亮”一定能赢利吗？
 　　6．否定自己的产品真的是自断后路吗？
 　　7．把东西卖给“没有钱”的顾客，行得通吗？
　第四章　商战如棋，不能用一只眼衡量商场的全局　　1．败者一定为寇，胜者一定为王吗？
 　　2．翘板过高，伤的只是对手吗？
 　　3．高风险一定会有高回报吗？
 　　4．繁荣背后暗藏危机　　5．看似无关的小事，是否会影响一整盘棋？
 　第五章　商场逐鹿，谁是真正的英雄？
 　　1．真正的冒险都具有理性的一面　　2．有思路就有出路　　3．想进一步，先退一时　　4．找
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有“金”处淘金　　5．赚钱要靠“一点心”　　6．善用对手的智慧和力量　　7．毛遂自荐，钱才会
看到你　第六章　经商至境，竞争中求共存 　　1．合作出共赢　　2．给竞争对手留余地　　3．商
业相争，以“合”为贵　　4．不舍小利，大利不来　　5．有钱大家一起赚

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<潜规则>>

章节摘录

　　处世篇　　第一章　理念致胜：英雄狗熊，就在一念之间　　有什么样的心态，就会产生什么样
的动机，从而有什么样的行为。
只要稍加分析，就可以看到表象下的实质，找到现象发生的原因。
　　1．眼要看高，手要放低　　在一般人的眼中，“眼高手低”是一个贬义词，说的是一个人的眼
光和标准虽然很高，说起来头头是道，一旦做起来就会发现实际能力很差，连最起码的要求都达不到
。
但是，这个词在今天已经有了新的含义，那就是：从高处着眼，从低处人手；从高标准出发，从最基
础的工作做起。
古往今来的成功者往往都是“眼高手低”之人。
他们眼界高，视野开阔，志向远大，但是做事情来却甘于从底层做起，从基础做起，从细节做起，从
自己做起。
　　米开朗琪罗的故事可以给我们一些启发。
　　米开朗琪罗是意大利著名的雕刻家和画家，文艺复兴时期和达·芬奇、拉斐尔齐名。
他的创作速度一向都很慢，因为他要花很多时问沉思、琢磨，不厌其烦地修改，力求作品的完美。
　　有一次，他的朋友来拜访，看到他还在为一件努力了很久的雕像作修饰，这位朋友毫不客气地指
责他：“你太懒散了，这件作品的结构毫无进展，实在太不应该了。
”米开朗琪罗解释说：“我花了许多时问在你没注意到的地方，例如，如何使这边的肌肉线条更逼真
，如何让脸部的轮廓更柔和，甚至让他的双眼看起来更传神⋯⋯”他的朋友不屑地说：“你说的这些
都是细节问题啊！
”这位艺术大师说：“不错，这些都是细节，但一件完美的作品，是由许多的细节组合而成的。
”　　艺术如此，生活也是如此。
传世的艺术珍品必然是由最完美的细节组成，必然凝聚着艺术家一笔一刀的精心雕琢的心血；经典的
建筑杰作必然是由最基础的地基开始构建，必然是设计师和建筑师一笔一画、一砖一瓦综合在一起的
结晶。
令人瞩目的伟大事业必然是从一点一滴的小事情入手，从最低的起点起步，最后达到光辉的顶峰。
　　世界上没有一步登天的好事。
真的登上了天也一定得先把这一步分割成无数的细节、琐事，再加以统合，最后才能成功。
天上不可能掉下馅饼，躲在家里睡大觉只能是一场黄粱美梦。
功成名就的伟人和成功人士，之所以能站在人生的顶峰，不是因为他们理想多么伟大，不是因为他们
规划得多么充分，而是他们能弯下腰拾起周围的细节、琐事，一件一件去完成。
　　现实生活中，理想远大的人比比皆是，他们当中许多人之所以没有成功是因为他们往往空有大志
却不肯低下头、弯下腰，认真做好身边的小事。
从本职工作做起，讲究的是一步一个脚印，踏实、不浮躁。
　　有一个男孩儿，他的父亲有一个很大的养鸡场，他的愿望是像父亲一样，成为养鸡场的场主。
10哕的时候，父亲给了他50只鸡让他饲养。
当然，这一切是有条件的，一是这些鸡都是父亲挑剩的劣质仔鸡，二是养鸡要自负盈亏。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　大胆确立一些有悖于大众观点、传统观点的新理论！
 如果说大多数人看到的表象代表了人们所认为的世界，那么《潜规则 ——为人处世与经商必须遵守
的隐性规则》就是在向我们勾画这个世界的真实面目！
　　真实世界中，很多“常识”的表象掩盖了事实的真相！
揭开包在真实世界外面的那层“面纱”，探索日常现象背后的经商、处世之道！
　　为人处世与经商必须遵守的隐性规则　　真诚的友谊里会不会存在着一些不可告人的秘密？
　　所谓的“能力”会不会全是“贿赂”的结果？
　　单纯的壳里面包的会不会全足奸诈的果？
　　商海之道，人心险恶，你以为会有真正的朋友吗？
　　空手套白狼真的能实现吗？
　　你相信一个大集团只有几百元的流动资金吗？
　　东方不亮西方亮就一定能营利吗？
　　⋯⋯本书将向您揭示隐藏在表象之下的经商、处世世界！
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