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前言

　　有这样一句话：“一个人能否成功，不在于你知道什么，而是在于你认识谁。
”这里说的就是人脉。
世界著名激励大师安东尼·罗宾也指出，我所认识的全世界所有的成功者最重要的特征就是创造人脉
和维护人脉，人生中最大的财富便是人脉关系，因为它能开启所需能力的每一道门，让你不断地获得
财富。
不断地贡献社会。
　　美国斯坦福（Stanford）研究中心一份调查报告指出，一个人赚的钱，12.5％来自知识，87.5％来
自关系，关系即人脉。
这说明，一个人只有充分依靠人脉、发展人脉，才能为成功打下坚实的根基。
不断增强你的人脉力量，也就是在积累你一生取之不尽的财富。
　　马克思很早就说过，人的本质就是社会关系的总和。
一个人的人脉关系越丰富，也就意味着他的能量就越大。
纵观古今，但凡成功人士，无一不拥有着强大的人脉力量，而这力量恰恰是支撑着他们在这个纷繁复
杂的世界中不断前行的基础和动力，也使得他们取得了一个又一个骄人的成就。
　　在追求事业成功和幸福生活的过程中，人脉起着非常重要的作用。
如果说血脉是人的生理生命的支持系统的话，那么人脉则是人的社会生命的支持系统。
要想成功，就一定要营造一个成功的人脉关系，从而为自己积累丰富的人脉资源。
如果光有事业，没有人脉，个人竞争力就是一分耕耘，一分收获；但如果加上丰富的人脉，个人竞争
力将是一分耕耘，数倍收获。
　　难道你不崇拜成功、追求成功吗？
那么你自己又要靠什么呢？
如果你没有知识、背景、机会⋯⋯那么从现在开始，你必须马上开始锻炼自己的人脉力量，不断使自
己的人脉更强大。
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内容概要

难道你不崇拜成功、追求成功吗？
那么你自己又要靠什么呢？
如果你没有知识、背景、机会⋯⋯那么从现在开始，你必须马上开始锻炼自己的人脉力量，不断使自
己的人脉更强大。
人脉本身就是一笔潜在的财富，一种无形的资产。
创建有效、丰富的人脉关系，无疑就等于是拥有了制胜的法宝。
    这是一个Team work的时代，没有人会再去仰羡孤胆英雄鲁宾逊的惊人的事迹，取而代之的则是那些
敢于、乐于并且善于站在巨人的肩膀上俯瞰世界的传奇经历，才能够成为举世瞩目的焦点。
    因此，如何以自然的、诚恳的、互惠互利的方式去扩大自己的人脉网，必定是决定你能够成功的秘
密武器！
    本书以人脉为核心，详尽地阐述了提升人脉的两大法宝，即自信与沟通能力的神奇力量，并且为读
者呈现出提升人脉的八大技巧。
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章节摘录

　　第一章　有了人脉大树的遮护，你能成为富翁——拥有人脉，才有力量去拥有财富　　法则1：
人脉即钱脉　　个人生活的艰辛在于在社会中单打独斗的“找钱”，且这个活是这个世界上最难干的
活。
如果你渴望成功，渴望拥有优质的生活，那么，千万别忘了锻炼你财富的力量之源——人脉。
拥有良好的人脉关系一，会是你获得成功的一条最简单的捷径了。
或许你没有去过好莱坞，但是绝不会不知道在好莱坞最流行的一句话，就是“成功，不在于你知道什
么或做什么，而在于你认识谁”。
美国石油大王约翰?D．洛克菲勒也说过：“我愿意付出比天底下得到其他本领更大的代价来获取与人
相处的本领。
”因而，尽快地加强自己的人脉网络的稳定程度吧，相信你会拥有更多的财富！
　　人脉技巧　　没有一个人是不渴望成功的，但是真正的成功者却总是屈指可数，难道这是命运的
安排，还是因为他们都拥有高人一等的出身、显赫的社会地位、优越的家庭条件或是坚不可摧的信念
？
其实，即使有了这样的外在条件，也不一定就能锻造出～位杰出的成功者的。
　　只要仔细想来，但凡成功者，都会有他们的一个共通之处，那就是他们都懂得时常地利用人脉力
量来获得更多的财富。
　　美国前总统西奥多?罗斯福在回忆自己的成功历程时这样说过：“成功的第一要素是懂得如何搞好
人际关系。
”　　激励大师安东尼?罗宾也说过这样的话：“人生最大的财富便是人脉关系，因为它能为你开启所
需能力的每一道门，让你不断地成长，不断地贡献社会。
”　　曾经身经百战的投资专家、中国台湾所罗门美邦财务顾问董事长杜英宗说：“人脉，或者说人
际关系，这是一门人生的大学问，很重要。
”　　在这里，说起有效利用人脉成就事业的典型人物，那么便不得不提到李嘉诚的次子李泽楷了。
　　想要找到李泽楷为什么能在在商界中游刃有余的答案，那么不妨从他家中餐厅里挂满的镜框中去
一探究竟。
那些照片多是李泽楷与一些政界要人的合影，其中还包括新加坡总理李光耀以及英国前首相撒切尔夫
人等。
李泽楷善于结交上层人士，为自己广植人脉，这也为他在商界打拼奠定了坚实的基础。
　　1999年3月，李泽楷凭借着广泛的人脉资源，拿到了香港特区政府建设“数码港”的项目，由他的
盈科集团投资独家兴建。
此后，他再次利用了人脉这个宝贵的资源，一举收购了上市公司得信佳，同时将原来的盈科集团更名
为“盈科数码动力”。
由于“数码港”这个项目的刺激以及盈科的收购行动，使得李泽楷公司的股市市值由40亿港元一跃上
升为600亿港元，成为了香港第十一大上市公司，而500多亿港元利润也使得人脉资源的回报率可见一
斑了。
　　随后，在2003年1月，李泽楷应邀出席了举办于瑞士达沃斯的世界经济论坛，这个顶尖的商界论坛
让他有机会与索尼的董事长兼首席执行官出井伸之、微软的比尔?盖茨等杰出的企业家讨论商界沉浮，
为他的个人形象又添上了锦绣的一笔。
更加重要的是，这个机会再一次增强了他的人脉力量，形成了人脉资源的良性循环，他达到如今这样
的地位，那么想不成功都难了。
　　或许有人会说，李泽楷是什么人？
那是李嘉诚的儿子，他本身拥有的机会就是别人可望而不可及的了。
可是有着这样心理的人，恰恰忽略了最重要的一点，那就是，机会是永远留给有准备的人的！
　　不要忽略身边的每一个人，说不定哪一天，他就会成为你人生转折路口上的一根指南针，带你走
向铺满鲜花的成功之路。
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　　上海的一家咨询公司的董事长吴华，在谈到自己的成功之路时曾说，他有今天这样的成就是离不
开朋友的帮助的。
　　吴华，个人资产超过八位数的一家上海咨询公司的董事长，他的成功也不是偶然的。
在别人向他请教成功秘诀时，他不禁感触地说道：“我的事业之所以如此顺利，那是因为有朋友们的
帮助啊！
包括开公司、介绍推荐客户和业务等，各种朋友都会照顾我，有什么生意都会马上想到我。
”　　在1999年到2000年的时候，上海出现了房市热，那时很多的楼盘都被一抢而空，即便排了很久
的队，买房的人还是会出现失望而归的情况。
在这种大环境下，吴华接受了朋友的推荐，看准了时机涉足跨进房地产行业，而且他不仅可以通过朋
友买到多处房产，还能拿到折扣的价位。
2004年，随着政府的宏观调控，房地产行业出现了各种限制政策。
这时，吴华的朋友建议他将手上的房产及时变现，他也因此收益颇丰。
　　那么，他的朋友为什么总是会想起他、帮助他呢？
其实，这与他善于有效利用自己的人脉力量有着必然的联系。
他直言自己的朋友多达两三干个，而每年都会见三四次的就有1500人之多，在这其中，有三四百个是
属于经常联系的。
这下你明白了吧，他为什么会比别人有更多的机会，因为他在机会来临前，已经作好了充分的准备了
！
　　人脉力量　　在如今这个讲究双赢、多赢的时代里，一个孤军奋战的英雄是难以成就大业的，只
有通过强大的人脉平台。
才能造就传世的伟业。
因此，为了更有力地拥有财富，“人脉健身”就成为了每一个想要获得成功的人，不得不修的一门“
功课”了！
　　法则2：掘井，人脉源源不断　　如果说人脉网的积累是二个挖井的过程的话，那么就不要在感
到口渴后，才开始动手去施工。
或许你会说，口渴的时候，去提桶水喝也是不错的选择啊！
但是这里你忽略了一个致命的问题：有时候，远水是解不了近渴的。
若是平日里不用心地去积累你的人脉关系网，那么一旦在工作和生活上遇到难题而无法获得他人的帮
助时，那种口渴后没有水喝的滋味一定会让你后悔不已。
要知道，只有懂得自我拯救的人才能够在雨过天晴后拥抱绚烂的彩虹，因此，在口渴前，先着手为自
己的“人脉井”努力掘土吧！
入脉技巧　　想要挖好这口“人脉井”，你需要付出比提桶者更多的细心和勇气。
如何才能够利用有限的空间和能力去结识更多的人，丰富自己的人脉网呢？
这就需要多花些心思，找到一个合适的切入点，在开始挖井前，作好充分的准备。
　　有一个名为阿峰的人，就在挖井前做好了准备工作，现在就让我们来看看他的经历吧。
　　阿峰在一家不是太出名的洗发水公司工作五年有余了，在这段期间，他凭借着自身的努力和不断
积累的人脉资源，为公司创造了丰厚的业绩，从而也顺利地登上了副总的宝座。
　　有一次，化妆品行业准备召开一场专业座谈会，与会的主要是行业内的领头公司的老总及副总参
加，共同研讨一些有关于化妆品市场及发展的相关课题。
阿峰通过朋友的关系也有幸获得了一张珍贵的入场券。
虽说这次行业内的聚会对他目前的工作可能起不上太大的推动作用，但是在阿峰眼里，这却是个结交
新人脉的绝佳时机。
　　拿到参会人员的名单和日程安排表的时候，阿峰有些为难了。
因为这次会议的安排时间太过于紧凑了，以至于留给他与人沟通的时间仅仅剩下中午聚餐时可怜的1
个小时。
要知道，参加会议的人可都是行业内的顶级人物，平日里若是想要与他们相识，都是极其不容易的一
件事情，这么好的机会，如何才能够把握住这短暂的时间，将自己成功地留存于他们的印象中呢？
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　　会议进行到中午，各大公司的老总一同走进了自助餐厅。
三两个熟识的人围坐在一桌闲聊着无关痛痒的话题。
阿峰趁着王总挑选食物的空当，慢慢地走了过来。
　　“王总，您今天满面春风，心情愉快，我猜想，您的女儿一定是接到了她想要进入的大学的录取
通知书了吧！
”　　王总有些惊诧地看了阿峰一眼，随即微微一笑：“是的，昨天刚刚送到了家里，奇怪，这事情
你是怎么知道的？
我还没有来得及将这个消息告诉给其他人呢。
”　　站在一旁的李总眉开眼笑地说：“王哥，这就是您的不对了。
这么大的喜事怎么不第一时间通知我啊？
真是有点不够意思，哈哈，恭喜恭喜！
”　　还没等王总说话，阿峰便对着李总说：“李总，您跟王总兄弟相称这都是大家耳熟能详的事情
了，这次，恐怕王总要破费请您大吃一顿了。
”“哈哈，说得对，一定要他请客，这就是他不马上告诉我这个喜事的惩罚！
”李总言语里满是欢快的语气。
当然了，最好的朋友家里有这样的喜事，又怎么会不兴奋异常呢？
　　王总拍了拍李总的肩膀：“放心，这顿饭你不说我也一定是要请的，”然后转过头来问阿峰：“
你叫什么名字？
吃饭的时候你也一起臬吧。
”　　说到这里，你一定会问，到底是什么原因使阿峰这样轻易地就“俘获”了王总的心？
　　⋯⋯

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<人脉的惊人力量>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 8


