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内容概要

即使在今天这个倡导“男女平等”的中国社会，男人依然要比女人辛苦得多，肩上的责任要重得多。
中国几千年来留下的老传统依然没变，那就是：男人，赚钱才是硬道理！
现代的男人比过去任何时候的男人都辛苦：物价上涨、房价飙升、男女比例严重失衡，兜里没有几个
钱的男人不要说事业、前途，就连老婆都讨不上。
所以男人辛苦赚钱，有时候满肚子怨言，没地方发泄，牙掉了也只能往自己肚里咽，没办法，谁叫你
是男人呢？
 当然，男人赚钱不是凭空话，不是靠幻想，不是等天上掉馅饼。
男人应该凭借自己先天的优势和后天的能力，将自己的事业做大做强，让自己的腰包由扁变鼓。
男人凭信念和胆量赚钱：有了信念才会敢想，有了胆量才能敢做；男人凭学识和提升自我赚钱：“书
中自有黄金屋，书中自有颜如玉”，一个成就大事的男人，一定会广纳广收，在学识方面不断充实自
己，提升自己，才能得到别人真正的尊重；男人巧织关系网赚钱：搭建丰富有效的关系网是男人做生
意赚钱的不二法门，人脉是一笔看不见的无形资产；男人凭机遇和执行力赚钱；男人凭诚实和信誉赚
钱；男人凭度量和忍耐力赚钱；男人凭认清时务和方圆赚钱；男人凭⋯⋯ 本书结合当今时代男人遭遇
到的机遇和难题，总结出了男人赚钱最应该具备的十大能力，希望男人们不再迷茫，找到方向。
有朝一日赚得满钵金，脸上洋溢出作为男人自豪的微笑！
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章节摘录

如果想维持与银行的关系，请注意下列原则：记住，经济学家眼中的市场供需法则并不适用于银行业
。
因为，你有求于银行的远超过银行对你的需求，而且，在可预见的将来，此需求远大于供给的趋势，
恐怕也不会改变，所以，与银行打交道时，请暂时抛弃你的自我，而将银行当做你的顾客，“银行老
大，你是老二”。
经常主动打电话给你的往来银行。
告诉他们你公司的情况，无论好坏，不要让他们常常打电话向你询问。
只要有关公司的新状况出现，便拿起电话筒，让银行了解。
永远记住，向银行申请贷款的额度必须高于你真正需要的金额。
因为，你绝对不要期望你申贷的额度将如你所愿，而且，总比贷款金额万一不够用时，你再申贷第二
次好得多。
当银行派行员访查时，千万不要掉以轻心。
行员来访绝非应酬，他负有打探公司营运状况的任务，因此，每当行员来访时，事先做好万全准备，
包括正式的行程安排、简报和参观。
对于行员来访时，公司所提供的简报资料和对方所提的问题，做好完整记录，并在隔天，将结果与决
定寄回银行存证。
尽量协助提供来访行员所需资料，保证对方不会有怨言，就当为你的顾客服务一般，以客为尊，对方
了解愈多，愈能向他的上级交差，你也愈轻松。
需做任何承诺时，请先与律师商讨。
承诺有很多种，包括无限的、有限的、共同的和具时效性的，不过，不管做任何承诺，在签字之前务
必先与你的律师商讨。
记住，一旦签约承诺，便正式产生效力，除非另有规定，因此，必须妥善保存承诺书，双方各执一份
，以免将来产生不必要的困扰。
随时准备一份财务规划。
银行对于公司提供10年的财务规划是不太有兴趣的，因此，为省却你的麻烦，随时准备5年的财务规划
已经足够了。
记住银行是个贷款机构，不是投资单位。
因此，银行必须了解公司的资产状况，包括库存、应收账款、机器设备和不动产，他们需要评估这些
资产，一旦需要时能够变换、拍卖，以确保银行的债权。
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编辑推荐

《男人凭什么赚大钱》由中国华侨出版社出版。
男人必须有钱。
当然这绝对不是什么拜金主义，只要取之有道，用之有度，钱还是越多越好。
男人，堂堂正正地去赚钱，勇敢地去赚钱。
男人有钱，日子就会过得幸福，活得潇洒！
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