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内容概要

在哪里做生意就要适应哪里的文化氛围。
在中国，“德”字有着悠久的历史、顽强的生命力和深远的影响力，影响着几千年来中国人的意识和
行为规范。
古人说：“道之以德，德者得也”。
小胜靠智，大胜靠德。
就是告诉生意人要以道德来规范自己的行为，只有尚德的生意人，才能把生意做大。
古人倡导的“孝悌、守信、友仁、礼善”在中国根深蒂固，在市场经济的今天，它逐步演变成了“先
做人，后做事”的道德标准，成为中国生意人的行为准则。
 　　《三分生意七分做人》一书集中了做人与做生意共融相通的思想内核，从诚信、仁爱、人脉、人
情、合作、创新、眼光等方面阐述了做人与做生意的内在关系，介绍了做人的智慧、做生意的谋略。
本书是对成功人生的总结，也是对每一位有志于做大事业的经商者的人生启迪。
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章节摘录

　　第一章　人气决定财气，会做人才能赚钱　　1．吃亏是福，生意人要大方一点　　吃亏是福，
首先是一种做人的智慧。
　　清康熙八年，浙江宁波人乐尊育在北京创办了同仁堂。
那时候北京大栅栏并不繁华，大街上只有稀稀拉拉的几家店铺，同仁堂就坐落在这条胡同里。
在同仁堂开张营业以前，前门大街已有几家药店，人们都到这几家药店去抓药，很少有人知道同仁堂
。
忽然有一天，在大栅栏胡同东口，出现了一座金光闪闪的铜牌楼，上书五个斗大的字——同仁堂药店
。
人们因此知道大栅栏胡同里也有一家药店，到这里抓药，不但不用等，而且药材地道，货真价实。
很快药店的生意就兴旺起来了，原来这是老东家乐尊育的高招。
转眼两个月过去了。
一天，掌柜的喜盈盈地对乐尊育说：“老东家，这两个月的买卖比过去一年还强呀，您树起的铜牌楼
，就像树起了一座金山啊！
”乐老先生说：“咱们不能知足得太早啦！
应该继续想办法。
”　　每逢有庙会的日子，同仁堂就在隆福寺、护国寺、蟠桃宫、白塔寺等地摆上茶桌，夏天准备有
绿豆汤，向游客免费供应茶汤。
很快在整个北京城，无论贫富贵贱，男女老幼，都知道大栅栏有座药铺叫同仁堂。
来这里抓药的人越来越多，而前门大街的那几家药铺倒落个冷冷清清。
每逢朝廷会试，各地举子络绎不绝地来到京城，他们聚集在前门一带的旅馆里，等待考期的到来。
这时，同仁堂便在各主要路口设置带有“乐”字的大红灯笼，做路灯照明用。
各地举子只要走到十字路口，自然便会看到“同仁堂”三个大字。
同仁堂还给来自各地的每位举子送上一盏带有“乐”字的小灯笼，供夜晚走路照明用。
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　“人不能把金钱带入坟墓，而金钱可以把人带入坟墓。
”　　——蒙牛集团总裁牛根生　　“有些生意，已经知道是对人有害，就算社会容许做，我也不做
。
”　　——嘉诚
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编辑推荐

　　三分生意七分做人，学会了做人，天下就没有难做的生意！
　　人道即是商道，先人道后商道，无人道即无商道！
　　经商和做人一理，商道与人道同源，只有守德才能旺财　　在生意场上，如何交朋友是一门学问
。
你首先要认识到人脉对于事业的重要性，然后对于如何选择朋友，如何结交朋友，如何与朋友维护和
保持友谊，如何做好生意场上的应酬交际，如何把握好在生意场上适度的感情投资，如何与人顺利地
谈成生意，缔结合约等，都需要有一定的了解和认识。
　　阅读《三分生意 七分做人》，你将了解商道与人道的关系，明白只有守德才能旺财的道理！
　　“人不能把金钱带入坟墓，而金钱可以把人带入坟墓。
”　　——蒙牛集团总裁　牛根生　　“有些生意，已经知道是对人有害，就算社会容许做，我也不
做。
”　　——李嘉诚　　人意决定生意——先赚人心后赚钱，追求人心与财富的双赢　　生意不成人情
在——和气生财是做生意的硬道理　　钱好赚信誉难买——产品等于人品，质量等于生命　　生意场
上的感情投资——做一个有人情味的生意人　　先做朋友后做生意——人脉孕育财富，人气决定财气
　　单赢不如双赢——单干干不长，独行行不远　　先做人后做生意——发财不是发展　　思路决定
财路——小点子大生意　　眼光决定成败——独门生意不嫌利润低
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