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内容概要

　  潘石屹是个很有想法的人，从SOH0现代城开始，一座座建筑史诗诞生于潘石屹之手。
　  潘石屹还是一个纯粹的商人，他说：  “不管做什么行业，只要纯粹就好了，人就怕不纯粹。
”　  潘石屹又是地产明星，一个善玩概念、精于反策划、娱乐明星似的地产大佬。
    中央电视台曾经这样评价潘石屹：在中国房地产商中，潘石屹不是最有钱的，他的公司也不是规模
最大的，但他和他的SOHO现代城绝对是最会吸引人们眼球的。
　  潘石屹在京城地产界里绝对是个另类，但是也正是有了另类的潘石屹，才有了如同概念般的现代
城，才为中国房地产界增添许多新思维、新元素。
现代城从启动到入住，凡是能让项目搁浅或名声扫地的事，潘石屹遇见了不少：销售部门人员的集体
跳槽、氨气事件、前门事件⋯⋯林林总总，不绝于耳。
如果换了其他人，工程可能早就寿终正寝了，可潘石屹能挺过来，因为他是个不折不扣的另类。
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书籍目录

第一章　纯粹的生意人　1．眼光决定事业大小：不后悔离开万通　2．圈子里，每个人都有机会　3．
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章节摘录

版权页：从国外回来，潘石屹就决定单干。
离开万通对于潘石屹来说是一个非常痛苦的过程，但是他从来没有后悔过。
提起离开万通，出来独自创业的原因，潘石屹说道：“当时冯仑想在全国进行扩张投资，而我只想在
北京做房地产开发。
”刚一离开，许多事情就发生了翻天覆地的变化，完全出乎潘石屹的意料。
他的合伙人批判他，朋友也渐渐少了。
白天潘石屹并没有感觉到太多的痛苦，但到了晚上，总是不断重复着一个梦，梦见许多人在流泪，在
不断地喊叫“我们需要你！
”他也不断地流泪。
等到醒来，枕头上有不少泪水。
一位学心理学的朋友告诉潘石屹，做这个梦不是因为他们需要你，而是你太孤单了，你需要他们。
这个梦重复了很多个夜晚，终于有一天，潘石屹病倒了，休克在了卫生间。
潘石屹后来说道，也就是这次经历，让他自己的心理和意志坚强了。
万通分家之后，冯仑、潘石屹、易小迪三人依然留在地产行业，王功权投身国际风险投资，刘军从事
农业高科技，王启富则由国际贸易向地板等木业领域进军。
虽然“万通六君子”分开后，冯仑、潘石屹、易小迪三人还都在房地产行业，但彼此之间并没有成为
市场上绝对的敌人。
潘石屹的SOHO中国、易小迪的阳光100都曾是万通的“敌人”，可多年过去，他们和平共处，甚至在
行业发展的关键时刻共进退。
后来，潘石屹在接受媒体采访时说道：“1990年的一次巧合使我们六个人走到了一起，从他们五个人
身上我学到了不少东西。
他们都比我聪明，有悟性。
我非常珍惜和怀念我们曾经一起创业的那段历史，但每一个人都太有自己的主见了，所以到1995年的
时候，只能分开。
回想起来这也是一个正确的选择，否则很难协调一致，协调的成本会大大增加。
”200年2月，曾经的“万通六君子”聚会后，潘石屹收到一条短信，是一首诗。
没有署名，潘石屹想写诗的应该是冯仑。
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编辑推荐

《SOHO中国潘石屹生意经》：眼光决定事业大小。
把经商看作是一项事业。
理想+执著=成功。
帮助客户，实现共赢。
世界上没有所谓的成功，只有脚踏实地的结果。
知道工作，还要知道为什么工作。
拿明天来思考今天。
讲求细节的SOHO建筑精神。
相信自己的判断，始终走在政策前面。
信用是最大的资本，诚信是企业基本的责任。
船锚要起作用，就必须埋没自己。
保持每一个人的个性，发挥每个人的潜力。
危机意识，什么时候都不能丢。
不冒进，做生意不是你想多快就能多快的。
创造力才是企业的核心竞争力。
不仅明白“做什么”。
还要明白“不做什么”。
让自己主动“归零”。
得到了不应得到的，就会失去了不该失去的。
慈善是一种精神，也是一项投资。
安人即安己，安己亦安前程。
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