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内容概要

　　真正有猎头永远只会为那些不愁好工作的人找更好的工作；成功就是把一件事情做到极致！
当心！
看好了他们！
站在你对面的，可是有不是你的对手，和你并肩走着的，却是你的敌人。
上好的梯子会不会爬，那就要看悟性够不够！
通达者懂规则明内幕，最凶狠最野蛮的竞技场从来都是弱肉强食。
　　小人物扭转命运的斯芬克斯之谜：如履薄冰的生存法则、迷离曲折的通关大道、旋转陡峭的升迁
之梯！
小人物与关键先生的圈子圈套：潜规则的诱惑、诡诈术的欺骗、圈子圈套的利用！
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作者简介

　　北京玩主，涉猎诸多行当，直观众生相，代表作《北京诱惑》。
　　洪放，安徽省签约作家．追求官场原生态写作，代表作《领导司机》、《秘书长》、《秘书长2
》、《挂职》。
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章节摘录

　　第一篇　小人物与猎头　　Ⅰ　猎头局中局·破局　　“有两兄弟，他们的家住在一栋摩天大厦
的80层。
有一天他们登山旅行回家，发现大楼停电了！
虽然他们背着沉重的行李，但看来没有什么别的选择。
哥哥对弟弟说：‘我们爬楼梯上去！
’于是，他们背着两大包行李开始爬楼梯。
爬到20楼时他们开始累了，哥哥说：‘包太重了，不如这样吧，我们把包放在这里，等来电后坐电梯
来拿。
’于是，他们把行李放在了20楼，轻松多了，继续向上爬。
”　　电教室里，我的声音通过麦克风回荡着。
　　昨天下班时我问小米明天有什么安排，小米翻了翻本子说倒没有什么紧急的事情，不过明天下午
暨南大学有个毕业生职业生涯指导讲座，问我是否答应参加。
我想了想，点头说一定去。
小米说：“最近你太辛苦了，而且我们猎头公司本身面对的主要对象也是企业和高端职业经理人。
这些社会公益性的活动，不如先推掉，以后再说。
？
我摇摇头告诉她：“人总得做点善事吧。
”　　下面坐着一片黑压压的学生，他们出神地听着。
我没有上来就喋喋不休地跟他们讲道理讲人生，而是跟他们讲故事。
我顿了顿，继续我的故事。
　　“他们有说有笑地往上爬，但是好景不长，到了40楼，两人实在太累了。
想到才只爬了一半，两人开始互相埋怨，指责对方不注意大楼的停电公告，才会落得如此下场。
他们边吵边爬，就这样一路爬到了60楼。
到了60楼，他们累得连吵架的力气也没有了。
弟弟对哥哥说：‘我们不要吵了，爬完它吧。
’于是他们继续爬楼，80楼终于到了！
他们兴奋地来到家门口，兄弟俩才发现了一件可怕的事情⋯⋯”　　讲到这里，我故意停住了。
下面的学生先是一愣，紧接着许多人的脸上陆续出现了恍然大悟的笑容，我示意其中一个学生回答我
，“到底发生了什么样的事情呢？
”　　“我想，他们的钥匙留在了20楼的包包里了。
”　　我走下去，把一个小奖品放到她手里。
　　我重新走上讲台，，接着提出我的问题：“大家听完这个故事后有什么感想呢？
”　　大家纷纷举手想站起来回答，我微笑着一一点头。
最后我说：“我想跟大家分享一下我对这个故事的看法。
　　“这个故事其实就是反映了我们的人生：20岁之前，我们活在家人、老师的期望之下，背负着很
多的压力、包袱。
自己也不够成熟、能力不足，因此步履难免不稳。
20岁之后，抛开了众人施加的压力，卸下了包袱，开始全力以赴地追求自己的梦想，就这样愉快地过
了20年。
　　“到了40岁，发现青春已逝，不免产生许多的遗憾和追悔，于是开始遗憾这个、惋惜那个，抱怨
这个、嫉恨那个⋯⋯就这样，我们在抱怨中度过了20年。
　　“到了60岁，我们发现人生已所剩不多，于是告诉自己不要再抱怨了，就珍惜剩下的日子吧！
于是默默地走到了生命的尽头，才想起自己好像有什么事情没有完成。
原来，我们所有的梦想都留在了20岁的青春岁月，还没有来得及完成⋯⋯”　　说完这段话，众人一
下子安静了下来。
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所有人都默默地注视着我，似乎被触动了什么。
就在那一瞬间，往事像电影一样跳了出来。
是啊，我的梦想呢？
丢在了哪里？
　　自由问答的时间，气氛十分活跃。
主持人不停地把话筒传来传去，并控制着提问发言的时间。
　　“大学生毕业就是失业，读大学还有什么意义？
”　　“大学生和非大学生最主要的区别绝对不在于是否掌握了一门专业技能。
一个经过独立思考而坚持错误观点的人比一个不假思索而接受正确观点的人更值得肯定。
草木可以在校园年复一年地生长，而我们却注定要很快被另外一群人替代。
尽管每次网到鱼的不过是一个网眼，但要想捕到鱼，就必须要编织一张网⋯⋯”　　“请问萧总，成
功有捷径吗？
”　　“有！
不走弯路就是捷径。
未来前途无非三种：仕途，商界，学术。
人生的三岔路口，你将何去何从？
与其跟一百个人去竞争一个职位，不如跟一个人去竞争一个职位。
商场不忌讳任何神话，你也完全可以成为下一个传奇。
”　　“请问专业好坏、学历高低对求职的影响到底有多大？
我现在打算读研究生，是不是读完之后在市场上的竞争力会大些？
”　　“没有哪个用人单位会认为你代表了你的学校或者你的专业。
到了求职时，存在着不止一种的可能性。
如果是选择学术，冷门专业比热门专业更容易获得成就。
在就业市场上，跨专业几乎早已成为流行时尚。
你会发现专业之争到了人才市场是那样的微不足道。
”　　“请问如何才能实现个人价值？
体面的公司？
体面的职位？
还是体面的薪资？
还有，我们是不是应该多去考几个证才能多些谈判筹码？
”　　“在这个现实的社会中，真正实现个人价值才是最体面最有面子最有尊严的事。
要想知道需要学什么，最好的方式就是留意招聘信息。
很多专业因为不具备现实的应用性，所以成为屠龙之术。
其实，为什么不将‘买一送一’的促销思维运用到求职应聘的过程中来呢？
”　　我看看表，对着下面的一双双期盼的眼睛说：“最后一个问题好吗？
我在接下来的模拟面试之前，还有一个故事耍跟大家分享。
”　　在争夺之下，一个学生抢过话筒，迫不及待地说：“我从大二就开始出去做兼职，补贴自己的
生活费用并且增加自己的社会阅历。
我现在在做三份工作，打算毕业三年后就自己创业。
萧总能给我些鼓励和建议吗？
”　　我斟酌了一下，开口说道：“这位同学，恕我直言，对大学生而言，就生活费用来说，首先要
做的不是挣钱，而是省钱。
当学习下降到次要的地位，出去兼职工作占了你大部分时间时，只能说你是兼职的学生了。
我们永远都要记得，什么是主次。
当需要你读书为工作打下基础时，你却把时间用来工作；当你需要工作为你以后创业积累经验时，你
却忙活着创业，最后的结果只有得不偿失。
”　　我顿了顿，加重语气道：“不要跟我举什么比尔?盖茨和戴尔的例子，不要说什么优秀的人都是
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没上完大学的，那样的特例不具任何代表性。
希望大家明白，在学校，对你帮助最大的人，就是你们的老师。
”　　说道这里，我走回讲台，示意小米帮我翻动PPT，开始了我今天讲座的结尾部分。
PPT定格在一个色彩鲜明的画面上，上面有几条调皮可爱的虫子。
字幕上打出“五条毛毛虫”。
　　“话说第一条毛毛虫，有一天爬呀爬呀过山河，终于来到这棵苹果树下。
它并不知道这是_棵苹果树，也不知树上长满了红红的苹果。
当它看到同伴们往上爬时，不知所以然地就跟着往上爬。
没有目的，不知终点，更不知生为何求、死为何所。
　　“它的最后结局呢？
也许找到了一个大苹果，幸福地过了一生；也可能在树叶中迷了路，颠沛流离地糊涂一生。
不过可以确定的是，大部分的虫都是这样涪．着的，也不去烦恼什么是生命意义，倒也轻松。
　　有一天，第二条毛毛虫也爬到了苹果树下。
它知道这是一棵苹果树，也确定它的‘虫生目标’就是找到一个大苹果。
问题是它并不知道大苹果会长在什么地方。
但它猜想：大苹果应该长在大枝叶上吧！
于是它就慢慢地往上爬，遇到分权的地方，就选择较粗的树枝继续爬。
　　．　当然，在毛毛虫社会中，也存在考试制度。
如果有许多虫同时选择同一根大树枝，可是要举行考试来决定谁才有资格通过大树枝。
幸运的是，这条毛毛虫一路过关斩将，每次都能选上最好的树枝。
最后它从一根名为‘大学，的树枝上，找到了一个大苹果。
不过它发现这个大苹果并不是树上最大的，顶多只能算是局部最大的。
因为在它的上面还有一个更大的苹果，号称‘老板，，是由另一条毛毛虫爬过一根名为‘创业’的树
枝才找到的。
　　接着，第三条毛毛虫也来到了树下。
这条毛毛虫相当难得，小小年纪却自己研制了一副望远镜。
在还未开始爬时，就先利用望远镜搜寻一番，找到了一个超大的苹果。
同时，它发觉当从下往上找路时，会遇到很多分权，有各种不同的爬法。
但若从上往下找路时，却只有一种爬法。
它很细心地从苹果的位置，由上往下反推至目前所处的位置，记下这条确定的路径。
于是，它开始往上爬，当遇到分权时，它一点也不慌张，因为它知道该往哪条路走，不必跟着一大堆
虫去挤破头。
譬如说，如果它的目标是一个名叫‘教授’的苹果，那应该爬‘升学’这条路；如果目标是‘老板’
，那应该爬‘创业’这条路；若目标是‘政客’，就该选另一条路了。
　　最后，这条毛毛虫应该会有一个很好的结局，因为它已具备了先觉的能力了。
但也许会有一些意外的结局出现，因为毛毛虫的爬行相当缓陧，从选定苹果到抵达时，需要一段时间
。
当它抵达时，也许苹果已被捷足先登者占有了，也许苹果已熟透而烂掉了。
　　第四条毛毛虫可不是一只普通的虫，同时具有先知先觉的能力。
它不仅知道自己要何种苹果，更知道未来的苹果将如何成长。
因此它的目标并不是一个大苹果，而是一芽含苞待放的苹果花。
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编辑推荐

　　彻悟官场生存之道，萃取职场升迁权术。
　　名利场生存箴言：　　职场、商场、官场，处处战场国，运营、经营、钻营，步步为营。
　　名利场领军人物洪放、北京玩主、丁力、邓九刚、萧东楼、李国征、淡出九峰等，共同打造，官
场商场高人亲传身授！
　　洪放、北京玩主等名利场的深潜者大揭秘，领导的司机是领导：小人物干出高境界，洪放，周旋
在各大富豪、大腕之间的小人物，北京玩主，历史上的小人物：大盛魁启示录，邓九刚，商场如官场
：淘金记之“第一桶”丁力，投资经理：揭秘中间人玄机，翔鸿，名利场标杆：联想·马雪征，孟令
辉。
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