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前言

　　亲爱的读者，你找到学习英语口语的好方法了吗？
你正为‘‘哑巴英语”而烦恼，不妨让《外贸英语话题王》这本口语书给你开辟一条学习英语的新途
径。
它是一本能够使你畅游其中，又不乏乐趣的英语口语话题“辞典”，并以其独特而实用的编写体例，
地道而鲜活的交际口语，全面而详绑的辅导内容，让你在工作之中时时刻刻与口语学习为伴，简简单
单脱口而出！
　　本书在编写时注意到了两个重要问题：一个是要提供给读者一本全面精细、实用性强的口语书，
为此在内容涉猎的范围广度和内容辅导的深度上都做了较大的拓展，读者可以将它当做一个语料库。
另一
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内容概要

目前市场上最完整、最全面的外贸会话大全。
300多个外贸情景，6000多个最实用的对话表达，70多个外贸文化背景知识，1400多个难点注释，5000
多个高频外贸词汇，让你轻松学习，举一反三，随心所欲表达自己。

高频外贸话题无所不包，迅速提升你在职场上的含金量。
外贸谈判、商品报关、检验包装、国际税收、广告营销、商标专利、商业宴请⋯⋯全部收录！
立刻让你与同事、上司、合作伙伴拉近距离，成为真正的外贸达人！
！

剑桥商务英语资格考试，顺利通关。
完全收录剑桥商务英语考试（BEC）大纲中的必考6000个常用词汇，流利口试+高分笔试=顺利过关！

三大专业品质保证。
本书由出版过多部英语口语畅销书的作者精心编写，美籍语言学专家审定，特邀资深美籍外教全程参
与录音，矫正发音，模仿练习，让你马上就开口！

外贸英语语料库，随身带着走。
超值的MP3光盘让你躺着听、走路听、坐车听、运动听、逛街听！
在用眼疲劳、不想看书的状态下，只要带上耳机，用耳朵也能学好英文！
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作者简介

戴卫平，毕业于英国ESSE大学，曾任教于大连理工大学，现为中国石油大学外语系教授。
擅长英语咒语教学。
主编过《英语口语话题大全》《英语口语每天说半小时》《英语口语语料库》《最新英语口语365》等
多部畅销英语口语书，其中许多单本销量超过十万册，被评为全国优秀畅销书奖

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<外贸英语话题王>>

书籍目录

第一部分 外贸实务
　Unit 1 客户会议? 组织客户会议 Organize a client meeting3
　Unit 2 外贸谈判? 安排谈判 Arrangements for the negotiation10
　Unit 3 合同签订? 定合同 Sign a contract20
　Unit 4 价格谈判? 付款条件 Payment term26
　Unit 5 订购交货? 同类产品介绍 Introduction of product of the same
sort33
　Unit 6 风险控制? 保险单 The marine insurance policy41
　Unit 7 贸易伙伴? 与客户打招呼 Greet the clients47
　Unit 8 贸易使团? 接待国外客户 Meet and invite foreign guests55
　Unit 9 贸易对象? 出口研究的重要性 The importance of the export
research65
　Unit 10 签署协议? 备好协议待签 The agreement is to be fully prepared78
　Unit 11 投资环境? 发生根本性变化 Essential changes will take place85
　Unit 12 外商投资? 资金筹措 Raise the capital93
　Unit 13 外贸政策? 非歧视原则 Non? discrimination principle100
　Unit 14 招标投标? 投标条件 The conditions for the tender108
　Unit 15 磋商价格? 价格与质量 Price and quality117
　Unit 16 公平公正? 价格商谈 Price negotiation131
　Unit 17 贸易关系? 建立贸易关系Establish business relationship139
　Unit 18 履行合同? 合同终止 Terminate a contract149
　Unit 19 自由贸易? 关税壁垒 Tariff barrier155
　Unit 20 企业类型? 投资估价 Assessment of investment162
　Unit 21 贸易类型? 加工贸易 Processing and assembling trade173
　Unit 22 合资合作? 投资场所 Outlet for investment185
　Unit 23 货物装运 ? 装运时间 Time of shipment196
　Unit 24 商标注册 ? 注册商标 Register a trademark206
　Unit 25 代理服务? 续约代理 Renew agent217
　Unit 26 专利注册? 专利申请 Apply for a patent227
　Unit 27 争议仲裁? 质量纠纷 Disputes on quality237
第二部分 商品报关
　Unit 1 商品检验? 检验问题 Inspection problems250
　Unit 2 海关通关? 通关手续Formalities in customs clearance269
　Unit 3 海关检查? 海关检查 Inspections at the customs278
　Unit 4 商务签证? 申请签证 Apply for a visa289
　Unit 5 国际税收? 国际税收的意义The significance of international
taxation300
　Unit 6 检验包装 ? 包装的重要性 The importance of packaging311
　Unit 7 出境入境 ? 入境咨询 Inquiry of entry322
第三部分 外贸营销
　Unit 1 网上交易? 降低价格 Reduce the price333
　Unit 2 产品推介? 性能介绍 Function introduction342
　Unit 3 电子商务? 网上购物 How to buy things online350
　Unit 4 参加商展? 询问展位 Something about the booth358
　Unit 5 广告营销 ? 杂志广告 Advertisement in a magazine366

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<外贸英语话题王>>

　Unit 6 市场调研? 网上购物的利弊 Advantages and disadvantages of
第四部分 商品保险
第五部分 外贸礼仪

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<外贸英语话题王>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 7


