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内容概要

《直销法规知识解读》是在《经济参考报》主办的“直销法规知识论坛 ”专栏稿件的基础上，经修订
推出的直销知识启蒙之作。
由主管直销行业的政府部门官员及行业专家、学者等权威人士以通俗易懂的方式从各个角度对直销法
规作出精准诠释。
　　本书对于政府直销管理部门工作人员、直销从业人员及社会大众正确理解直销法规知识具有很大
的参考价值。
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书籍目录

前言代序1.我国直销立法的背景及其进程2.我国直销经营发展及立法的必要性3.直销与非法传销的区
别4.直销企业申请条件和申请程序原因探析5.直销企业为何设立冷静期、退货及退出制度6.透视直销企
业培训活动7.为什么对直销企业要实行信息披露制度8.如何处罚违规直销企业9.我国直销法规出台的历
史进程10.直销企业招募直销员的条件及管理11.直销企业缘何设立保证金制度12.正本清源看直销13.传
销的主要表现形式14.关于《禁止传销条例》法律责任的适用15.关于打击传销的工作机制和部门职责分
工16.关于查处传销的措施和制度17.辨析单层次直销和多层次直销18.如何举报和投诉涉嫌非法传销行
为19.哪些直销操作行为应遭禁20.政府会不会有意保护民族直销企业21.直销公司的分支机构应有哪些
职能22.直销发展对中国经济的影响23.内资、外资直销企业各有哪些特点24.直销企业中的直销员如何
计酬25.直销企业应如何加强自律26.对直销企业应如何进行监管27.开放后的直销市场如何规范28.成立
直销行业协会的意义29.直销人员和消费者如何保护合法权益30.直销法规的教育渠道及其意义31.开放
直销市场对传统零售业是否有影响32.世界直销联盟和中国直销市场的关系33.直销业在各国发展的基本
情况34.直销企业文化建设中需要解决的主要问题35.直销从业人员的职业规范和道德要求36.直销培训
及直销员考试办法37.直销许可证的申请程序和提交的资料内容附录(法规)后记
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章节摘录

　　直销是企业招募直销员，由直销员在固定营业场所之外直接向最终消费者推销产品的经销方式。
　　直销实际上包括多层次直销和单层次直销。
多层次直销，是指生产企业不通过店铺销售，而通过发展两个层次以上的直销员，并由直销员将本企
业产品推销给消费者的一种促销经营方式。
单层次直销，是指生产企业不是通过店铺销售，而是通过发展一个层次的直销员，并由直销员将生产
企业的产品直接推销给消费者的一种经营方式。
　　二、两种直销方式的区别及比较　　根据权威部门的解释，可以从两个方面来理解多层次直销与
单层次直销的区别。
从计酬制度来看，单层次直销中，直销人员只是从自己的销售业绩中提取折扣或佣金；而在多层次直
销中，直销人员不仅从自己的销售业绩中提取折扣或佣金，而且从自己发展的一层或几层的下线直销
人员的销售业绩中提取一定比例的佣金。
从渠道的商品流程来看，在单层次直销中，商品流转形式为：生产企业--直销员--消费者；而在多层
次直销中，商品流转形式为：生产企业--直销员--⋯⋯--直销员--消费者。
可以说，计酬制度与商品流转形式的差异，是两种直销形式存在巨大差别的根源。
　　由于多层次计酬制度并没有导致商品所有权的多次转移，因此相比多层次的商品销售，这种多层
次直销表现得比较温和。
在目前国际上流行的直销模式中，多层次直销模式占据了绝对的主导地位。
原因无他，巨大的商业诱因和商场的财富机会决定了这一切。
在本文中，我们不想讨论两种直销模式存在的合理性与必要性，而是从两者的区别中谈谈多层次直销
有可能引发的更大的经营风险。
　　⋯⋯
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