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前言

　　懂得智慧做人、聪明做事的人，其步履必然积极而阔大，其事业必然顺理而成章，其人生必然恢
宏而壮丽。
成功需要努力更需要头脑，做人需要修养更需要智慧。
做人是一门人人必会的学问。
　　拥有一个正确的目的是成功前提，也是做人的一大智慧。
　　我们的生活就像是登山，如果你抬头望着要攀登的山顶，你会感到有需要奋斗的方向，如果你只
会平视着眼前，那么你注定将看不到山顶壮丽的风光。
一位有目标的人，可以朝着目标奋勇前进，前方有着惊喜在等待。
而没有目标的人只会浑浑噩噩度此一生。
不愿意甘心于平庸的人会为自己定一个值得努力的目标，而要实现自己的目标最好有个计划表。
在表中注明在自己人生的不同时刻，你希望达成的愿望；或者遇到一些意外的时刻时，你希望怎样来
处置。
在你面前经常有个你盼望的东西，为它工作、把它作为希望，前瞻而不后顾。
你要培养对将来的盼望，不要培养对往事的怀念，这样会使你保持青春的活力。
有一些人在退休后不久就长眠了，他们之所以衰老得这么快，就是因为他们己不再是目标的追求者，
而且在心里不再盼望任何事情，这使得他们的身体无法发挥功能。
你不追求目标，你向前展望，那么你就不是在真正地生活。
　　精明处世是做人的基本功，也是营造成功人生的一大智慧。
人生在世，会有许多苦恼。
当你有了生活的阅历之后，便会知道，十个指头不会是一般齐的，这样，你也会比较出自己的优势和
可爱之处来，少了无端的困惑，才能把所有烦恼的事情都一点点地看淡。
　　凡事能够站在别人的角度，才能够在主观上为自己的同时兼顾好方方面面的关系。
你要先学会做人，然后再去处理事情，才不会辜负生活。
年轻人还欠缺很多生活的感觉，还欠缺做人方面最本质的东西。
年轻人一定要端正态度，学会做人，周围有很多榜样是可以去模仿的。
你的完善需要付出，要释放自己那份心血和精力，要针对对象，做有意义的付出。
　　有些人却能活得相当丰富，从工作到生活，都体现着一定的意义。
他们把对人生的深刻认识和体会，累积下来，或在朋友之间交流，或广为流传。
虽然他们有更多的累，有更深层次的烦恼，但他们总能从困惑的阴影中走出来，放眼五彩斑斓的人生
世界，努力地提升自我，提升生命尊严。
但是话又说回来，成功的人总在少数，没有这些领悟的人，自然有各种各样的困惑。
有些人说给别人听时，也有许多感悟。
轮到自己时总是做不好，是什么原因呢？
心灵深处存在的仍是肤浅的思想，而停留在表面的一点点仅是用来炫耀的，而不是用来付诸于行动的
。
这种看似聪明的人其实困惑最多，他们总是在伪装，总是很阿Q而已。
他们从某种意义上来讲，什么也没有得到，幸福根本与这些不诚实、不真实的人无缘。
假如你不幸拥有刚刚谈到的不良习气，那只有回过头来在未来中寻求改变了。
做人的学问很简单，也很深奥。
　　拥有智慧做人的技巧，懂得智慧做人的艺术，我们才能获得一片广阔的天地，成就一份完美的事
业，更重要的是，我们还能赢得一个涵蕴厚重、丰富充沛的人生。
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内容概要

　　《智慧做人的七大学问》要求我们懂得智慧做人、聪明做事的人，其步履必然积极而阔大，其事
业必然顺理而成章，其人生必然恢宏而壮丽。
成功需要努力更需要头脑，做人需要修养更需要智慧。
做人是一门人人必会的学问。
精明处世是做人的基本功，也是营造成功人生的一大智慧。
人生在世，会有许多苦恼。
当你有了生活的阅历之后，便会知道，十个指头不会是一般齐的。
这样，你也会比较出自己的优势和可爱之处来，少了无端的困惑，才能把所有的烦恼一点点地看淡。
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书籍目录

第一章　目标高远成功在即1.变换角度思考，弱者也有大市场2.信息是人类取之不尽的资源3.比别人领
先的意识能赚大钱4.机会来了别“客气”5.该出手时就出手6.身体力行，赏罚分明7.永远微笑着面对部
下8.对合作者不要要求过高9.乐得装糊涂10.双赢合作，优势互补11.行动比知识更重要12.关心他人就是
成就自己13.做别人没有做过的事14.以退为进15.让员工自己进步16.与目光短浅者分道扬镳17.制造假相
，为自己争得时间18.稳中求胜，量中求质19.大胆进行人事改革20.重视人与人之间的亲情21.树立王者
风范22.做自己认为对的事23.创新思维，远见卓识24.相信自己比什么都重要25.多才多艺不如独专一
门26.勇于承受失败27.在工作中发展自己28.看准目标就不能半途而废第二章　战胜缺陷你就是超人1.相
信自己是有用之材2.敢于认错3.幽默：化解尴尬的润滑剂4.用热忱代替冷漠5.接受别人的批评6.借批评
的阶梯成就自己的进步7.真正的赢家笑到最后8.战胜你的缺陷9.委婉拒绝不伤感情10.做人要有气度11.
“曲径”更能“通幽”12.利用机会，变不利为有利13.永不退缩，不达目的不罢休14.谨慎一点，改变
大意的缺陷15.做人不能目光太短浅16.做人做事要灵活一点17.危难之时，对自己充满信心18.宽容无价
，不要咄咄逼人19.心浮气躁，欲速则不达20.驾驭好自己的情绪第三章　学习名人战胜自我1.做人要有
主见2.兴趣——培养天才的土地3.要学会忍受不公平和恪尽职责4.主动培养刚毅果断的性格5.对自己的
判断有足够的信心6.心态决定成败7.任何挫折都是超越自我的契机8.从小目标开始一点点突破9.表扬比
批评更具魅力10.正确的方法将使你事半功倍11.经营自己的长处12.欲征服世界，必先战胜自己13.不可
轻信人言14.对他人感兴趣15.再给自己一次机会16.“下一次就是你”17.坦言失败才能成功18.站在信念
的平台上19.心中没有偶像20.控制自己容易激动的性格21.惜时如金，把握生命22.良好的爱好有益健
康23.笑对生活24.谦虚是成功者不可缺少的品德25.坚持到底就是胜利26.宽恕是最强大的力量27.拨云见
日，赶走自卑第四章　知人善用 人尽其才1.不以个人好恶弃人2.有多大肚量成多大事3.用人不疑，疑人
不用4.信任人才能得力于人5.知人善用6.不计前嫌用人才7.交朋友一定要有所选择8.知己知彼，百战不
怠9.以貌取人，有失偏颇10.察言观色看准人11.品德的颓废，比物质匮乏更可怕12.不管黑猫白猫，会抓
老鼠就是好猫13.取人之长，容人之短14.举荐人才不论亲仇15.有志不在年高16.把属下当作知己17.放下
领导的架子18.抓好时机，激励员工19.赞扬下属，调动他们的积极性20.慧眼识人，把人一眼看透21.得
人才者得天下22.不拘一格，用人之长23.不同的人才有不同的用法24.巧妙利用“刺头”人物25.让员工
力往一处使26.赠送国宝，不如推荐贤士27.给予关爱是用人的真谛28.准确把握人才的能级与能质第五
章　精明处世宽厚待人1.处处显精明不载福2.刚柔相济，该弯曲时就弯曲3.功高不傲，不占便宜4.做人
要善于吃亏5.不怕丢面子，才能争得面子6.委婉说话最动听7.勿招惹小人，提防暗箭伤人8.会打圆场好
做人9.“礼”尚往来，打通人脉10.不为功名利禄所累11.事事明白未必是好事12.结交新朋友，扩大交际
圈13.藏巧守拙，用晦如明14.学会适当的顺应15.该糊涂时别明白16.深藏不露，防不胜防17.锋芒太露易
伤人18.才华显露要适可而止19.以退为进，以柔克刚第六章　以德服人诚信为本1.善待他人就是善待自
己2.品德比名望更重要3.放得下才能拿得起4.己所不欲，勿施于人5.鼓励成就人，批评扼杀人6.宽厚待
人7.设身处地为他人着想8.托尔斯泰的平常心9.不挡别人的路，尊重他人的人格10.谦虚谨慎是福11.赠
人玫瑰，手有余香12.博爱是最高尚的品质13.善良是难能可贵的美德14.提高你的内在修养15.微笑可以
给你更多的快乐16.心怀感恩，生活就会丰富多彩第七章　深谋远虑掌控全局1.聆听是一种美德2.自知
者明3.勤奋是金4.让自己坚韧起来，才能顶天立地5.莫让以前的损失折磨自己6.不断进取方能自我完
善7.机遇偏爱有准备的头脑8.科学与冒险同行9.把思想放在解决问题上10.打开自己独立生活的局面11.
谦虚使你更具魅力12.无知者无畏13.深谋远虑，掌控全局14.懦弱——阻止了勇敢和开拓15.与其抱怨不
公，不如提高自己16.珍视自己的事业生涯17.施谋用计，创造良好战机18.成大事者应目光长远19.欲成
大事，谋划先行20.见机行事，灵活多变21.趋利避害，掌握主动权22.聪明一点，不要总是唱反调23.晴
天留人情，雨天好借伞24.冤家宜解不易结

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<智慧做人的七大学问>>

章节摘录

　　第一章 目标高远成功在即　　对于致富而言，顽强的个性，必备的知识与才能，及正确巧妙的思
考技巧，无异于机器内部的硬件。
大多数人不缺乏知识和才能，但却没有一个正确巧妙的思考技巧。
拿破仑·希尔在遍访美国最成功的500多位富翁之后得出一个结论：思考即财富。
　　1．变换角度思考，弱者也有大市场　　丹尼尔·洛维格是美国的亿万富翁之一，他的发财诀窍
就是双眼紧盯弱者，在那里开发市场。
　　20世纪50年代初期的日本不但是战争中的失败者，而且也是经济上的失败者。
吴港是日本主力舰、航空母舰和其他巨型航舰的出产地，那里有巨大的海军造船厂。
　　战争结束后，这些造船厂就被关闭了，上千的工人被遣散、失业，使这个地区陷于严重的、长期
的、好像永难翻身的萧条境地。
　　日本政府殷切地期望能对这个地方有点作为，却又提心吊胆地怕吴港会变成美国海军的造船厂和
永久的军事基地。
这一契机被洛维格紧紧地抓住了。
　　当洛维格带着大量的现钞和更多的信用贷款，以美国公民的私人身份来到日本时，日本人对他大
表欢迎。
他们很快就和这个沉默寡言的老美达成了协议，并提出一些相关条件，例如，必须雇用日本劳工，使
用日本的钢铁等。
其实，对于洛维格来说，全都正中下怀——日本和他签订了长期的低廉的吴港造船厂的租约，外加令
人羡慕的各种减免税赋的优厚条件。
从那时开始直至今日，洛维格一直在吴港制造油轮、运铁矿石的货轮和其他船只。
　　洛维格造的船越来越大，每一批新船与前相较，都能以更低廉的每吨运费率运更多的货物。
最后，洛维格把船卖掉一部分，自己留一部分。
　　洛维格的船队日益扩大，他在世界各地不断地增设新的轮船公司来经营这些船只——他的公司大
多在利比利亚和巴拿马设立。
因为，这两个国家给船主各种优待，包括赋税、劳工法和船只登记费等。
洛维格更及时地为他那世界性的企业王国开拓新的天地。
　　洛维格购买矿地和石油产业，其所需的运输工作，当然有助于他的航运事业。
　　洛维格并没有满足这些，又创立储蓄借贷公司，以便调剂他王国的财务。
他聚积的财富，在人类个人单独聚财的最高记录中占有一席之地。
　　人生悟语：　　经商过程中，当你认为最弱时，可以在强者的天地里想主意，当你认为强大时，
不妨在最弱的地方去寻找你的市场，真正的智者并不是满腹经论的“知识宝库”，而是掌握了正确的
思维方法的人，名人之所以成名，就在于他们有超人的思维能力，他们能够在瞬间抓住事物的本质，
并作出异想天开的决断。
　　2．信息是人类取之不尽的资源　　亿万富翁哈默从莫斯科回到美国后不几年，第二次世界大战
爆发，战争造成市面谷物紧张，美国政府下令，不准酿酒厂用谷物酿酒。
　　哈默知道这个信息后，预测到威士忌酒马上要成为缺门货，当时美国酿酒厂的股票为每股90元，
而且以一桶烈性威士忌酒作为股息，哈默立即买了5500股，因而得到了作为股息的5500桶威士忌酒。
　　果然，市场上很快短缺威士忌酒，哈默不失时机地把威士忌酒改成瓶装，并贴上“制桶”的商标
卖出去。
于是，哈默的“制桶”牌威士忌酒大受欢迎，买酒的人群排成了长队，几乎围着马路绕了一圈。
　　当哈默的5500桶酒只剩下3000桶时，一位叫艾森柏格的化学工程师前来拜访哈默。
这位客人讲，如果威士忌酒掺上30％的廉价土豆酒精，数量可以增加5倍，而且这种混合酒的味道也不
错。
哈默的脑子里飞快地作了一番计算，如果这样一混合，他剩下的3000桶酒就能变成15000桶，哈默认为
，在缺酒的年代，他的这种混合酒也一定会受到人们的欢迎。
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　　哈默立即以廉价买下了一家倒闭的甜酒厂，并把它改成土豆酒精厂，他从政府那里以低价买来了
成千上万吨因生产过剩扔在地里的土豆，开始进行土豆酒精的生产。
　　没过多久，这种混合酒制成了，哈默给这种酒取名“金币”商标。
虽然这种酒里只有20％的好威士忌酒，商店还是愿接受。
结果，商店周围又排起了新的长队，而且每名顾客只限购两瓶，哈默的混合酒供不应求。
　　可好景不长，美国政府又公布了一项决定，谷物开放。
这对哈默简直是一场灾难，“金币”酒的退货单雪片似地飞来。
在这种情况下，大部分人主张关门大吉，倒闭算了。
　　然而，哈默分析了第二次世界大战的形势，他认为，战争还不能马上结束，即使战争马上结束了
，美国经济也还不能很快走上正轨，他预计谷物开放时期不会很长。
于是哈默下定决心，继续生产土豆酒精，他说：“酒精可以找到买主，而烂土豆却是无人问津的”，
在哈默的坚持下，土豆酒精的生产正常地进行，。
没有受到任何影响。
　　哈默果然猜着了，“谷物开放期”只持续了一个月。
土豆酒精再一次成了畅销货，而哈默货源充足，无数加仑的土豆酒精被运到皮奥里亚，同那里剩下的
陈年威士忌酒掺合装瓶，“金币”混合酒比以往任何时候都受人欢迎，哈默获得了巨大成功。
　　人生悟语　　这是一个信息的时代，信息就是资源，信息就是财富。
　　捕获信息，并为此做出相应的措施，你就争得了成功的先机。
　　3．比别人领先的意识能赚大钱　　香港华达投资集团董事长李晓华被人们称为“北大荒走出的
亿万富翁”，提起他，成大事者都翘起大拇指说“特神”。
　　李晓华的神，最重要的是体现在他在市场中能以不变应万变，随时改变经营方针，因此总保持着
旺盛的竞争力，在市场中游刃有余。
　　李晓华第一次南下广东，实现了他人生第一笔“巨额”投资，花4000元买了一台喷泉果汁制冷机
，兴冲冲地回北京了。
他选择了北戴河，那是北方有名的旅游避暑胜地，他出设备，一位当地的朋友出场地和人员，一间冷
饮商店红红火火地开张了。
那一个夏天，这台冷饮机出尽了风头。
大老远避暑的人们，游完泳渴了，累了，或是在太阳下走乏了，看到这个清爽冰冷的大玻璃罐都被吸
引住了。
冒着汗的人们排起了长队，一杯接一杯，那种清凉、甘甜的感觉直沁心底。
　　已届而立的李晓华尝到了实实在在的成功，他的喜悦溢于言表。
更重要的是，他对自己的商业敏感和决策能力充满了自信。
　　李晓华的心思又活了起来。
他在想，今年在北戴河独领风骚的冷饮机，明年肯定就不那么新鲜了，一些脑子动得快的人会紧紧跟
上，那时，北戴河同样的冷饮机肯定不下100台，竞争激烈可想而知。
于是他决定另辟蹊径。
　　朋友得知他要将冷饮机就地让出，替他着急了：那简直是印钞票的机器呀？
你怎么可以这么傻？
　　然而，事实又一次印证了李晓华的超前意识。
第二年夏天，这种冷饮机在北戴河海滨挤作一团，恐怕100台都打不住。
　　由于李晓华没有被胜利冲昏头脑，从而涉足新的行业也非常成功。
　　李晓华看到当时的电影和电视根本无法满足人们多层次的欣赏需要，所以他买了一台录像机和一
个大屏幕投影机，在秦皇岛与人合作放起了录像，结果场场爆满，门口的票贩子把票炒到10元一张，
仍有人解囊而入。
　　生意干得十分顺手，他的过人才智在有意无意中充分展开、延伸⋯⋯　　随后几年中，几笔漂亮
的买卖使李晓华成为北京个体户中的知名人物，这时他算得上是北京响当当的大款了。
当大部分中国人的商品意识还未觉醒的时候，他座下的新款式奔驰已在同行中抖尽了风光。
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这样走下去，日子完全可以过得舒舒服服。
然而，李晓华丝毫没有功成名就的感觉，雄心无尽的他隐隐感到，更宏大的事业需在更广阔的世界中
展开。
随后，李晓华在香港成立了华达投资公司，凭借着他对市场敏锐的洞察力，在房地产市场上游刃有余
，获得了亚洲地产界的称赞。
　　人生悟语　　随机应变相时而动，切忌贪婪无度。
什么都会过去，一门生意不会永远红火，及时调整方向，多方面发展，才不致于在商业中惨败。
　　4．机会来了别“客气”　　陆肇天夫妇是20世纪60年代举家搬迁到香港，他们既无第二代创业者
多少得到父荫和良好的现成社会关系基础，又无本地创业者已在商场血战多年积累的经验，完全是靠
披荆斩棘，历尝艰辛，闯出道路，是白手起家到成大事的成功典范。
　　陆肇天刚到香港时，由于内地资历香港不予承认，所以被迫出卖体力，做小生意。
最后他从一笔刀片订单中开始积累了一定的资金，终于办起了陆氏实业公司。
　　1976年是陆氏实业公司第一次腾飞的时候。
当时正是电子计算器萌芽之时，许多大厂家看到这一新产品，但是拿不准，犹豫不敢上手，想观察清
楚再下决心。
但陆肇天的小公司却没有那么多顾虑，看准这是投入电子计算器市场的有利时机，全力以赴，抓紧生
产液晶电子计算器。
正因为他及时早着先鞭，竞争者少，在市场上放缰驰骋，获得成功。
等到群起效尤，市场饱和，陆氏已饱食远走，积累了经验和资金，为公司下一步发展打下了新的基础
。
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编辑推荐

　　《智慧做人的七大学问》向我们讲述了精明处世是做人的基本功，也是营造成功人生的一大智慧
。
拥有一个正确的目的是成功前提，也是做人的一大智慧。
　　拥有智慧做人的技巧，懂得智慧做人的艺术，我们才能获得一片广阔的天地，成就一份完美的事
业，更重要的是，我们还能赢得一个涵蕴厚重、丰富充沛的人生。
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