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前言

　　潘文波此书是研究外资进人中国会展业的第一部著作，有开山之功。
它广泛运用经济领域的国际分工理论、国际产业转移理论、新国际贸易理论和跨国公司理论等相关理
论，对中国展览业的国际合作特别是外资进入中国展览业的背景、目的、特点和模式进行了系统的梳
理与论述；而且以此为基础，深入细致地研究了“广州光亚法兰克福展览有限公司”的成功个案，既
总结提炼出中外会展业合作中令人神往的“光亚模式”，也通过实证研究对国际合作的理论进行了检
验与补充。
此书同时在理论和实证两个方面所取得的成就，代表着学术界对全球化背景下中外服务行业国际合作
的研究取得了突破性进展。
　　中国可以说是20世纪80年代以来经济全球化进程的最大受益者。
日益加速的经济全球化彻底改变了中国企业生存和发展的宏观环境，为中国企业充分利用国内外两个
市场之资源、全面参与国际竞争与分工创造了条件。
因为热烈拥抱生产要素和自然资源在全球范围内优化配置的机缘，中国的制造业近水楼台先得月，使
中国迅速崛起为“世界工厂”，举世瞩目。
相比之下，服务业的中外合作，起步较晚、进展迟缓，个中缘由很值得研究。
对这个领域进行理论概括，更是一片有待开垦的处女地。
　　比起制造业来，服务行业涉及更多的“软件”，层次更高，运行规则更为复杂，因而服务业层面
中国市场与国际市场全面接轨，难度本来就更大些。
但是，中外国际合作领域从制造业拓进到服务行业，势在必行。
需要特别清醒的是，我们是从信誓旦旦要消灭“帝、修、反”的闭关锁国环境和心态中走过来的，在
殖民主义时代和冷战时代所形成的惯性思维还占据着不少人的头脑。
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内容概要

　　《会展业国际合作的综合效应：交于外资进入中国会展业的综合研究》广泛运用经济领域的国际
分工理论、国际产业转移理论、新国际贸易理论和跨国公司理论等相关理论，对中国展览业的国际合
作，特别是外资进入中国展览业的背景、目的、特点和模式进行了系统的梳理与论述；而且以此为基
础，深入细致地研究了“广州光亚法兰克福展览有限公司”的成功个案，既总结提炼出中外会展业合
作中令人神往的“光亚模式”，也通过实证研究对国际合作的理论进行了检验与补充。
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章节摘录

　　第一节 研究背景与意义　　一、本书研究的背景　　随着生产力的高度发展与科技的日益进步，
人类社会呈现经济全球化、国际战略格局多极化的趋势。
各种生产要素特别是资本为追求最大收益在全球范围开拓市场和优化配置资源，市场、生产、投资、
金融和科技活动跨越国界，各国在经济上相互联系和相互依存，任何一个国家的经济都不能不受到全
球经济发展的影响而孤立存在。
展览业作为现代服务业的一个重要分支，也逐渐被卷入全球一体化的浪潮之中，同时也对经济全球化
产生了强大的推动力。
　　全球服务贸易飞速发展，展览业已经成为服务贸易领域内的一个新亮点。
展览业在国际上被誉为永不衰落的朝阳产业，是建立在各产业基础上的上层产业，它作为企业树立形
象、推广品牌、推介产品、展示实力、促进经贸交流与合作的平台，对经济的发展有着较大的辐射和
拉动作用。
世界上主要发达国家和地区都十分重视展览产业的发展并把它作为一个十分重要的产业来发展来经营
，西方发达国家展览业已经过一百多年的积累和发展，整体实力很强，规模较大。
越是经济贸易发达的国家，其展览会专业化程度越高，如德国、法国、美国、意大利、新加坡，等等
。
特别是德国，国际上150个左右的著名的专业展览会中有大约2／3在德国举办，世界十大展览公司中
的6个是德国的，小规模的展览会更是数不胜数。
　　20世纪90年代以来，中国的展览经济呈现出繁荣发展的景象，在国民经济中所占的比重不断增大
。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　《会展业国际合作的综合效应：交于外资进入中国会展业的综合研究》对中国展览业的国际合作
，特别是外资进入中国展览业的背景、目的、特点和模式进行了系统的梳理与论述；而且以此为基础
，深入细致地研究了“广州光亚法兰克福展览有限公司”的成功个案，既总结提炼出中外会展业合作
中令人神往的“光亚模式”，也通过实证研究对国际合作的理论进行了检验与补充。
《会展业国际合作的综合效应：交于外资进入中国会展业的综合研究》内容丰富，分析透彻，具有很
强的可读性。
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