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内容概要

　　经商要有所成就，必须既要稳健，又要敢冒大险：既要有洞察商机的火眼金睛，又要有快速出手
的行动力；既要能够发挥自身的经营智慧，又要善于借用他人的力量。
经商是现代人追求成功人生的一条捷径，尽管荆棘密布，只要你用心，就一定能通过最适合自己的经
商策略到达终点。
    本书对经商的一般性策略在九个方面做了对比性的归纳。
包括：虚实策略、进退策略、出入策略、冷热策略、大小策略、敌友策略、缓急策略、新旧策略、主
从策略。
关于经商方面的著述汗牛充栋，但大多局限于深奥的理论和空洞的说教，经商是一项内容丰富、操作
看似简单实则复杂且充满变数的系统性的活动，只有实践中真实的成功案例最鲜活、最有说服力。
本书正是以中外独具特点的实例为基点，以点睛之笔剖析经商策略的优劣，使读者能够从中得到切实
的启发和帮助。
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作者简介

刘挥，女，1978年生，吉林省长春市人。
东北师范大学心理学专业毕业，曾任教研人员，现为自由撰稿人。
主要作品有《36计教出孩子》、《别让习惯毁了你》等。
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书籍目录

第一章 虚实策略：务实与造势是做大经商盘面的“坚盾”与“利矛”　1．务实才能表现出商人应有
的精明　2．诚信经商是对务实策略的运用　3．失信于人会导致经营成本的最大化　4．不要试图走歪
门邪道　5．虚假逞奸的经商策略会把自己引入“死胡同”　6．把生意做实，把“脸面”做大　7．找
到点石成金的“金手指”　8．高明的营销术总能“虚”出让人侧目的水平第二章 进退策略：既敢进
又知退才能让自己立于不败之地　1．突破心理障碍主动创造机会　2．冒险精神可以化“险境”为“
财境” 　3．积极进取，但不能盲目冒进　4．要学会见好就收　5．一意孤行会陷自己于被动的境地
　6．洞悉真相才能退得及时　7．把退一小步作为进一大步的契机　8．追求不以进喜不以退忧的经商
境界第三章 出入策略：在得与失之间找到利益的结合点　1．善于借用别人的钱做生意　2．尽量争取
朋友的帮助　3．借力要善于利用双方的优势　4．也要让别人借到你的力　5．要架桥铺路，不要过河
拆桥　6．以双赢策略来壮大自己的客户　7．舍得付出才能引能人进门　8．要有“利润分享”的气度
第四章 冷热策略：围绕热点和冷点找财富　1．在潮流中发现赚钱的机会　2．孩子的需求是永远的热
点　3．女人的钱总是最好赚的　4．想办法把冷门变成热门　5．学会根据市场需求“补空当儿”　6
．在特殊需要中找到难得的商机　7．经商要善于运用出奇制胜的策略第五章 大小策略：做生意要学
会大处着眼小处入手　1．以小搏大才能创造商业奇迹　2．从小生意开始一步步做大　3．肯赚小钱的
人才能赚到大钱　4．在小生意上施展经营智慧　5．做生意不能想一次赚个够　6．在小处节省是做生
意的根本　7．不该花的钱1分钱也不应乱花第六章 敌友策略：在合作与竞争中找到一个平衡点　1．
好人脉让你财源广进　2．经商最忌冤冤相报　3．善于与成功的人合作　4．为对方着想才能达到双赢
的目的　5．为别人雪中送炭才会有真诚的合作　6．竞争中别忘向对手学习　7．不妨给对手留一些面
子和余地　8．对不守规矩的商人要有防范之心第七章 缓急策略：把握好快与慢的节奏才是经商的高
手　　1．商机面前怎一个“快”字了得　2．迅速把好的创意变成财富的敲门砖　3．谨记“发展中不
忘稳健”的生意之道　4．做生意要有理智的头脑　5．扩张时不能靠想当然做决定　6．做生意小心一
点无大错　7．下足工夫才能手到擒来　8．浮躁心态是经商的大忌第八章 新旧策略：在模仿与创新中
找到一条属于自己的路　1．遇到“死胡同”要学会变换新思路　2．大胆尝试就能发现新的机会　3．
以创造性的办法解决难题　4．敢想敢做才能做人所未做的生意　5．在禁忌之中找到财富的影子　6．
将新与旧寓于一体　7．突破旧有的惯例就能找到解决问题的金点子　8．在没有价值的背后发现价值
的盲点第九章 主从策略：分清主次轻重就能少走弯路　1．做生意要首先相信自己的判断　2．专心做
自己擅长的生意　3．货真价实永远是生意场上的主旋律　4．定位要准确　5．让低调的做人做事风格
主导自己的经商之路　6．在好与坏的表象中看出主要的发展倾向后记参考文献
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