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内容概要

一个企业从创立的第一天起，首先需要学会的就是生存；一个人在从事营销工作的第一天，就应该学
会如何让自己生存，如何通过自己的生存为企业的生存做出贡献。
企业的生存离不开营销。
而营销需要善于营销的人。
研究发现，善于营销的人不外乎以下四种：    第一、先卑后官者——从一线业务成长起来，从基层业
务代表做到高层管理者的人。
    第二、先工后商者——先在企业从事一般的营销工作，后成功转型为经销商的人。
    第三、先实后师者——从实战营销人跃升为著名营销咨询师、营销培训师的人。
    第四、先弃后企者——放弃了从事多年的营销岗位，开创新企业的人。
这类人未必是最擅长营销的人，却一定是不甘心只擅长营销的人。
    而这四种人的共同特点就是：因为会生存，所以会营销；生存得越来越好，就会把营销搞得越来越
好。
由此，我们说：不会生存就不会营销！
能在不同的环境生存好，就能把不同环境下的营销工作搞好。
于是，在销售与市场杂志社常务副总编、国内著名营销专家刘春雄老师的领衔编著下，《营销人生存
手册》一书终于可以捧至诸位。
    该手册主要分为三部分：第一部分为“营销人生存手册”、第二部分为“营销人生存法则”、第三
部分为“营销人脱颖而出之捷径”。
三部分内容提供了不同角色营销人的生存指南、生存法则和晋升捷径，切合中国营销人的工作环境和
生存状态，“想当将军”的业代和“已当将军”的老总皆能从中发现己之所需、感悟一二。
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媒体关注与评论

　　&ldquo;毛遂必然自荐，廉颇终将会老。
&rdquo;没有一个业务员愿意在基层的岗位上干一辈子，也没有一个营销老总能够在老总的位置上一直
到老。
不管是否愿意或者是否能够，营销人自工作的第一天起，就面临着岗位的汰换，要么欣喜晋级，要么
被无情淘汰！
　　&ldquo;灯不挑不亮，船无塔难行。
&rdquo;中国第一代营销人从事营销工作时，虽有国际营销大师告诉他们怎么做营销，但是，不会有人
告诉他们如何应对岗位的汰换，如何适应不同岗位的生存规则和潜规则。
　　谁来把灯挑亮？
谁能为船指航？
历经十余年的营销实践，中国第一代营销人在摸爬滚打中，洞悉中国8000万营销人的工作环境和生存
状态，终于形成了这本&ldquo;关注8000万人、8000万人关注&rdquo;的《营销人生存手册》。
　　有人栽树，有人种草；树越长越高，草年年死掉。
你愿意栽树，还是愿意种草？
最终的答案就取决于你是否懂得生存之道！
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