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内容概要

你知道保健品行业的一个说法吗？
“如果你给我一碗米饭，我也可以把它当成保健品来卖。
”你或许会认为这是玩笑，的确是个玩笑！
但你绝对无法否认其中所含的营销理念。
本书将告诉你什么样的策划是“最疯狂”、“最有效”的。
    本书结合了最前沿的营销理念，分析营销策划的各种具体方法和策略。
通过阅读这本书，你将认识到：    最成功的策划往往是通常认为不可能的情况下实现的。
    那些偏执地相信自己可以实现某一目标的人往往的市场的成功者。
    在市场上，几乎所有流行的概念性创造都来自于优秀策划人的灵光一现，正是这些人引领着市场的
创新。
    所有看似不可能的事情，只要你相信智慧，用心去做，往往能成就巨大的市场。
    ⋯⋯    本书为你展开了一幅营销策划的生动画卷，同时也为你提供了实现高超的营销技能的训练途
径。
遵循本书的训练方法，你将获得与众不同的营销策划思路。
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